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Celui qui ne possede pas cet instinct
peut s’élever de plusieurs échelons par
la simple force de sa volonté et par son
désir d’apprendre.  Cet instinet com-
mercial a une grande valeur pour le
commis de magasin, mais il peut réus-
sir, tout au moins jusqu’a un certain
point, quand méme il n'est pas tres
bien doué sous ce rapport, comme il
peut aussi échouvr s’il est micux dou¢
et si cet instinet commercial n'est pas
soutenu par I'honnéteté, la force de ca-
ractére et la constance.

les commis s’élevent ou s’abaissent
et disparaissent des affaires. Peu d'en-
tre cux peuvent espérer rester on ils
sont pendant un temps assez long, ot
peu devraient le désirer.  Soyez cer-
tains, commis de magasin, que vous ne
resterez pas de nombreuses annces der-
ricre un comptoir. Vous pouvez, par
vos efforts sinceres, vous ¢lever a une
position de confiance, olt vous gagnerez
de D’argent; vous pouvez aussi dispa-
raitre complétement du monde com-
mercial, et le temps que vous y aurez
passé¢ sera du temps enticrement perdu.
Si vous voulez étre commis de maga-
sin, mettez tous vos efforts a rempliv
votre tache.  Apprenez a fond le com-
merce dans tous ses détails, si vous le
pouvez: saisissez les occasions qui vous
sont offertes pour augmenter vos con-
naissances ot raffermir votre volonté
de bien faire.  Ce temps-la ne sera pas

perdu.

BANQUE NATIONALE

Ia Banque Nationale vient d'ouvrir
deux succursales: 'une a Matane et
I'autre a Trois-Rivicres.

Celle de Matane, comté de Rimous-
ki, dessert les localités suvantes: Ste-
Anmne des Monts, Cap-Chat, Sanday-
Bay, Rviere-Blanche, Mdéching, Capu-
cins, Ste-1Clicité ot Petit-Matane. M.
J. L. M. Robert est le gérant de cette
succursale.

La succursale de Trois-Rivieres a
pour gérant M. R. O. Gilbert, les lo-
calités qu’elle dessert sont: Yamachi-
che, Champlain, Béeancourt, Gentilly,
St-Grégoire, Batiscan, Ste-Angole de
Laval, Ste-Gertrude, St-13tienne des
Gres, St=Maurice, Co. Champlain, Cap-
de-la-Madeleine,  St-Maurice-des-For-
ges, Pointe du Tac et Blandford.

L'’ESCOMPTE DES CHEQUES

Il est avantageux d’étre toujours
accomodant, mais il v a ®s moments
ou il est bon de considérer d’abord le-
quel de deux intéréts en conflit il faut
servir le premier. Ta commodité de
nos clients et de nos associés en affai-
res ne devrait pas souffrir séricuse-
ment .du fait que nous nous rendons
aux requétes multiples ‘d’étrangers ou
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méme de personnes de connaissance,
dont nous pouvons trés bien connaitre
la situation commerciale,-mais qui ne
sont pas des clients dans toute aceep-
tion donnée a ce mot.

les magasins de campagne, en par-
ticulier ot il y a peu de facilités pour
les opérations de banque, ou méme ou il
n'y en a pas du tout, sont sujets a
etrl: assaillis des requétes de personnes
qui demandent a faire escompter leurs
cheques. Quand on connait bien la
responsabilité de toutes les parties, il
peut 0’y avoir a cela aucune objection,
tant que le marchand ne laisse pas bais-
ser sa monnaie disponible assez pour
géner ses propres transactions avee ses
clients; une telle maniere de faire non
sculement lui causerait de linconve-
nient. mais priverait ses clients d’une
comodité a laquelle ils ont droit de pré-
férence & un ¢tranger.

I1 se peut que vous attendiez hien-
tor dautres fonds, =oit d'un «déhiteur,
s0it méme de la bangue.  Ce n'est pas
une raizon suffisante: attendez que ces
fonds soient arrivés.” Leug envol peut
“tre retardé, et ce n'est pig dans Pat-
tente des événements que se font les
alfaires. N1 le ddétentenr du chéque
veut bien attendre que les fonds soient
arrivés, vous pouvez alors le lui  es-
compter,  sans inconveénient ;  sinon,
laiszez-le sadresser ailleurs. Vous e-
vez vous oceuper drabord des person-
nes qui viennent fajre des achats et
¢tre accommodant pour elles en pre-
mier lieu. :

Etablizsez comme régle. et 0’y déro-
ez pas. de ne pas escompter de che-
ques quand cette transaction fait des-
cendre vos fonds disponibles au-des-
sous d'un point fixé, que votre expé-
rience en affaires vous a indiqué com-
me une marge a ne pas dépaszer. Quel-
ques marchands fixent ce point a une
certaine somme, dautres & un certain
pourcentage de la movenne  daffai-
res faites Ia semaine préeédente.

Un marchand dans un petit village
disait a T'auteur de cet article qu’il n’o-
sait Jamais rester avee moins de ein-
quante dollars dans sa caisse.  Ce chif-
fre serait ridieulement has pour cer-
tains marchands: pour d’autres. il
pourrait représenter le montant des af-
faires faites an comptant pendant plu-
siears jours.i Tl est impossible d’Gta-
blir une régle fixe pour tous les mar-
chands: chacun devrait se fixer sa pro-
pre régle @aprés la connaissance per-

“sonnelle qu'il a acquise de son com-

merce, of ne pas dévier de cette rocle,

L'HABITUDE DE L'ECONOMIE
L’habitude de Véconomie est plus
importante que la somme économisée.
surtout au début. Ceux qui prennent
continuellement la résolution de com-

mencer quelque jour & économisc:
leur convenance, font rarement ..
¢conomies.  Ceux au contraire qui .. -
I'habitude d’économiser régulicron: .
trouvent qu'il est possible de le 1
méme dans les conditions les moin- .-
vorables. les plus petites sommes v -
ss de ¢0t¢ d’une maniére systénm. -
que forment & la fin un montant ~.-
prenant.

Certains ouvriers, sans jamais o
dans Lopulence, ne sont jamais ~in-
argent ou sans le support moral .
donne un petit capital de réserve. .-
hommes ont acquis habitude oo
miser et trouvent facile de la conser.
comme toute autre habitude. Lo
me qui regoit le plus faible salaive da-
un magasin ou un bhureau est sowveni
celui qui possede le plus dargem
ia banque, dans cette catégorie de v
vailleurs.  'D’autres, beaucoup mnucin
outillés pour faire des économics. ne
savent jamais ce que c¢'est que de poi-
voir_disposer d’un dollar le jour de '
pave.  Ceux-ci, bien que capables ot
vigourcux, devraient envisager la i~
sibilité pour cux de perdre de bonnes
occasions de gagner de Dargent par
manque de fonds, la certitude de
vieillesse ou de la mort.

Pour cette catégorie d'individus. il
y 4 peu a espérer, a moins quils ne -
connaissent leur erreur et quils ne
corrigent, bien que le fait quils ~om
parfois prévoyants, laisse place a I~
poir. Ceux qui ne se soucient pas -
conomiser ou ne veulent pas le fare
jusqua ce que cette action soit deie-
nue facile, peuvent acquérir de lu =
gesse en matiere financicre par =
d'un besoin soudain, imposant - -
crifice de Uindépendance ou du respe
d'cux-mémes, par la nécessité de ro
ser- aide d'un ami, ou meme ence
par un regret plus cuisant davoir
pensé et gaspillé si légerement de oo
gent.

Quant a la foule nombreuse de
qui ne réfléchissent pas, qui.
toujours l'idée de mettre queligue «
de ¢oté dans quelque temps, reci:
c¢e temps de plus en plus loin daiis
venir, pour ces hommes il n'y a i
regle sire a suivre:

Commencez aujourd’hui—non -
gemaine prochaine, ni demain—t
tez de eoté quelque chose sur b
paye.  I’habitude, une fois prise. -
trouvée inappréciable sous de v
breux rapports: une réduction
laire correspondante établirait la -
bilit¢ de vivre sans la somme m -
cOté. a cause de la promesse saz-
faire. T’épargne résultante pew
toute la différence entre le con:
la gbne, les dettes et la libérat
prospérité et Pinsueceds, au mom-
on ’attend le moins a4 avoir une >
de sa valeur.



