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(LE MEILLEUR AU MONDE)
D)e ltius les aliments purs faits ou vendus enI Ca-

nadii, il1 n'enî existe aucun qui occupe dans l 'es-
tinte de I 'Epicier une nmeilleure place que le

FAIT EN

CANADA U '~ D .

(Bel de Table Windsor)

Il a été durant les années le modèle dle la pure-
té et il ai toujours conservé sa réputation bien mé-
ritée de -Sel Canadien sans défaut."

Ti4E CANADIAN SALT CO, UIMITED

Au point de vue
des Epiciers-

Est-il profitable d'emmagasiner certains articles et d'en pousser la vente?

Les points importants à considérer sont:
La demande-pour une chose dont le public a besoin.
La qualité-qui fait revenir les clients.
La publicit"-onstante toute l'année --fait vendre les miarchan-

dises rapidement.
Une politique de vente libéirale-qui est équitable dans toute

circonstance.
La garantie de vente--supprimant tout risque pour les commer-

çants.
Le bon bênéfice-sur toute la ligne.

Toutes ces caractéristiques, et d'autres encores sont celles de

Grape-mNuts
Marchandise principale comme le sucre et la farine--"There' s a Reason"

(Il y a une raison)
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