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9 HEINZ (LE MEILLEUR AU MONDE)

De tous les aliments purs faits ou vendus en Ca-
nada, il n'en existe aucun qui occupe dans |'es-
time de I'Epicier une meilleure place que le

Vous donnez & vos clients des mar-
chandises faites au Canada avec des
Produits Canadiens par des Employés
(‘anadiens,

0. J. HEINT COMPANY

Usine Canadienne: Leamington(Ontario)
Entrepots: Toronto et Montréal
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(Sel de Table Windsor)

- Fosssie ds igo ot e Sa Maiests 'll a été durant des années le l‘n()(lcl(? de la pure-
,HHN?' té et il a toujours conserveé sa réputation bien mé-
’51 ritée de **Sel Canadien sans défaut.”
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THE CANADIAN SALT CO, LIMITED

Au point de vue
des Epiciers—

Est-il profitable d’emmagasiner certains articles et d’'en pousser la vente?
Les points importants a considérer sont:

La demande—pour une chose dont le public a besoin.

La qualité—qui fait revenir les clients.

La publicité—constante toute 1’année —fait vendre les marchan-
dises rapidement. '

Une politique de vente libérale—qui est équitable dans toute
circonstance.

La garantie de vente—supprimant tout risque pour les commer-
¢ants.

Le bon bénéfice—sur toute la ligne.

Toutes ces caractéristiques, et d’autres encores sont celles de

Grape-Nuts
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Marchandise principale comme le sucre et la farine—“There’s a Reason
(Il y a une raison)
Canadian Postum Cereal Co. Limited, Windsor (Ont.), Can.
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