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jjles -enites o des -vapeurs dq liquides in~.
'i(lammables sont émises. Autrement, il y
3 danger d'explosion si u}}e ﬂnmhl&‘ex-
'xfate dans cette salle ou gl ded.
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-Précautlom et” ﬁ(btehtlon c‘ontrc‘le feu

Tay l

1, Exigez que vos emplowéﬁ 'odmlohnt
que des allumettes de sireté. F'ournlsﬂez
‘oes allumetteg au pHX“u gros, 'l est

écessaire, La présence@@u netha or-
"dlnalres ou d'aNuréttes “parlor’ "idans les:
lpoches de vos ouvriers est une mfepacé
iconstante
" Employez un gardien de.copflance. Les
/gardiens peu payés ne sont pas avanta-
igeux.
5 E;méi z‘,r
'ment 1es
‘trOIer son trava]i

" Pendant! 18 ‘saison. sdche: dé I'étd arro-
"sez les toits en bardeaux, le dessus des
piles de bois et les clos de bofs. ‘Avant
ide fermer Yétablissement le soir, assurez-
;;vsou& toujours : que--tous. ' les teq.x .sont
. Bteints ou baissés dans des conditions de
'sécu:rlté qbsolue
i Ayez pour.regle de mpintenir, fermées,
ies portes d'incendie quand elles ne sont
pas employées et en particulier, obligez
‘le Vellleur & les fermer chaque fols gin'il
{les fraverse, "
! L’exposition & la flamme constitue un
des-phew grands dangers-d‘imcendie: “Tout
moyen de comm'glllg_l_ler le feu par des ou-
Y vertures .extérieyr.es. .de.s corniches _ en
¥ bois, de talts, de malsons ou.autrement, de-
3vmit16tre-snpmim ou bien ces ouvertu-
:res devraient étre protégées par’ des. vO-
! lets, des. t’enétres en verre armé des cou
‘}Imxuxes enmﬁa] ete. ¢ v

epenibng 4% wsnw
s dur,gardién afin d¢ co
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d'YneemI}qk.que d’auh‘es causes dans’
genres. de manufactures-
tptél‘lam: poux; I‘extinc-

use inté:!eure g

%ﬂployw llberatement des.’ seaux a ]n-‘

¢ les Gtincelles pausent

+ ment les employ

. pompiers:qui dev{'al t etrg
§ quemment.
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LE/PRIX: QOUBANT

qu'ils auratent- & fairg;

Assurez-vous qye
chaque départ.emﬂnt
I'endroit ol se tré
pour combattre 1¢ fe

des hommes de

igade T&gﬂﬁ‘e dé
.

bon d’organiser uhe

- Essdyez’ souéent 5& i‘b
reils d’in¢endie. L E5T

Etablissez un e: d'a.la.rme et son-
nez des alarmes de %mps' 6t témps TS
maniére-a éprouver ¥os hommes, Tous
les départements dln\bendle font cela.

Assureb-vous que vdtre veilleur de nuit
sajt faire tonctlonnerda pompe A incen-
die. - 8

"Employez des boyaux en tolle sur les
supports placés a- lln.iérleur mais si ces
boyaux sont humldeq vous devreg Jes
faire sécher, sans qﬁoi ils pourriraient
vite,

Maintenez les valvqs des boyaux--bien
fermées. Nemployez jamais un bomu
de moins de 11-4 pogce—un boyau d'un

.diamatre plus petit se recroquevllleralt

1 1-2 pouce est la mgmeure grosseur en
général. ‘4 ;

Suspendez les boya;x de manlere A ce
qu'ils soient -bien veqtllés

Toutes les prowiét&s d'une grande hau-
teur, d'une gra.nde superficie -ou- d’une
grande valeur devraient étre protégées
de la meilleure manidre " coiitre -l¢ féu.
Les arrosoirs automatjhues sont reconnus
comme le meilleur mpyen de protection

_dans ces cas-a.

Inspectez votre éta’bllssement en com-
pagnie du chef des pompiers de la muni-
.clpallté et de“ses aidﬁa et renseignez-les
.sur touﬁ vos appa.reilca combattre le feu.
!Cobpénez s.yed eux. ~Vous profiteréz de

leur- aonnaissance, de votre établlssement
- 'én- cas’ d‘incendle 'f -

! gndlp powr lrprotectlon intérieure. con- - ‘

'treTe'feﬂ{!f:és seaux doivent étre bien ré-
“. partis dang I'établissement. =i
" }; Conflez & quelqu:e:mno\nmmn_)e
.sdm ét.lp surveillance de tous les appa-
sbbo”ui' 6teindre.18 feu,..Quil fasse une

on. faisant A c‘haque ins-

N2 SN
‘é ' éifwil {l'a trouvé les appareils.-
! " Si"qlielque ‘those n'est pas en-place ou
m,en mauvah;e co,ndltlon .pour service
inimé;uat i taut v rémédier de ‘suite et
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Attendez~vous toujours 4. ce-qu'un in-

H
’

é ewon mlere par’exemple, une

- Faifes reliet votre. bolte d’alarme 2 la
station de pompes la’ plus rapprochés.—
(Indistrial Canada).
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LE TEMPS, ELEMENT DU CALCUL DU
_POURCENTAGE DES PROFITS

En discutant Ta guestion -des profits

“.avec des hommes daffalres connus pour

. &

tio"n \ifh: fdpport indiqiant dans, quel-

- Jeur sagacité J’al étéisurpris, dit un-au-
‘tear dang “Buyers' '

agazine,” ‘de “voir
qu'ils navalent aucu&(e conception de la

© relation_du (emps au ‘calcul du pourcen-

gcendle éclate’ dans da rpartte la plus, dan- -

'iger\elgs‘g de votre établissement et exer-
‘cez Jor-hommes—d- faire -Exdctenient ce
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tage des proﬁts Ils savaient naturelle-
ment qu’ il étadt déslr‘ble de vendre laur

stock aussltdt que pog;sible et .de ‘recom-

mencer.” avec des mamhaudises fralches
mais ils-ne consldéraient pas le temps ni
dans la fixation des p’rlx ni dans le cal-
tul des profits. Et tependant c’est un
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~enuseRcdiincendie.. .o eompte: .
\2:0 vellleur de nuit
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“Dans les gra.nds é bﬂssements 1l est

élément d’une telle irqp r&ggefq,%,%%
vralt toujoura entrer en
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gteok: de ar.
, chandises doive étre vendu A trente our

T ol n%en tmra pas plus
M b s'il
vendn ces
gl rap;orte
ar af. tan-

ot I%
“pour cenkxﬁri A
}:o fols son @
'tfﬁk pendant )
Ce renouvellement cdmplet de ca ital
trois ou quatre fois par an ne peut pas
“'sé faire, mais on peut 8'én rapporcher’
par des réductions judlcleusés de prix en
:vue, de fajre des ventes &’ Tnesure que la
salson approche de sa fin. Un marchand
achete des marchandises dans le but de

. 1e8 vendre A trente pour cent de profit

sur le prix coQtant. Pendant un certain
temps, tout va bien, mais la demande se
ralentit; i1 réduit les prix, ‘acceptant un
profit moindre et finalement se débarras
se du reste de son vieux stock & un frés
-faible profit. Pourquoi fait-il cela” A
.cause de I'6lément temps et cependant il
‘n’a jamais reconnu clairement cet élé
ment. Il devrait le faire, parce qu'ainsi
"1l peut disposer de son capital plus in-
telligemment qu’en essayant:’d’adminis
- tre ses affaires par 4 peu pees.

Sl a en mains un reliquat de stock
qui-lui colte $2,000 et qu'il g’attendait a
‘Vendre $3:000, s'il peut ‘en tirer profit
$2,500, il vaut évidemment mieux qu'il
’rédtﬂsekc iiﬂn;)out déterminer des ven-
tes .que de; mndr e stock en maga
sln--‘C'est ce que “font tous les mar-
chands en géibral, mais trés peu d'entre
eux-font des calculs & ce sujet, et par
cette - négligence; ﬂa' 16 ‘retournent pas
leux, ‘capital aussi sotvent qu'ils le de
vrqient o

Lp&proﬂts d’un commerce devraient
toujours-8tre calculés en tenant compte
de Télément- temps. - Le pourcentage du
profit fait sur un certain article. si le
prix est maintemu; est fixe; mais la
question importante est de connaitre l¢
poyrcentage du prqﬁt par an. Il dépend
‘de la longueur du temps nécessaire pour
disposer.du stock ou de la fréquence du
renouvellement du capital. Avec un ca
pital donné, le marchand qui met un an
a vendre ses marchandises fait scule

~ment-moitié autant de profit que celul

qui les vend en six mois et, replacan sou

capital, vend ecncore son stock cu six

‘mdis.~ b
Le sujet a une importance pli- 10°
our

théorique. Un bon jugement tan
les achats que pour les ventes est '
saire & celui qui veut réussir en r
nant souvert son capital. Clest «
Jugemént qui multiplie le capital «*
met- au plus humbre marchand
liser avec les propriétaires de grand- ma
gasins et de se placer enfin parmi “U%

Mw.,um «Dept-eapérer arriver-au sueees

, Qwen ‘tenant compte de 1'6lément cmp?
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