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semblable, un mécanisme institutionnel serait cré&é, par
exemple un comité consultatif du commerce
canado-américain, afin de se pencher sur les questions
d 1'eétude et en négociation. Ce comité pourrait
établir un programme de travail complet, entre autres:
la réduction des obstacles au commerce dans des
secteurs mutuellement convenus; l1'€@laboration de
nouvelles régles régissant le commerce des services; la
réduction et la suppression des pratiques d'achat
restrictives ou déformantes des gouvernements; le
recours aux mesures de protection en cas d'urgence; la
réduction des conflits cré&és par les normes techniques,
1'homologation et les essais; les pratiques douaniéres
et l1'étiquetage; et toute autre question que les deux
gouvernements conviendraient de négocier. Un mécanisme
de discussion et de réglement des conflits de nature
commerciale pourrait &galement &tre crée.

78. Les dimensions mémes de la relation
commerciale bilatérale et la nécessité permanente d'une
gestion prudente sugg€rent que cette approche mérite
que l'on s'y arréte, que soient ou non engagées des
négociations de fond sur le maintien et le renforcement
de 1l'accés aux marchés. Cette approche serait utile en
ce sens qu'elle permettrait par l'établissement de
principes, de pratiques et de mécanismes destinés a
gérer la relation commerciale, de montrer 1'importance
politique que lui accordent les deux gouvernements.
Comme aucun changement immédiat ne serait apporté a la
législation en vigueur, un accord de valorisation du
commerce pourrait €tre conclu rapidement sans é&tre
soumis d l'examen du Congrés américain. En raison de
sa nature essentiellement incitative et non
obligatoire, il ne garantirait pas en soi un acceés
renforcé et €largi aux exportateurs canadiens. Il
pourrait toutefois susciter des attentes qui pourraient
se concrétiser uniquement 3 la suite de négociations de
fond qui déboucheraient sur des engagements ré&ciproques
sur l'accés aux marchés, par le biais des arrangements
sectoriels ou fonctionnels ou de 1l'approche globale
dont il a &té question ci-dessus. Sur le plan né&gatif,
la négociation pourrait &tre longue et ne pas aboutir 3
des mesures concrétes permettant de maintenir et
d'améliorer notre accé&s au marché américain.
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Orientation des consultations

79. C'est finalement en &valuant l'importance des
obstacles commerciaux recensés pendant les consul-
tations et en analysant les avantages et les risques de



