
favorlab>les possible. C'est autant de
profit pour l'acheteur.

Dans la distr'ibution aut commerce
(le détail, la mîaison de gros a beaIucoup
d'avantage Ktur le mannu facturier, c~e
travail étant fait de la mnanière la plus
('oillollliqlll ('I lat 1)[ll satisfaisanite. Le
%oyagetir qui repréenlte une inanufac-
t lire n'a gcirlncîtavec luii qju'unîe
.seult' liule de mîarchîandises out au piluîs
<îuel<îîîc' ligne's, tandis quec le vllcculr
l'uîî'iv 1a 1, 11i dle gr'os reî réseîi te l 'n-

cîî,edes p>rod Iuits dle vecti ies cde

mni îfit lires. Los frais (le ce dernier
doivent êt U(' bieii > moins conisidlérales

Il prloporltil îi (Il ('I dii (1 prevllicr.
Sti1c1ccsoz po>n'un lit omnt, que ces re-
lreiltalits dv r1entaibles de nuian n fac-
t ures v'innent à dlispîaraîtr'e. .l)e coin-
bienî pen'isz-vous îulic' serait réduit le~
-oùt de lat distribution dles iarchianli-
ses ('lîselllble et séparémtent ? ,'cîu
qu'il vous est. indi Itérent qlire le coût #lV
la distrilbuion soit payé aut naitifac-
t uîier occl ait îia.rclîaîîdi en gros.

Co que vous. rehrhzuniqlulement,
'ela méthlode lat moins coûteuse e't

l a plus1 sat istaisanite. l)aîis ce (-il-.
cîicîîde tempnîs vous faudrait-il pour

vouls elîc1uerir dles différenltes lignies do'
îîtaruI a111 sset pou r les' coinpiarer i l-

tant que vous le jugez bont? Je Ie fi-
(r qulc(, vous demîanderait t ant
(le temups qu il vous ('ii resterait ti rs
î<wl pou la -vente.

LE PRIX COURANT

De plus, il se passerait une chose imn-
portante: votre attention ne serait ja-
iisattirée sur les produits d'un

grand nombre de manufactures, car les
petites manufactures n'auraient pas
les mo>yens de se faire représenter <le
cette manière. Un pourra faire l'ojec-
tion su ivante : "Pouîrquoi ne pas sc

dpeertout-à-fait dul vendeur <le lat
Il lýiin îî tct u- ret (ltce celui de la mai so n
de gros?~" Je répýIondrai à cette objec-
tjlil que, autant qu'on pett le pré ' oi r,le voiiiiinis-voyageur ne disparaîtra pas
et quîe la muasse des marchandises sera
distribuée par son intermédiaire. Un
a~ut re avantage à considlérer pour le dé-
t ail leur, c'est l'onomnie qui résuilte do

(-vsysèmepour le fret. Une seule file-

rasrdes mîarchandises provenant (I.,
cinqulante manufactures ou d'un noin-
lire plus grand.

Le côté éconoînique de la question
o1irc' beacamoup (l'autres considérations
en faveur dul marchand (le gros, par ex-
1111lde l'avantage de n'avoir dans les
ivres <lu'in lx'tit nombre (le comptes.

dacI(.liats. Polir terminer, nous expri-
liions la ferîne conviction que, au point
de vute dIi coût relatif de la distrilîu-
tlion des marchandises par le inanufac-
t urier out par le marchand (le gros in-
teclligenît, favorabîlement situé pour son
commerce, le manufacturier a un désa-

vaiacsi miiar(i,quehI la question de-

v'ient une question de contraste p)luthôt
qu'un sujet de comnparaison.

INS11RUCTIONS AUX %PENýDEUAS

Rieni de graiid n'a jamais été ac-
conildpi, aucune grande cause n'a ja-
muais é'teéan' sans conviction inti-
nie,« dit ~Slsnnli.'Tout d'a-
bord, vous devez eoilrii'e(re et alîpré-
ciel' parfaitemîent les usages et la va-

le' Ili prodluit (Iue vous avez à veli-
<Ire. Vous dlevez être convailîcu dès le
coînniienceinvnt que vos marchandises
sont d'une qualité supérieure à celle (le
tous. les art îclcs en venite auîjourd'hu i.
V'ous devez vous rendre comnpte (Ille ce'
pîrodiit vaut plus qjue e, qu'il coûte.

Vous <levez être animé dii1 sentiment
quîeý vous etes réellemîent un aîidîassa-
clemr qui (lit ]l vérité, qui apporte l'in'-
triieticn et la lumière. VT ous lîort.'ýz
c'u1 vouis-Mléie une plus grande part (le
la vérité des grandes. n1olles et suibli-
mesp scènes, qjui se dérouîlent dlans h'1
îîocîicle. 1uil n'est possible d'acquérir
dle toute autre manière.

Vous devez être fermemtent convaîn-
cii que vous aqvez à..vendire l'article
ajyanjt la p)luls haute valeur qui ait ja-
miais été offert au public. Autrement
vous ne p)ouvez pas espérer convaincre
les autres. oit faire qu'ils vouîs croient.

Quîand Vocus êtes ple'inemîent coni-
vaincu (le lat valeur cle vos inareliandi-
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