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Nous avons sous les yeux
le tableau des faillites au
Canada pendant les trois
premiers mois de 1897, publié par
Pagence R. G, Dun & Co.  Lasituy-
tion est moins sombre qu'en 1896 et
nous formons le v qu’elle s’amé-
Hore davantage. Nous trouvons en
effet, 64 faillites de moins que pour
la période correspondante de 1896,
avec¢ une diminution de $502,540
dans le passif des fuillis.

Voici d’abord les chiffres répre-
sentant par catégorie le nombre des

faillites en 1896 ¢t 1897,

Les faillites
au
Can

1896 1897

Industrie. .... ... 177 187
Commerce.... nd3 171
Banque........ ... 2 2
Divers ............ . 8 16
Totaux.. ..... 740 676

Quant au passif des faillites, il se
répartit comme swit :
1 846 1897

Industrie... ... 81,110,776 $1,402,226

Commerce. ... 4,608 914 3,531,339
Banque ........ 32,000 80,000
Divers.......... 25,850 251 435

Totaux...... 5,777,510 £5,265,000

Voici maintenant, par provinces,
le nombre ¢t le passif des faillites

pour les trois premiers mois de
1897,

Provinee-, Nomihee PPasaf
Ontario............. 35l 2,291 406
Québee ... 213 1,986,236
Colombte Angl... 16 103,987
Nouvelle-Feosse.. 34 T L1868
Manitoba. ......... oLl 343,665
N.-Brunswick.. ... 17 92,019
Iedu P K. 3 26,000

Totaux......... 6706 26,265 000

Comme on le voit, ¢'est la Pro-
vince d'Ontario dilleurs la plus
peuplée qui a le plus grand nombre
de faillités.

Proportionnellement au nombre
des faillites ¢’est le Manitoba gui a
englouti le plus de capitaux, avee
une moyenue de $#15,000 per faillite;
puis, viemrnent en ovdre décroissant :
Nouvelle Feosse (£12.3001; Québec
($9,300) 5 lle du Prince Edonard
($8,660) ; Ontario (26,530) ; Colom-
bie Anglaise (#6,500) et Nouveau-
Brunswick (2 agu0),

L’industrie a eu 10 faillites de
plus qu’en 1896 ;les divers 8 de plus
aussi ; les banques ont le méme nom
bre tandis que le commerce propre-
ment dit en a que 82 de moins.

L’industrie perd $291 450 de plus
qu'en 1896 ; les banques 343,000 et

LE PRIX COURANT

commerce est en diminution de
21,077,575 dans les chiffres du passif.

Ces diminutions dans les chiffres
des faillites et des pertes du com-
merce ne nous surprennent nulle.
ment aprés les décapitations quiont
eu lieu, depuis tantht deux aus et le
soin plus grand apporté par les
maisons de gros dans la fixation et
la surveillance des crédits et des
¢tehéances.  Maintenant que le com-
merce de gros voit les heureux effets
de la politique qu'il a adopté prin-
cipalement envers les clients dou-
teux, il est décidé A persévérer dans
la voie qu'il a4 adoptée. Nous ne se-
rions nullement surpris si prochai-
nement le commerce de gros de nou
veautés mettait en pratique un au
tre mode de paiement que celui jus-
qu’d ce jour et qu’il a déjd en partie
amendée ; nous avons en temps et
lien annoncé que les marchands
8'Gtaient réunis. pour étudier la
question du paiement 3 quatre mois
de la date de livraison des mar-
chandises et nous croyons savoir ne
ce projet est loin d’6étre abandonné.

-
A TRAVERS L'’EPICERIE

Piques arrive, ceux qui ont trop
acheté dans certaines lignes qui ne
se¢ vendent bien qu’en caréme de-
vrout exercer leurs qualités de bons
vendeurs dans les guelques jours
gui nous séparent des fétes prochai-
nes en placant dans leur clientéle
les produits susceptibles de se dété-
riorer par un long ‘a(_)our dans le
magasin,

Les jours de fétes approchant, il
n'est pas mauvais de passer le stock
en revue et de demander a ses four-
nisseurs les articles de saison. Ne
pas attendre au dernier moment
pour faire un bel étalage, dans un
magasin qui aura fait sa toilette de
printemps des marchandises qui
prétent le mienx au décor des vitri-
ues et des comptoirs.  \vec un peu
de goit, un peu de travail et quel-
que patience, un épicier peut par ce
moyen angmenter son chiftre d’affai-
res. Tout c¢e qui se mange et tout ce
qui se boit n'a chance de vente que
dans un magasin propre et bien
tenu. :

Si apreés avoir mis de coté I'argent
nécessaire pour payer les fournis
seurs i échéance, 1'épicier a encore
un peu d'argeut dispquible, il n’au-
ra pas tort d’augmenter son stock
de thé dans des proportions raison-
nables ; car, nous I’avous répété
plusieurs fois dans notre Revue

les dn'els $2.3.),.»an ; au contraire, lelcommelcmle si le nouveau tarif im-

pose un droit sur les thés, il en aura
pour quelque temps avant de les
payer. Et, dans le cas ol il n’y au-
rait pas de droits sur cet article,
I'épicier n’aura pas fait une mau-
vaise affuire quand méme, car an-
cupe baisse sur les prix n’est i espé-
rer jusqu’d la prochaine récolte, les
prix raidissant de plus en plus.

La vente des thés de la faillite
Doherty a, comme on le sait, rap-
porté les pleins prix, c’est assez dire
comment cet article se comporte ac-
tuellement.

Et les sucres, dira-t-on 1

C’est encore un article a surveil-
ler par 1'épicier. A 1'exemple de
celul qui crie avant qu’on le touche,
les raffineurs, feignant de craindre
une augmentation des droits sur la
mati¢re premiére par suite ;d’un
changement possible dans le mode
de perception, se sont empressés de
mettre {¢c de mieux sur les sucres
jaunes blancs de toutes qualités.

Le sucre est devenu un article de
premidre nécessité que tout le monde
consomme, riches comme pauvres.
Les raftineurs se sont donc mis en
bonue position, pour eux s’entend,
et maintenant qu’ils ont un excel-
lent prix—apres l'augmentation de
la semaine derniére, qui rien jus-
qu’'d présent ne justifie—il sont préts
a attendre le nouveau tarif et & ma-
jorer leurs prix suivant 'augmenta-
tion des droits ; ils auront toujours
gagné le § de centin demandé sans
raison plausible au consommateunr ;
la semaine derniere.

Nous craignons de donner un avis,
carsi le gouvernement laisse subsis-
ter I'ancien tarif sur les sucres, il
n’y a pas de raison pour qu’une
hausse se produise et 8i, au contraire
et comme il est probable d’ailleurs,
les ministres demandeant un revenu
plus élevé A cet article, il y aura
une hausse certaine.

Nous terminerons par la repro-
duction d extraits d'un article paru

[dans T’ F)ncenefmnmue

Un des principes fondamentaux
de I'économie sociale, science exacte
de la vie, est celui-ci: * Tout tra-
vail doit recevoir un salaire propor-
tionné A 1'etfort fourni."’

Nombre de commergants passent
leur temps a lutter contre, et se
mettent ainsi en ‘guerre. ouverte
avec le bon sens et la vérité.

Ceux dont nous parlons ont,
semble-t-il, fait une gageure, dont
leur fortune est ’enjen et qui con-
giste 4 résoudre le probléme sui-

vant :

‘*KEtant donnée une marchandlse
dont le prix d’achat est par exem-



