
LE' PRIX COWiANT

TENEZ-VOUS LES

La péuodt j~ 0 8kt~Cdes arqe
lFeu "Olenboqg" et **Gartco.b" fat q..«les
sont les plu 9-cliesi rendr.- !Wles ont su-

biléreuve d'une chsaleur extme imu se
lendi.e. de tne e rapide detepé
rature une le dîflatin mil" Me onre.

E. seohea lm ouluslsa mas'mmada

Alouuo hIh, là Mu St-ici.
Seul Ausent se- le eau"a

RASbIRý 4'ýRADÎUM"é de
i. MOE~&C.

Affilé par les ouvriers lus plu habiles, tous

dreleln c'slas osopadfalts;
chqeRasoir est gai anti durer la vie d*un
hom. Demandez notre airochume Gratuite:

"-'orne Pointers for Gentlemen who shave
thm8elves."1
(Quelques Indications pour les hommes qui

se rasent eux-mêmes.>
MoGILIL CUTLBR'Y Co., Rami
Boît@ Po@ .stae50 . - Montréal.

ARTICLES POUR L'OUVERTURE
DES CLASSES.

Attendez notre voyageur avant de
placer votre commande.

Nous vous offrons, cette aunée, la
Plus grande variété de LIVRES, PLU-
MES, CRAYONS, CAHIERS, etc. 1

Souvenez-vous que nos prix défient
toute concurrence.

LA CUE 1.-E ROLLAND & filS,
6 à 14 rue St-Vincent,

MONTRÉAL

xiMaon odée en solo

AUGUSTE COIJILLARD'
IPORttATEuu DU

Vi'.oo Peintur e e 18
spécIalté 8 Poiles 4e toutes sortes

Naît. tes à *1110 rue ut-Paitu
voutes la et 14 nt-AM*ble, MONTEECAZ

Ia maison n'a& pas de Commi.vnyager et
fait bgnêicier ses clioruts de cette =eoume At-
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Xe.ulieurs tus marchands de la camAn
seront toulours servis au plus bas prix du.
marché.

Asâsurances
LA VENTE SYSTEMATIQUE

Par W. B. Wamnwright

(SUITE)

L'art de la vente est fait de person-"
nalité pour quatre-vingt-dix pour cent.
Faites donc -tout -ce que vous pourrez
pour vous créer une personnalité et la déve-
lopper. Pour vendre de l'assurance, il
faut d'abord gagner la confiance 'de
l'homme, et l'on ne peut y arriver qu'en
se montrant absolument honnête dans
ses déclarations, et en ayant soin de ne
pas froisser dés le début les sentiments
du client.. Pour cela, il faut être soi-
même. En mettant de l'emphase dans
leurs paroles, certains hommes peuvent
amener leur adversaire à croire quelque
chose qu'ils ne croient pas eux-mêmes;
mais ces hommes, sont rares, et leur
champ d'activité est décidément limité.
Il est absolument nécessaire que l'agent
croie que ce qu'il a à vendre est de pre-
mière qualité.

Nous lisons toutes les brochures pu-
bliées par la compagnie.à laquelle nous
appartenons; nous savons quelle aide
précieuse ces publications nous donnent;
nous connaissons les tables excellentes,
les faits et les chiffres qu'elles contien-
tient. Nous pouvons les faire nôtres, les
présenter dans notre propre langage, de
notre propre manière, en nous adressant
directement à l'individu auquel nous par-
lons. Ces chiffres et ces faits ainsi pré-
sentés produiront leur effet; mais répé-
tés à la façon d'un perroquet, ils tombe-
ront à plat. Très souvent l'argument qui
nous gagne une affaire est complète-
ment étranger à la questi3)n traitée.

N-e -vous en tenez pas aux anciens ar-
guments, trouvez-en de nouveaux.

LA VOLONTE

Du journal "Office and Field".
Autrefois nous vous disions: Vous

êtes ce que vous prétendez ètre. Aujour-
d'hui nous disons: Etes-vous re que
vous prétendez ètre? Cela n'implique
pas de la défiance; c'est une question
prudente que l'on doit poser à ceux qui
venlent arriver à des résultats. Une li-
cence accordée par le Département de
l'Assurance n'est pas un certificat de
compétence.

Vous devez faire quelque chose avant
de revendiquer quoi que ce soit. Votre
nomination d'agent dans une compagnie
d'assurance ne produit pas les affaires.
Vous n'espérez pas quc le public va fai-
re queue à votre porte en attendant que

MmI I ilMe 0 M

tures î i 4paratioiti urtente

Toua les atelÀrq dom laçblnes et de cheý
mine de fer devraient l'employer.

Leu conaructeprs de. po_6f, We po.euri
de volet te~, et le, ouvr(era en

besoin conatunent.

A, B. JARDINE & O.

Serrure.l in'rchtables, Mec.

RXIES PROMPTEMENT
Avecz-vous une Idée ?--il cul, demandes le

OJ..c d.) l'Ihvn -tur qui vous sera envoyé gratis
par Ularion & M aron, Inglnlssra.Conse.lIs

!E'Iirice Nc. Yorkc l.le. mouttéul,

Adresse par clblouramme "Dongor"

L A. RIVET C. RL
L O. CILASÏ. F41. âeD. main 7598
JOHN A. SULLIVAN. 17519

RIVET, 6LASS & SULLIVN -l
Avocats. sunstsrs. Are"$s et commissaires.

EDIFICE TRUST & LOAN.
30 rues t4acqus. om.aiés1


