TENEZ-VOUS LES
Briques a Feu

ctsusolc-

GARTCOH J

ILa mpérlorlu ln wntettée des lnquu a
Feu “Glen "' et “Gartcosh™ fait qu'elles
sont les plus faciles d vendre. :Elles ont su-
bi I'épreuve d'une chaleur extréme ;sans se
fendiller, de changements rapides de tempé-
rature sans se dilater ni se contracter.

En stookchez les prinoloaux marohands.
Alexander gigb, 13 rue St-Jean,

Seul Agent pour le Canada —

« 4 VYaNGHuTY

RASOIR ¢“RADIUM” de
H. BOKER & CO0.

Qaes

Affilé par les ouvriers les plus habiles, tous
expert. dans leur partie La matidre,1a main
d'ceuvre etle fini de ce« lnoiruontpufuiu.

chaque Rasoir est gaianti durer la vie d'u
homme. Demandez notre srochu:e Gntulu

‘‘<ome Pointen for Gentlemen who shave
themselves.”

(Quelques Indications pour les hommes qui
se rasent eux-mémes.)

McGILL CUTLERY Co., Reap
Boite Postale, 580, - -  Montréal

ARTICLES POUR L'OUYERTURE
DES CLASSES.

Attendez notre voyageur avant de
placer votre commande.

Nous vous offrons, cette aunée, la
plus grande variété de LIVR ES, PLU-
MES, CRAYONS, CAHIERS, etc. 1

Souvenez-vous que nos prix défient
toute concurrence,

LA CIE J.-B. ROLLAND & FILS,
6 a 14 rue St-Vincent,
MONTREAL.

Maison Fondée en 1870
AUGQUSTE
IMPORTATRUR DR

Ferronnerl= et Quincalillerle, Verres &
Vitres, Peintures, Etc.

Spécialité s Podles 1e toutes sortes

. Neos, €82 & 8389 rue 2t-Panl
Voutes 19 et r4 8t-Amabdle, MONTREAL

La maison n'a pas de Commi«voyageurs et
fait banéficier ses clirnts de cette egz 'I‘:l: At-
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Me«sieurs Jes marchands de la camragne
:aﬂ:gétouioun servis au plus bas prix du

COUILLARD

&

LE PRIX COURANT

Assurances

—_—

LA VENTE SYSTEMATIQUE
N

Par W. B. Wainwright

(SUITE)

L’art de la vente est fait de person-
nalité pour quatre-vingt-dix pour cent.
Faites donc ‘tout-ce que vous pourrez
pour vous créer une personnalité et la déve-
lopper. Pour vendre de I'assurance, il
faut d’abord gagner la confiance ‘de
I'homme, et I'on ne peut y arriver qu'en
se montrant absolument honnéte dans
ses déclarations, et en ayant soin de ne
pas froisser dés le début les sentiments
du client.. Pour cela, il faut é&tre soi-
méme. En mettant de '’emphase dans
leurs paroles, certains hommes peuvent
amener leur adversaire & croire quelque
chose qu’ils ne croient pas eux-mémes;
mais ces hommes, sont rares, et leur
champ d’activité est décidément limité.
Il est absolument nécessaire que l'agent
croie que ce qu'il a & vendre est de pre-
miére qualité.

Nous lisons toutes les brochures pu-
bliées par la compagnie a laquelle nous
appartenons; nous savons quelle aide
précieuse ces publications nous donnent;
nous connaissons les tables excellentes,
les faits et les chiffres qu'elles contien-
nent. Nous pouvons les faire notres, les
présenter dans notre propre langage, de
notre propre maniére, cn nous adressant
directement a 'individu auquel nous par-
lons. Ces chiffres et ces faits ainsi pré-
sentés produiront leur effet; mais répé-
tés a la facon d’un perroquet, ils tombe-
ront a plat. Trés souvent 'argument qui
nous gagne une affaire est compléte-
ment étranger 4 la question traitée.

Ne vous en tenez pas aux anciens ar-
guments, trouvez-en de nouveaux.

LA VOLONTE

Du journal “Office and Field”.

Autrefois nous vous disions: Vous
étes ce que vous prétendez étre. Aujour-
d’hui nous disons: Etes-vous re que
vous prétendez étre? Cela n'implique
pas de la défiance; c'est une question
prudente que I'on doit poser a ceux qui
venlent arriver 4 des résultats. Une li-
cence accordée par le Département de
’Assurance n’est pas un certificat de
compétence.

Vous devez faire quelque chose avant
de revendiquer quoi que ce soit. Votre
nomination d’agent dans une compagnie
d’assurance ne produit pas les affaires.
Vous n’espérez pas quec le public va fai-
re queue a votre porte en attendant que
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JarDing. UniversaL, RATGHET
Cuwe Drit.

P 1 R e 0 ),
ﬁ‘i.i gt e
m lnel.

Tous les ntelierq de mtchinu et de che-
mins de fer devraient I'employer.

Les constructeyirs de. ponts, Jés urs
de voies ferrées etploel ouvdego.:n
constructions métalliques en ont
besoin constamment.

A. B. JARDINE & CO.

ntsrnmn,ﬁ ONT.

THant e §

Qunnuillerie de tous genres.

Bemn-u Ineroc!xlet‘atzlu, Eﬁ:‘

L. J A. SURVEYER
Importatetr Direct,

g’o Bauh‘h&btfx‘n;‘mo
JMONTREAL.,,

DRTENUES PROMPTEMENT

Avez-vous une ldée ?—~i oui, demandez le
Guice da I'laven nur qui vous sera envoyé gratis
par Llarion & Marion; Ingénisurs-Consellg,
Tirensis: 11 liice New York Life, Montréal,

achington, D. c

Adresse par ciblogramme ““Dongor”
L. A. RIVET, C. R.

L. O. GLASS. Tél. Bell, Main {7598
JOHN A. SULLIVAN. 7599

RIVET, GLASS & SULLIVAN

Avocats, Barristers. Avouh ot Commissaires.

EDIFICE TIUST & LOAN
m Shlccqus. Montréal.
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