
• Savez-vous qui approcher dans le marché étranger en question? 
Devriez-vous traiter avec une association commerciale particulière? 
Devriez-vous retenir les services d'un intermédiaire? Existe-t-il 
dans le pays visé un secteur du capital de risque qui a déjà 
manifesté de l'intérêt pour effectuer des investissements en 
Amérique du Nord? 

• Savez-vous avec quelles sociétés vous communiquerez? Saurez-
vous évaluer leur fiabilité, leur rendement, leur technologie et la 
qualité de leur gestion? 

ÊTES-VOUS PRÊT À VOUS LANCER SUR LE MARCHÉ INTERNATIONAL? I 


