
NTRODUCTION

La formule de croissance prônée par Équipe Canada inc

S’il est vrai que la plupart des exportations 
canadiennes se produisent sans grande aide 
gouvernementale, il reste que bon nombre 
d’entreprises ont encore besoin d’un soutien 
considérable pour se tailler une place sur les 
marchés mondiaux. Les petites et moyennes 
entreprises (PME) doivent souvent compter 
sur de maigres ressources humaines et 
financières et ont besoin de moyens 
supplémentaires (information, conseils, 
formation professionnelle et renforcement des 
capacités) pour livrer concurrence aux grandes 
entreprises sur des marchés de nature tout à 
fait différente. Dans les secteurs où le nombre 
de PME est élevé, l’apport des gouvernements 
fédéral et provinciaux et des administrations 
municipales est essentiel.

ECI a été mise sur pied pour 
fournir aux entreprises 
canadiennes, avec le 
maximum d'efficacité, toute 
l'aide à l'exportation dont 
elles ont besoin. Les 
membres d'ECI sont résolus 
à faire équipe pour 
atteindre cet objectif.

Bien que tous les ordres de gouvernement 
aient exercé bon nombre des activités 
mentionnées ci-dessus, on a constaté en 1997 
qu’une approche mieux coordonnée était 
nécessaire. Équipe Canada inc (ECI) a été 
mise sur pied pour fournir aux entreprises 
canadiennes, avec le maximum d’efficacité, 
toute l’aide à l’exportation dont elles ont 
besoin. Les membres d’ECI sont résolus à faire 
équipe pour atteindre cet objectif.L’appui gouvernemental peut également être 

essentiel lorsqu’il s’agit de donner à des régions 
et à des collectivités rurales du Canada toutes 
les chances de participer au commerce 
mondial. Il en va de même pour les femmes, 
les jeunes et les entrepreneurs autochtones du
pays.

Le gouvernement et ses partenaires peuvent 
aussi contribuer de façon significative à asseoir 
l’image de marque du Canada sur le plan de 
l’économie du savoir et en tant que producteur 
de calibre mondial de produits et de services à 
valeur ajoutée. Enfin, le gouvernement et ses 
partenaires sont particulièrement bien placés 
pour offrir des conseils et un appui précieux 
sur des marchés extérieurs risqués mais 
potentiellement enrichissants.

5

IN
TR

O
D

U
C

TIO
N


