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l plClers ° Une reputation établie de commercant honnéte tenant des marchan '?

dises fiables est un actif de valeur et que tout détaillant devreait désiver. Cela ne peut s obtemr

!

que par un effort persistant et déterminé a tenir les produits que Pon sait devoir plaire au i -

client méme sile profit net de la vente est un pen mamdre que eclui obtenn sur des marques

D

sur lesquelles vous ne pouvez vous permettre de visquer votre reputafion Cela vous payera de

pousser la vente de la poudre a pate * Magie™ et Tes resultats obtenus ala fincde Pannee vous

surprendront.  Larticle est bien anvoneé et vous navez pas 2 perdree de femps enexplica-
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| 0 tion au moment de la vente. .

COmtie® LA SEULE POUDRE A PATE EN CANADA DONT TOUS
|. 5" LES INGREDIENTS SONT MARQUES SUR L’ ETIQUETTE [ &mc
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- Quand vous offrez le FAIRY SOAP (Savon Fairy) avos clients
vous leur donnez une raison réelle pour commercer avec vous,
car c’ést le meilleur savon de toilette que l’on puisse acheter-
pour cing cents.. Il n’y a pas moyen de faire un savon plus pur,
plus blanc et plus doux que le FAIRY, et c’est le vrai savon qui
donne satisfaction jusqu’a la derniére mince lamelle. Vous
pouvez toujours étre siir d’une vente constante de savon FAIRY
parce que celui-ci plait.
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