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Qu'est-ce qui fait acheter
les gens

Vous êtes-vous jamais de-
mandé ce qui influence les gens
à acheter certains articles d'un
usage journalier?

Le Poli 0-Cedar par exemple.
Quelques-uns l'achètent parce

qu'ils l'emploient avec satisfac-
tion depuis des années. D'au-
tres, parce qu'ils le voient gran-
dement annoncé.

Beaucoup l'achètent sur la
recommandation de ses consom-
mateurs satisfaits. Et quelques-
uns, parce qu'ils le voient ex-
posé d'une façon attrayante et
invitante dans votre vitrine ou
sur votre comptoir.

Avec tant d'influences en
oeuvre pour la vente le poli
0-Cedar, il est évident qu'un
écoulement rapide, avec le bé-
néfice en résultant, doit natu-
rellement s'en suivre.
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En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez te "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.


