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LA SITUATION ET LES CREDITS

—

I sitnation commerciale va s'améljo-
tant tranquillement. Comme nous avons
“itloccasion de le dire précédemment,
la provinee de Québec est de toutes les
provinees du  Dominjon celle qui a le
moms a souffrir de la crise financiere.
Avee de bonnes récoltes et une bonne
stson (e production dans l'industrie lai-
Ovreo 1l ne resterait bientét plus trace
des dithieultés par lesquelles ont passé
“UIN i ont eu besoin de crédit pendant

"~ lilques derniers mois.

Lo commerce de détail peut améliorer
“ositation en premant quelques mesu-
"~ 11+ nous indiquerons plus loin.

Leteralement
Han~

parlant, les détaillants

“otre province, ont acheté avec
"ancoup de prudence.  Ils ont compris
“itnteret qui n'est pas de s’encombrer

o archandises, mais de ne s'approvi-

THHer que modérément et pour des be-
“rvls, quand la cllentdle achéte peu
i"lus ou moins bien.

S0 Qs

'oujours sage et prudent de ré-

> achats de facon a pouvoir payer
“rilnisseurs A 'échéance convenue.
‘usi qu'un marchand établit soli-

' ~on crédit et fait honneur a ses

pouvoir payer ses fournisseurs il
“le marchand qui achéte a crédit
o la totalité ou la presque totalité
"al est en marchandises, se fasse
'méme par ses clients, ce qui
"t~ toujours chose facile dans des
"0 l'argent ne s'obtient pas aisé-

archand éprouve toujours des dif-
« faire payer ses débiteurs quand
‘flte pas le crédit A ses clients,
id ayant accordé une limite de

nN'exige pas le pajiement A I'6-
Ixée,

rait toujours étre eptendu entre
‘hand et le client qui achate-2a
‘ue le client aura un crédit de,
3100, et qu'il devra régler son
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compte tous les mois ou tous les deux ou
trois mois, selon le cas, et qu'd I'échéan-
ce ainsi fixée, {l réglera son compte, si-
non tout crédit lui sera fermé.

Si le marchand tient la main d'une fa-
¢on ferme a ce que son client ne dépasse
ni la limite de crédit ni I'échéance sans
s'exécuter il pourra établir avec une cer-
taine précision les engagements qu'il
peut prendre avec assurance vis-d-vis de
ses fournisseurs.

Si nous répétons ce conseil déja donné
c'est quavec une reprise des affaires et
des stocks génméralement bas, les mar-
chands auront a se réapprovisionner plus
fortement au fur‘et a mesure que la si-
Nous
leur conseillons donc a nouveau de veil-

tuation commerciale s'améliorera.

ler aux crédits.

A cette saison de l'année, la produc-
tion du beurre, du fromage, des oepfs
apporte de l'aggent A tous Yes fermiers.
l.es cultivateurs voyant l'argent venir de
semaine en semaine ou de quinzaine en
quinzaine, sont moins durs a la détente;
¢'est donc a partir de maintenant qu’il
est bon d'insister pour faire rentrer les
crédits anciens et vendre le plus possible
au comptant.

Nous conseillons a nos lecteurs,_jnar-
chands de la campagne de faire un effort
dans ce sens et nous leur rappellerons
que plus les crédits sont longs et négli-
gés et plus aussi les pertes sont lourdes.

Auf)rés des détaillants de la ville nous
insisterons pour qu'ils fassent payer leurs
clients endettés envers eux avant les va-
cances, c'est-a-dire avant les départs
pour la campagne.

l'expérience est 1a qui démontre que
beaucoup de gens dont les ressources
sont modiques, dépensent méme au-deld
de leurs moyens pendant leur séjour a
la campagne et que, quand ils reviennent
a la ville, ils sont moins en mesure de
payer leurs dettes qu'avant leur départ.

Le résultat pour le détaillant est, qu'en
tirant la langue pendant de longs mois, il
perd aussi I'intérét de son argent.

I.E PRIX COURANT, Montréal.

LA GREVE DANS L'INDUSTRIE DU
COTON

La gréve dure encore dans lindustrie
cotonniére bien qu'on ait pu espérer un
moment qu'elle allait prendre fin.

Nous comptions beaucoup sur la ciren-
laire si pondérée, si sage ¢t si claire dn
président de la Fédération
textiles pour calmer les esprits et faire
comprendre aux ouvriers quun chango-
ment s'est opéré dans la situation géné-
rale des affaires, changement qui permet
difficilement de aux
de cette industrie les salaires des temps
de prospérité,

(est précisément le contraire qui es:

des ouvriers

maintenir ouvriers

survenu.  Pour avoir fait entendre le lan
gage de la raison et §'atre exprimé avec
'indépendance que seuls peuvent  avoir
ceux qui déclarent la vérité, le président
Fédération a 6té comme
traltre envers les ouvriers par un parti-
san de la gréve.

de la dépose

L président remercié, conspué, honni,
traité de lache, & simp ement manqué le
tactique. Sil  avait, comme
d'autres présidents, fait trainer les cho

heancoup

ses en longueur et attendu, pour lancer
son manifeste, que les grévistes fussent
fatigués de la gréve et de ses résultats,
il eqt 6té acclamé sans doute.

Au comité de la Fédération,
parti de la gréve qui triomphe.
tons que les ouvriers et les
n‘aient pas a le regretter.

l.es manufacturiers de coton préten:
dént que l'industrie cotonniére n'étant
pas suffisamment protégée an Canada, i3
ont été contraints de réduire les salaires
pour pouvoir lutter contre Tindustrie
étrangére qui, ayant elle méme réduit ses
salaires et trouvant difficile d'écouler sa
production chez elle, sacrifie ses mar-
chandises sur le marché Canadien, Iis
prélendexit qu'avec un relevement des
droits de 10 pour cent ils seront en me-
sure de payer aux onvriers des salalres
augmentés de 10 et méme de 15 p. c.

l.es ouvriers semblent eux-mémes par-
tager cette manidre de voir, si nous en
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