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R. H. (BOB) MULCH
Agent des Ventes de la Chrysler Cor-
poration of Canada, Limited, Windsor,
Ontario.

La Chrysler a un nouveau
gérant des ventes

Plusieurs autres changements importants

En méme temps qu'il annongait un pro-
gramme d’expansion intensif pour rencon-
trer la demande c¢roissante des chars
Chrysler, le président et gérant général,
M. J. D. Mansfield, faisait part de la
nomination de: M. R« H. (Bob) Mulch
comme gérant des ventes de la Chrysler
Corporation of Canada Ltd.

‘“Une demande constante et sans cesse
augmentant, qui a placé la Chrysler en 3e
position dans cette industrie au lieu de la
27e qu’elle occupait il y a 42 mois, voild
la raison de notre programme d’expansion,
qui en équipement ne nous coltera pas
moins de $300,000 et exige du nouveau
pouvoir-homme, a déclaré le président
Mansfield dans une entrevue. : )

“Pour ne pas tirer en arriére, il était
devenu nécessaire d’améliorer notre orga-
nisation et nous avons été assez heureux
pour mettre le grappin sur un homme de
haut calibre comme gérant des ventes dans
la personne de Bob Mulch. Nous avons
confiance que cette acquisition signifie
d’autres années-record dans lhistoire du
Chrysler.

““Nous avons eu un' volume d’affaire par-
ticuliérement satisfaisant durant les deux
premiers mois de 'année, et nous nous
attendons A4 une plus grande production
encore.”’

M. Mulch est 1'une des personnalités les
mieux connues dans le monde de I'automo-
bile. . 1l posséde plusieurs années d’expé-
rience dans la manufacture et le service
des ventes, tant au Canada qu’aux Etats-
Unis.

C’est un . “‘self-made man” dans toute
I'acception du mot. Il a gravi I’échelle
échelon par échelon, et il doit son succes
a son esprit de travail servi par une intelli-
gence supérieure.

En meéme temps que la nomination de
M. Mulch, on annonce celle de M. B. J.
Mothersill comme directeur des annonces
et de M. J. H. Hickey comme gérant du
service de la (‘hr_vs?cr Corporation . of
Canada, Limited. M. Mothersill a une
vaste expérience dans.la création et 1a pro-
duction des annonces, tandis que M. H:
Hickey s’est spécialisé ‘dans le service de
P’administration.

Une carriére remarquable|

A sa premiére assemblée, le Bureau de
direction de I’Exposition Nationale Cana-
dienne a élu M. Thomas Bradshaw, prési-
dent de la Compagnie d’Assurance sur la
Vie North American, comme son président,
pour 1928. Il remplace M. John J. Dixon,

qui occupa ce poste durant.les deux der-.

niéres années écoulées. :

- Depuis son arrivée au Canada, M. Brad-
shaw, a eu une carriére variée et intéres-
sante. Débutant avec la North American
dans une position subalterne, il en devint
bientdt Vactuaire. 1 passa enguite 3
PlImpegial Life comme gérant général. Et
apres treize années d’expérience dans le
cbamp de V'assurance-vie, il joignait I'im-
portante maison A. E. Ames & Co., ban-
guiers en obhggtione. Bl TN
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dont il fut le commigsaire des finances.
cette qualité, il inaugura un's e de
refonte de la dette de cette ville, qui mit
Toronto dansamne position enviable quant
au _crédit. ; a2

M. Bradshaw quitta le service de la ville
pour entrer & la Massey-Harrig Company,
Limited. Tl en est maintenant le vice-pré-
sident et le t-général. Cette année
il a été élu ur de la North Ameriean
Life Assuran& Co.petd une assemblée des
directeurs de cette detmdre, 1l a été choist
comme président de cétte méme compagnie
qui vit ses débuts A Toronto. N’avions-
nous pas raison de dire en commencgant

~

entler-a la tiche entreprise
du sucegs qu tous les domaines.

commissaire de police pour g’étre battus
sur la voie publique. Un ami les accompa-
gne. :

querelle ? demande le magistrat, . 1'ami.
—Oui, monsieur le eommissaire, il y 8

environ deux ans. e

- —Uomnient, deux ans ?

que c’est & une carnére remarquable? Le

~Oui,,j’étais témoin A leur mariage.

Deux, époux comparaiséent dévant le

—Avez-vous vu le commencement de la .
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qui balaye tous les records

o Valeu Y voila la ra.ison..

Des ventes qui surpassent tous les records. pour cette époquede .
I’année: il s’est vendu plus d’Essex Super-Six que n’importe quelle
autre marque, et cette vague d’achats augmented’impétuosité avee
une rapidité qui étonne le commerce. Bref, I’Essex Super-Six est
I’objet de la plus grande ovation publique dans 1’histoire des 6-

cylindres.

De partout; les agents rapportest 1009, plus de vexté gu’i pareille
époque de 'année dernidre, bien que celle-ci fat déja une année

record.

L’Essex Super-Six de cette année excelle facilement tous ceux. qui
Pont précédé. 1l exhibe de $200, i $300 plus de valeur que son renom-
mé prédécesseur, dont la vente. a pourtant dépassé par nné marge
écrasante celle de n’importe quel autre ‘‘Six*’ du méme prix ou prés.

SEDAN 4-portes, $960 . +«

COUPE $900 (sidge mobile, $35 en plus)

Tous ces prix £, a. b., Windsor, taxes en plas

COACH, $835

Les acheteurs peuvent payer ces chars suivant lears
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