12 LE PRIX COURANT,
tions des différentes provinees devant étre discutées
ultéricurement, toutes tendant i une meilleure entente
entre le producteur, le manufacturier. le marchand de
gros et le consommatenr, ¢ est-dire le m'zll'('huml-
détaillant et le consommateur.  Ces résolutions tou-
chent de trés pres au grand probléme du cout de la
vie que nous affrontons actuellement.

M. Horace Chevrier, président de 1'A.M.D.

Aux séances de Papresamidi et du soir, les déléguds
faisant partic des différents comités présenterent plu-
sieurs rapports spéciaus que Pon diseuta, Au nombre
de ces rapports, celui de M.J-AL Beaudrey, le seerétai-
re-trésorier de 'Association fut trouve satisfaisant,

La séance de mereredi soir regardait administra-
tion.

On discuta - les conditions regardant le rapport entre
les diverses provinees et les moyens  plus faciles de
communication de 'Ouest a 1'Est.

Le reste de la séance regarvda Uadmmistration intime
et 'on siégea o huis clos,

A la séance de mereredi matin on passa plusicurs ré-
solutions demandant aux patrons demplover de préfe.
rence des soldats réformdés au lien des eivils,

La convention appuya ausst le statut légiférant que
les employés de chemins de fer devreont étre payeés deux
fois par mois.

Au sujet de bangueroutes on passa une résolution
demandant entre autres clauses la nécessité d'une coo-
pérative avee 1'Association canadienne du barreau et le
““Canadian Credit Men's Assoctation.”

On référa au comité de la quincaillerie la motion
exigeant 1'étiquette sur les peintures et teintures ma-
nufacturées.

On a aussi longtemps ¢tudic les différentes résolu-
tions passées touchant les nouvelles méthodes & employ-
er pour remédier an cont de la vie. i la diffienlté du
transport, ete.

Jeudi matin, au moment ot nous allons sous presse,
se tient une importante réunion conjointe entre manu-
facturiers. marchands de gros et détaillants. Dans
I'aprés-midi, les délégués seront les invités de la Com-
mission du port .et le soir un grand banquet sera offert
en leur honneur au Montreal Club. La convention pren-
dra fin vendredi. 17 courant. Nous reviendrons dans
notre prochain numéro sur les travaux de cette con-
vention des Marchands-Détaillants du Canada.
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UNE IDEE D'ANNONCE POUR LE DETAIL

L'annonce d'une maison américaine de quincaillerie
s¢ lisait comme suit: Si un homme qui se ruine vou-
lait étre frane avee vous, il vous dirait que son insue-
ces dans la vie & ¢t¢ causé par ses habitudes de folles
dépenses plus que par toute autre chose. C’est la
une bonne le¢on pour vous. Nous recommandons 3
votre séricuse attention les économies que notre maga-
sin peut vous  faire  faire, et quand vous aurez
hesoin de quelque chose en fait de boutons de porte,
de moustiquaires ou de n'fmporte quoi dans la ligne
de quineaillerie, venez nous voir et vous serez satis-
fait.

UNE BONNE SUGGESTION

Voier comment un marchand détaillant de quineaille-
rie progressif s'efforee d'obtenir la clientéle des gens
qui aiment a bibeloter autour de la maison, ou qui
anceraient a le faire s'ils avaient les outils nécessaires.
11 Jeur adresse une lettre ainsi concue: ‘“‘Pourguoi
navez-vous pas un ¢tabli pour travaux de maisons!
Aveeoun petit atteher bien aménagé par vous, vous
pouvez faire beancoup de choses que vous aimeriez
avoir dans votre maison.  Et vous pourriez faire des
tas de choses pour lesquelles, autrement vous auriez
A payer. (est une question d’économie autant que
de commodité et de plaisir.  Nous pouvons équiper
votre établi de tout ce qu'il faut pour le rendre com-
plet s étau, rabot, conteaux a mains, découpeurs a bois.,
vilehreguin et méches, équerres, marteaux. et toutes
choses pour le travail du bois. Nous avons également
tout ce qu'il faut pour le travail du métal: établi, sup-
ports. forenses a4 mains. ciseanx a froid. limes. poin-
cons. pinces 4 couper, ete. Venez nous voir et nous
vous montrerons notre stock.’’

I v a la une bonne suggestion que nombre de mar-

chands-détaillants de quincaillerie pourraient utiliser
avee sueees.

LA BOITE A SUGESTIONS

Rien ne peut eréer plus d'intérét dans votre maga-
sin quune boite A suggestions.  Mettez-la sous elef.
ouvrez-la une fois par semaine et donnez un prix en
argent. a qui vous fait la meilleure sngeestion. Vous
obtiendrez ainsi de bonnes informations sur les eriti-
ques des clients, les marchandises qui sont en deman-
de mais non en stock. le mauvais emplacement des
marchandises, les plaintes, les marques défectuenses,
les annonees des journaux et des vitrines, les prix, 1'in-
suffisance d'aide. les heures de livraison. ete.

LA CHALEUR OFFRE UNE OPPORTUNITE

La température chaude incline les gens a venir se
renscigner sur le degré qu'il fait. C’est done une
bonne idée que de coupler un thermomeétre avee un
bulletin annoncant certaines marchandises du maga-
sin. § la porte de votre établissement.

Dans le haut de la planche portant le thermométre et
le bulletin. il faudrait peindre les mots: ““La tempéra-
ture d'anjourdhui’’; le reste de 1'espace pourrait étre
employé a éerire les prix du magasin, les nouvelles,
ete.  Si la planche est noire, on peut écrire cela a la
craie, sinon des feuilles écrites A la machine a écrire
peuvent y étre collées.




