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industriels, comme les industriels de

tous les pays du monde, sont i la re-
cherche ‘f: nouveaux débouchés pour
leurs produits.

Partout existe la concurrence active,
vivace, sans tréve ni repos. Si les indus-
triels ne doivent rien négliger pour
remporter la vietoire dans la lutte com-
merciale, il leur est quelquefois. difficile

(, ur ne pas dire impossible, malgré tous
v I::lrs efforts, de pénétrer sur les marchés
qu'ils eonvoitent. Dans certains cas, la dist les frais

est pratique et sera certainement suivie par le gouver-
nement comme elle a été approuvée par 1'Association
des Manufacturiers du Canada.

Voiei comment M. Geo. Hees & exposé son idée :

“ Je voudrais dire quelques mots en faveur d'un tarif
préférentiel entre I'Australie et le Canada. Comme les
Australiens ont pratiquement formé une Confédération
de leurs diverses colonies et qu'ils devront bientdt étu-
dier une nouvelle législation douaniére, je crois que le
devoir de cette Association—formée dans le but de sur-
veiller et de protéger les intéréts des manufacturiers du

Canada—estde presser le Gouvernement pour qu'il envoie
immédiat t en Australie un de ses meilleurs diplo-
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e transport élevés, ete. . sont pour eux des désavant
que ne possédent pas tous leurs compétiteurs.

Aussi, sans qu'on puisse les accuser de manquer d'in-
tiative on d'esprit d'entreprise, nos manufacturiers
doivent-ils parfois ter sur le gouver t pour
que celui-ci, par des mesures de bonne administration,
par des traités, par un acte diplomatique quelconque
vienne redresser en leur faveur les désavantages que
leur erée une situation particuliére contre laquelle ils ne
peuvent rien personnellement.

Nous publions ci-dessous les paroles prononcées i
I’Association des fi iers du Canada par M. Geo.
Hees président du Comité du Tarif de la dite asso-
ciation.

M. Geo. Hees n'en est pas & son premier projet
pratique pour le développ t de notre ce
extérieur, Celui dont nous nous oceupons ssécialement
ici est d'une opportunité qui n’échappera & personne.
Son auteur est un homme vigilant i qui n‘échny;pe rien

mates qui 'efforcera de négocier avec ce pays un tarif
de préférence  Un grand nombre de nos manufacturiers
luttent avee ceux d'autres pays et spécialement avee
ceux des Etats-Unis pour obtenir le marché Australien ;
et sont mis hors concours par suite du taux des tarifs de
transport intérieur, et si nous pouvions nous assurer les
privilages d'un tarif préférentiel avec I'Australie, ce
serait un avantage gui nous permettrait d'obtenir une
augmentation considérable et précieuse du commerce
qui nous est maintenant dénié.

Si jamais nous pouvons espérer une entente pour un
tarif préférentiel avec I'Australie, il n'est pas d'époque
plus opportune que ec'le actuelle. Dés que I'Australie
aura établi ses tarifs, elle les maintiendra vraisem-
blablement durant plusieurs années et si notre gouver-
nement ne saisit pas 'opportunité qui se présente pour
en faire bénéficier les facturiers et les exportateurs
du Canada, rien ne sera plus regrettable. Il n’y a pas

‘de ce qui peut aider au développ t de nos ies
canadiennes et de nos exportations au dehors. Il s'est

ait, pourrions-nous dire, une spécialité des questions de
Al

pour nos produits et, chaque fois qu'il prend

la parole & | jion des facturiors, on sait &
I que de son di %, il sortira quelque chose de
é t pratiq moyen d'activer nos échanges

P
avec le dehors,

Liidée d'un tarif préférenticl & établir aveo I'Australio

un a perdre et nous devons presser le gouver-
nement d'envoyer un diplomate avisé ayant assez de
poids pour mener & bien sa mission. La dépense que
colitera cette mission est infime comparée au grand
aceroissement d'affaires qui en découlera naturellement.
L'influence du gouvernement nc peut s'exercer dans une
meilleure direction que cclle «éni sernit si profitable au
développement des industries du Canada ct qui négessite
une prompte action,




