Les menaces pe l'ont pas falt sortir da-
vantage de son mutisme et c'est sans dou
te avec un malin plalsir qu'il aura vu
arriver le papler timbré. 11 y a des gens
ainsi faits qu'ils sont heureux de voir
leurs semblables s'enferrer et qui ne fe-
ralent rien au monde pour les empécher
de faire un faux pas,

Dans les relations commerciales, aussi
bien que dans les relations soclales, celul
qui néglige de répondre & une lettre né-
cessitant une réponse, manque aux régles
de la civilité la plus élémentaire.

En affaires, pareilles négligence peut
entrainer de graves conséquences. Quand
un fournisseur écrit & son client pour lui
d der des i sur sa sl
tuation, lui réclamer le réglement d'une
facture, ou le retour d'un billet envoyé
4 sa signature, quelle opinion veuton
qu'il ait de son client, si celuiei ne se
donne pas la peine de répondre aux let-
tres qui lul sont adressées?

Ce client passe non seulement pour in
civil, mals aussi pour un homme igno-
rant la pratigue du commerce, quand on
ne le soupconne pas d'étre embarrassé
dans ses affaires. Son crédit y perd ef-
rement et irnémédiablement.

Tout marchand qui achdte A erédit sait
bien que, s'il obtient le crédit sollielts,
c'est parce que son fournisseur a con-
flance d'étre payé A 1'échéance, Mals
cette confiance dolt étre basée sur quel-
que chose. Quand un fournisseur deman-

TISSUS ET NOUVEAUTES

de & son client de lul expliguer sa situa-
tion, c'est précisément afin de savoir quel
le limite de confiance ou de crédit 11 peut
accorder & ce client. 8| ce dernier ne ré-
pond pas & la demande qui lui est adres
sée, 1l fait évidemment tort A son propre
crédit

8i on lui réclame un billet qui lul a
été envoyé A sa signature, le marchand a
peut-btre des raisons pour ne pas le si
gner; mals encore faudraiti) qu'll fasse
connaitre ces ralsons & son fournisseur
qui ne peut pas les deviner. Par exem-
ple, au lieu de signer un billet & trois
mols, le marchand veut envoyer son che-
Que & l'expiration du mols, quoi de plus
simple d'écrire A son fournisseur et, en
lui retournant le billet non signé, de lui
dire qu'il sera réglé par chdque & la fin
du mois.

Le pire est que certains marchands re-
tiennent les billets sans ralson, sans ex
Plication et ne font nullement attention
aux lettres qui les leur réeclament L'é
chéance arrive, ils ne bougent pas, Ils at
tendent de nouvelles réclamations et ne
paient que quand les menaces de poursui-
tes arrivent.

Ces menaces les irritent; il se fAchent
oontre leurs fournisseurs, alors qu'ils me
devraient s'en prendre qu'd eux-mémes
et blamer leur propre paresse, leur négli-
gence ou leur mauvais vouloir,

Nous pourrions multiplier & I'infini les
exemples, mais nous croyons en avolr dit
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assez pour montrer aux marchands négli
gents, comblen ils ont tort de ne pas ré
pondre aux lettres de leurs fournisseurs
toutes les fols que ces lettres nécessitent
ane réponse

Un homme d'affaires digne de ce nom
ne néglige jamais sa correspondance.

A PROPOS DES LOIS COMMERCIALES

Les journaux quotidiens prévoient que
a prochaine session du Parlement Fédé-
ral aura lieu plus tot que de coutume. Ils
font remarquer que, le mois prochaln,
tous les ministres seront & Ottawa et g'oc-
cujront dep travaux Ipréliminaires a
l'ouverture de la session.

Que ces prévisions se réalisent ou non,
elles doivent nous rappeler Qque les mar-
chands doivent veiller & ce que nos lé
glslateurs ne passent pas de lois contral
res aux intéréts du commerce

Il est possible, probable méme qu'on
verra réapparaftre & la Chambre des Com
munes les anciens projets de lol, un peu
modifiés peut-dtre, relatifs aux Sociétés
Coopératives de consommation

Les marchands devront plus que ja
malis combattre toute tentation d'implan-
tatlon de ces Sociétés sur notre sol

Les marchands doivent se liguer, s'u
nir et former une masse compacte pour
combattre utilement tout projet de lol
qui favoriserait une classe de privilé

Sous-Vétements

Trade Mary

PEN-ANGLE

DEMANDEZ LA
BROCHURE
CONCERNANT
LA BONNETE.
RIE
PEN-ANGLE

Une autre forte campagne de publicité vient
de commencer dans les journaux et magazines
Nous avons confiance dans la Qualité Pen-
Angle.

Le public y a aussi confiance, Faites

dés maintenant une commande importante,
I1 y aura une forte demande cet automne,

e e ——




