
LE PRIX COURANT

6piciers, au dieu de &'entendire pour faire
un ommercee profitable; s'acharnent à se
faire la concurrence en vendant au ra-
baie..

L'Association deu Epicliers est là pour
mettre un terme. à ce, genre de conicur-
rente ruineuse et, dans la discussion sur
le prix dge vente du gin, elle a posé 1e

* vrai princ4pe en décllarant que le prix
-de vn4te d'une marchandise devait être
basé sur die iprix de coût, suivant le cours
du marché.

Il est regrettable, en effet, que toue
les 'épiciers ne vendet pau aux mêmes
prix un article 'classique comme le gin
de Kuy'per. Les prix die 30, 60 et 90c.
suivlan't ils contenance et la dimension
dus bouteilles sont des prix raisonnables
et 41ibsiolumenit Justifiés par les coura du
marché aictuel.

Pourquoi quelques épiciers vendenit-ids
enicoe aux anciens prix, c'eist-k-dire aux
prix d'avant la hausse?'

* Quelques 'épiciers dise-n.t: nous ne don-
nons pas (le tibres de commerce, mais
nos voisine en 'distribuent; et, pour lut-
ter contre la concurrente qu'ils nous
fornt avec les. tinmbres, noue- venidons notre
gin 5 cents moins cher qu'eux. C'est no-
tre s!ystème de lutter contre les timbres
de commerce et la concuTrene qu'ils
noue suscitent.

Ceux qui raison-nenit ainsi vendiront
peut-être -un peu pl-us de gin que leurs

voisins distributeurs de ti.mbrnes; mals
venidront-i1s plus d'autres marchanldises-?

C'est à eum de voir si le saorifice de
5 cents sur une bouteille de gin est comn-
pensé par 'le gain qu'il& font en vendant
d 'autres marchandises.

Pour nous, nous croyons que le client
qui a ft manie des timbres n'achètera
que le -gin au rabais chez celui qui ne
distrtbue pas de timbres et, retournera
là où Il reçoit ses timbres pour aicet«er
,ses autires maichand.ises, par conséquent,
nous pensons que l'épicier a tort de ne
pas vendre son gin aux prix auxquels la
plupart des épilciers le' vendent mainte-
nint.

La question des timbres, on le volt,
est une véritaible nuisance; elle retire
des profits. à ceux qui en disitribuent et
ceux qui n'en disltribuent pas se croient
obligée de vend ri leurs marchandises au
raibais pour lutter contre les timbres.

Heureusemenrt, des timbres de coin-
mer'e auront bientôt vécu.

L'Asýsciation peut donc d'ores et dérjà
étudier la question des prix de vente on
général et faire oeuvre utile en provo-
quant une eniten4Je entre 'épiciers pour
que certains arti-cles, ju-squ'ici sacrifiés,
soient vendue à des prix lassaint un pro-
fit légitime raisonnaible.

Celui qui compte sur la chance pour
réussir, sera heureux s'il la trouve.

L'ASSOCIATION DES BANQUIERS
CAN-ADIEFNS

A l'assemblée de* membres de l'Asso-
ciation des Banquiers Canadiens quii a
eu lieu à Toronto, l a semainedenir
un comité à été nommé pour ét11diýi- la
formration d'un Institut de banquiers.
dont les membres seraient les meuîilîît.s
actuels de l'AUociation des BanquierF.

Aux 'élections des officiers pour l'aii-
née prochaine ont été nommés:

Président-M. E. S. Clouston, Baril. '>
Montreal.

Výice-prsidents'-M. Duncan Cotilsoi,
Banik 0< Toronto; M. Geo. Burti, Bani, of
Ottawa; M. H. Stikeman, Batik of B1riflsh
North Ainerica; 'M. M. J. A. Prendorigaýst,

-Banque d'Hochelaga.
Conseil-M. B. B. Wal-ker, Cailai

Bank of Commerce; M. Thos.F'<le
Merchants Bank of Canada; 20. 1). IL
Wilkle, Imperlal. Banik of Canada; 3l.
Thos. Mtcougail, Québec Batik; 31. .Jas.
Mackinnon, Eastern Tow'nehips Baril;
M. W. E. S-taivert, Banik of New-13runs-
wick; M. Jas. 1Dllot, Molsons Bank; .T
P. A. Lafranoe, La Banque Nationale; 31.
G. P. Reid, standard Banik of Canada:
M. T. G. Brough, Dominion Bank; 31. E.
L. -Pense, Royal Bank oif Canada; NI. G.
H. Balifour, Union Bank of Canada; Ml.
D. R. C3larke, People's Batik of Halifax;
M. H. S. Strathy, Traders Banik of ('a-
nada.

LIS CÉLÈBRE

SCOTCHR WHSISKY
LIQUEUR SPÉCIALE

SCOTCH WHISKY
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ALEX. FERGUSON & CO., GLASGOW,
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- Seuls Propriétaires.

LA MARQUE LA PLUS POPULAIRE
DE SCOTCH WHISKY DANS LE MONDE.

VOYEZ L<S COTATIONS.

J. WALTER TRESIDDER,
Agent Général, 214 rue .St-Jaciques.

. 'Iontréal.
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