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Pas d'abonnenent pour moins de 6 nols.

Laes avis do discontinuation d'nbunncnwnl‘—
11 en sers de méme des avls dechangement d'n
dresse,—ne vatdront que s'ils sont ndresses di.
rectement gu burcau du Journal, par derit on
aulrement.,

LE SUCCES EN AFFAIRES

—

CONSEILS GENERAUX

1

On peut appliquer aux hommes, en mu-
titre d'entreprises commerciales et indus.
trielles, la vicille sentence biblique : Beau-
coup d'appelds, mais peu d'élus ou micux
d’éligibles.

Parmi la légion de jeunes gens employds
dans les boutrques de commerce ou dans
les usines, combien en estil qui sonta
leur place 1

On quitte les bancs de V'école et, soit
néeessitd, svit désir de gagner de Pargent,
on se fait commis, dans une boutigue de
commerce, peu importe laquulle, épicerie,
quincailleric on nouvesutds,

On n'a pas songd une minute quede ce
premicer pas dépend souvent le sort du
reste de la vie ; on no s'est pas interrogé,
et méme P'on n'a pas été tant soit pen
dirigé a I'écolo sur le sentier principal a
suivre au sortir de I'école. On s'embar.
que sur le navire sans avoir ni goiits ni
aptitudes pour la marine ; ce qui miroite
aux yeux, cast le salmre, ve sontles
gagos.

Quo de réveurs, de puites, que de litté-
rateurs, de philosophies, créds comme cela
tout d'une prece, dedracre les cemptoirs 1
Que d'autres, prédestindgs nux opérations
commerciales ¢t industrielles, se trainent
a la remorque d'un  pilon, de dossiers de
justice, d'une étudo dv notaire, ou se re-
trouvent plus tard plumitifs de presse ou
seribes de burgan !

Je connuis, moi, un littérateur qui est
né meublier-éhéniste, un marchand qui
est méeanicion de naissance, un ecclésins-
tiquo qui avait l bosse du commerce
largement  développée, un  miarchand
artiste de nature, un jeune négociant qui
est 'un des naturalistes les plus remar-
quables de notre provinee.

Je lnisse In responsabilité de ces ano-
malics do condition, de ces carritres

ratdes, & notre systéme d’éducntion qui,
quoi qu'en disa dans les livres bleus ot en
dohors do ces in-folivs officicls, est duns
In pratique fort défectucux, au professo-
rat qui est un fort chiche métier daus lo
pays en thése générale, aux gouverne-
ments qui sont I cause premitrs de co
déplorable état de choses, aux parents
qui dans hien trop de cas veulent que
leurs fils soint co pour quoi ils n'ont
jrnmis été crées,

A I suite de ce préambule, jlentre
dans le vif du sujet.

Pour &étre négocinnt, il faut la réutuion
de plusicurs qualités, qui sont Lien ditié
rentes de celles qui doivout se rencontrer
dnns Vexercice d'une profession T faut
avoir Vesprit toujours en éveil et 'wil vif,
le nez fin, et 1a décision prompte.  Eutre
'homme d'afinire et 'omme profession-
nel il y @, sous ce rapport, ln distance
qui sépare les deux poles. Ce sont deux
organisations diflérentes et I'une n’a rien
4 envier &4 Pautre.

Il est donc évident que, au point de
vue de Péducation, chacun d’eux doit &tre
traité différemment. Lhomme de pro-
fossion étudie en pratiquant et le mar
chand pratique cn étudiant, cest-a-dire
on observant.

II faut au jeune homme qui so destine
au commerce se reudre maitre de suite de
deux ou trois langues ; lunglais et le
frangais d'abord, ensuite Vsllemand et
peut-étre  Vespaugnol ; mais  Uallemand
vient en troisitme lieu, et, si le jeunc
homme peut derire et lire cournmment et
correctement dans ces trois langues, il
triple svs chances de suceds en tout lieu
de ln terre Voila pour le plus pressé on
matiére de langues, ot s'il pent sedouner
une assez bonne teinture do latin ot do
gree, inutile pour lui d’aller plus loin , il
tient les clefs de Ia lingnistiquz au point
de vuo commercial,

11 lui faut une counnaissance parfaute
de V'arithmétique et de la tenuedes livres,

J'ajouterai & ce programme la chimie
industrielle dont la conunaissance aujour-
d’hui se fait de plus en plus néoessaire.

Avec ce bagage de connaissances, le
Jeine hommie est en mesure d'aller beaun-
coup plus loin, mais seul, d. lui méme, a
sos instants de loisir.  Clest

Mais arrivé 4 ce point dec son éduen-
tion, il faut de suite lui trouver une place
derritre un comptoir, a la meitleure ¢n-
seigno possible. Cest 1a yu'il fera e vovi-
ciat obligé do tout homme d'affwires, qu'il
se trouvera aux prises avee la vie commer-
cinle pratique, qu'il apprendra  Vordre,
la disciplive, la ponctualité, qu’il licra
connaissance avee les produits, “leur va-
leur, leurs qualités, et la manitre d'en
faive le débit ; il apprendra aussi )i la

-n affaire,

valeur du temps et cello de I'argont.
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Il n'est pas do rigueur qu'il débute dor-
ricre lo comptoir , et il est méme trés &
propos qu'on e fasse do suite receveur,
qu'on lui coulie ln responsalilité de la
eainse, du cash comnue les Canadivnsfran-
¢nis s'obstinont & dive dans ce pays,

1l arrive parfois qu'un jeune homme
dont le pre est marchand fasse ses dé.
buts dans la boutique de commerce méme
de 'nuteur do ses jours,

I.* mouvement
est bien naturel,mauis le milicu est moins
fuvornble sy jeane homme que eclui Q'un
magasin éteanger.  Dans le magasin pa-
ternel, le jeune homme est exposé A so
négliger, tuuldis que choz un etranger dong
il n'attend mondulgence ni faveur, il so
surveille davantage,

8i, dans ln maison, il n'y a que fort peu
Wemployés, trois ou gquatre tout au plus,
tant micux, car alors,commeo ces employés
wont pas uue minute & perdee pour gérer
les affaires, il seri constamment  occupd,
et tout en étant foreé de s'oceuper de
mille et un détails du service, it pourrn
aussi, par la méme oceasion, acquérir une
connaissunce d'ensemble des affnires de la
maison, Pour un jeune homme, nvoir la
responsabilité d'une seule section du mn-
wasin peut avoir du bon, mais est Join
d’étro avantageux ; en eflet, aprés étro
demeurd trois ou quatre ans dans les bor-
nes toujours trop étroites d'une section, il
no sait rien des antres et par conséquent
n'n qu'une fort maigre idéo de ensemble
de Vexploitation.

Que l¢ jeune hommo qui entre, dansde
pareitles conditions, dans une maison de
commerce, s¢ mette bien en téte que non
sculement il doit remplic fidtlement ses
heures de travail, mais qu'en dehors du
magasin, il a aussi & augmenter Vexpé-
rience acyuise par des études, des compa-
raisons de choses, des
puisés & bonne source.
Et quand il aura fait ce travail pendant
plusieurs dizaines d'aunces, il sera tout
stupéfait de voir ce qui lui reste encore 3
apprendre. .
Comme pour les voyngours daus les
pampas ou les grandes praities de Vouest
américain, cette ligno d’horizon du savoir
parfait qui semble s¢ dessiner si notte-
mens sur un foud rayonnant dazur,recule
toujours, tonjours, et lorsque Von croit y
&tre arrivé,des hauteurs olt 'on se trouve,
Vespace se déroule encore. immense, an

renseignements

regard, avee Véternelle ligne d’horizon
bien loin, 13-bas, qui invite le voyageur,
mais le fuit toujours

11 faut done suu jeune commis en pren-
dre son parti courageusement,ct s'avancer
hardiment dans ce vaste domaine o il
est appelé & exercer les qualités et les ap-
titudes qui le distinguent, tout en rom-
plissnut ses devoirs envers son ou scs pa-
trons.

Ie jounc hommno vraiment sincéro au



