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Déterminez les types éventuels des investisseurs:
Quel type d’investisseur cherchez-vous? par exemple une banque, une grande entreprise, des PME,
des entreprises privées?

Dressez la liste de vos ressources:

Qui va faire la recherche d’investissement et combien d’argent pouvez-vous consacrer 2 la recherche
d’un investisseur? N'oubliez pas d’inclure les frais de deplacements ou de ventes mais également les
couts de recherches. Peut étre souhaiterez-vous également prévoir le coiit d'un expert-conseil.

Préparez un plan d’action:

Préparez une liste détaillée d’étapes que vous devrez suivre commengant au début de la recherche et
se terminant avec les négociations. Ajoutez-y des indications des dates pour pouvoir procéder a un
suivi, tout en restant souple dans le cas ou les choses évolueraient de facon différente.




