
D'où vient le bénéfice de la maison 
de commerce? 
Qu'il s'agisse d'une commission, d'un taux fixe ou d'un bénéfice direct sur 
les ventes, le tarif à payer à une maison de commerce sera fonction des 
facteurs suivants : 

• le coût des services fournis; 
• les risques encourus (paiement et transport); et 
• la nature du marché. 

La nature du marché joue un rôle primordial dans le fonctionnement des 
maisons de commerce, car elles exercent une fonction d'intermédiaire entre 
l'offre et la demande. Lorsque la demande dépasse l'offre et selon le niveau 
de concurrence du marché, les maisons de commerce (et les fabricants) 
peuvent viser un bénéfice plus élevé. Inversement, lorsque le marché est 
difficile, les maisons de commerce et les fabricants devront accepter une 
diminution de leur commission ou de leur marge bénéficiaire pour faire face 
à la concurrence. Les commissions et les marges bénéficiaires des maisons 
de commerce varient entre une fraction de un pour cent pour les produits de 
base et de 15 à 18% dans le cas des produits finis, parfois même plus. Il 
faut néanmoins souligner que ces tarifs couvrent une partie ou parfois 
l'ensemble des services et des risques déjà mentionnés. En effet, la maison 
de commerce assume souvent les frais découlant du délai entre le paiement 
qu'elle effectue au fabricant et la réception du paiement du client étranger. 

La détermination du prix à l'exportation exige une adaptation à la situation 
du marché ainsi qu'une coopération entre le fabricant et la maison de 
commerce. Les deux parties devront peut-être faire des concessions pour 
demeurer concurrentielles et exploiter un marché favorable. 
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