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Réserve pour Imprévu - - -

Excédent niet de Tactif sor tous
les engagements et la -

1927

ASSURANCES EN COURS (net) 1,487,990,000
Une Augmentation de $231,500,000
Nouvelles Assurances avec Pn—

mes Payées - - - -
Une Aagmentation de $62.5|8 0b0

i 02,7 74 000
L}ne Augmentation de $23,801,000

Versements aux Assurés et aux
Bénéficiaires - - =

Total des Paiements depuis
I'Organisation - - -

- - - - -

1

1

impréva - -

Une Augmentation de $11,269,000

 ACTIF au 31 Décembre 1927
Une Augmentation de $56,054,000

328,408,000

42,224,000
300,040,000
12,500,000
45,280,000
401,305,000

$

Les Dévidendes aux Détenteurs de
Polives sont augmentés pour la
hmitiéme année successive.
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Assemblée amnuelle de
(Suiw de la page 126)

vrait étre renseigfié.

Le comrmerce ordinaire & conme but
de faire réaliser des gains uniquement 2
ceux qui le dirigent. Les coopératives

agricoles en général, et la Coopérative Fé-
dérée en pamt'uher fait du commerce
dans le but de faire réaliser le plus d’'sr-
gent possible aux Fmducteurs quidui con-
fient ]a vente de leurs produits, en obte-
nant Ya valeur réelle de ces pmduits sur
laquelle est basée celle du marché.

cil est pénible de constater comment
nombre de cultivateurs- a%l)récieht leurs
orgamsatmns agricoles. rop souvent,
ils sont portés & se montrer plus exxgeant,s
pour ces demlu-cs qu’ils ne le sont géné-
ralement jpour n’importe guelle orgumsa-
tion étrangére. Tlsuffit, cmn‘mt-on sgu’une
chose scit de chez nous pour que tout de
suite on ne puisse lui accorder sa confiance.
Le proverbe ‘‘Personne n'est prophéte en
son pays’ }rouve son application partout.
O noug l'a fait or | nos o:m.-

la Coopérative Fédérée

tions agricoles, cercles et sociétés d’agri-
culture et nous devons admettre que nous
‘en ressentons parfois quelque chose dans
nos ceopératives, quoique ve soit loin d’é-
tre une constatation géncérale. Nous som-
mes donc d’autant plus & l'aise pour le
faire remarquer que ce mal n'est pas géné-
ralisé.

1l nous fait Phaisir d’8tre & méme de
constater que le nombre de nos coopéra-
teurs augmente. On saisit de mieux en
mieuxqi ‘uneeoopérative, pourrendrv des
gervices & ses membres, ne doit pas néces-
sairement payer plus cher que les autres,
%e ce n’est pas 13 son but pas plus que sa

La coopérative.a pour but, rappelons-
nous-le, de faire obtenir au cultivateur la
I)leme valeur de ses ‘produits, et qui peut
e faire mieux gu’une coopérative m’ayant
aucun intérét persounel & sauvegarder ?

UN PUISSANT FACTEUR
_Or, dans’le cas de la Coopérative Fédé-
rée, y a-t-il une seule nersonne qui puisse

‘e pas 6t le MQ\H

ale pluscontribué A faire monterle niveau
des prix en tendant de plus en plus & les
fixer sur une base s’appuyant sur la va-
leur réelle des produits. - N'est-ce pas elle
qui foree les commercants & payer des prix
en rels mon avec ceux de la Coopérative ?
Nous n’en voulons donner comme preuve
que cette maison de Montréal qui payait
un employé de la Coopérative Fédérée
pour obtenir de lui,chaque somame, les

prix du beurre et du fromage aussitot que,

nous les établissions.

Prenez chacun des produits dont la
Coepérative s'est occupée au cours des
derniéres années, -faites une comparaison
des échelles de prix et vous devr¥z admet-
tre avec moi que la Ccopérative remplit
dans le commerce des produits agricoles,
un rble indéniablement favorable pour ne
pas dire absolument indispensable.

Nous savons gue les cultivateurs re-
connnissent ce réle; il est encourageant
de voir notre clergé ot nos agronomes Nous
appuyer par la parole et par l'action, en
exercant leur influence en faveur de la
coopération. Quoique nousne voulons pas
abunerdemt&e-ude Qui nous.est

fournie par nos hommes publics,nous espée
rons qu’ils ne nous taxeront pas trop d’exi=
gence si nous comptens largement sur
leur concours généreux, pour faire mieux
connafitre les principes qui servent de base
aux opérations d'une société’ coopérative
comme la nbtre.

" QUELQUES FAITS

Quoigue nous n'ayons pas 'intention
de faire la lecon & qui que ce soit, nous
désirons faire conmattre certains faits qui
laissent voir certains aspects de la menta-~
lité de certaines gens sous un jour plus ou
moins faux. Nous vous prions de prendre
ces remarques dans le sens que mous les
donnons sans y veir de méchaneeté ou de
malveillance.” Nous nous dispensons do
commentaires.

CAS U BEURRBE ET DU FROMACE

La vente du beurre et du {mmage tient,
3 la ‘Coopérative Fédérée, 1a place 1a plus.
importante. On sait de combien de crifie .

(Suite 3 da page 129)
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