
L`ALÉNA
L'_Accnrd de libre-échnnfic nord-améric^airn
(.1LENA) fera passer la zonc actuelle de
libre-échange de 270 millions de personnes ii

dollan.

INTRODUCTION 5

300 millions - un marché plus important
que celui des 12 pays de la Communauté
européenne avec une production nord-
américaine totale d'environG billions de

1. L'INDUSTRIE DE LA CONSTRUCTION AU MEXIQUE

Les priorités du développement des infrastructures

La structure de l'industrie

Les activités régionales

11Lc Mexique est le plus iniportwit partenaire

commercial du Canada en Amérique latine.
Le commerce bilatéral entre les deux pays :i
dépassé les 3 milliards de dollars en 1991 et
devrait atteindre les 5r.iilliardg d'ici la fin de
la décennie.

Le total cumulé des invcstisscmcnts

cunadiens au Mexique augmente r.ipideniciit,
ayant passé de 350 millions de dollars en

1989 à plus de 500 en 1991.

Cc: guidc dc marché a été préparé en tenant
compte des problèmes au%:qLicls la personne
qui envisage d'exporter est confrontée. ll vie
,'agit toutefois pas d'un document exhaustif
et les conditions, les intérêts et les busoin,;

particuliers à chaque cas commanderont la
façon dont les entreprises doivent adapter
leur approche etleur stratégieau marché
mexicain. Même si tout a été fait pour
assurer la précision du contenu de cette
étude, il n'est pas possible d'accepter la
rc.ponsabilité des erreurs ou des omissions

é^cntucllcs.

l'our obtenir de plus amples information
s'adresscr directement à :

Industrie Canada (IC) via les centres de

commerce international implantés dans lcs
provinces ( cf. Contacts importants) où ù
InfoEx plus au 1-800-267-8376 ou au (613)
914-4000. l'ac : (013) 996-9709.
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