
• l'effet possible de l'Accord de libre-échange sur le commerce canado-américain
d'articles en caoutchouc;

• leur avis sur les points forts et les points faibles de l'industrie canadienne du
caoutchouc.

Résultats des entrevues

Si les associations industrielles ne peuvent s'entendre sur la croissance projetée pour l'industrie,

toutes les associations contactées rapportent que la croissance sera faible (3 % ou moins) pendant

les cinq prochaines années. Leurs réponses concernant l'effet de la dévaluation du dollar

américain sur le commerce des produits en caoutchouc ne nous ont pas permis de tirer des

conclusions. La «Rubber Manufacturers' Association» a déclaré qu'il y aura un accroissement

des importations américaines de produits du Canada, de l'Europe et du Japon. L'Institut

international des producteurs de caoutchouc synthétique prévoyait une diminution des

importations en provenance de l'Europe, du Japon, de la Corée et du Brésil, et un accroissement

des exportations vers ces pays. La «Rubber Trade Association of New York» rapportait que le

prix du caoutchouc synthétique et naturel resterait probablement assez stable. En ce qui

concerne l'Accord de libre-échange entre le Canada et les États-Unis, les associations étaient

d'avis que le commerce allait probablement s'accroître dans les deux sens, les ventes au Canada

étant probablement appelées à augmenter en raison de la réduction des droits de douane.

L'industrie canadienne du caoutchouc était bien perçue par les associations américaines. La

seule lacune rapportée était que souvent, les niveaux de production ne suffisaient pas aux besoins

du marché américain.

Les associations industrielles américaines ont rapporté qu'il ne se tenait aux États-Unis aucune

foire commerciale pour l'industrie du caoutchouc (à l'exception des pneus). La fonction des

foires commerciales était remplie par la participation des cadres supérieurs des industries du

secteur aux réunions annuelles des grandes associations. Les associations ont donné les noms

des publications spécialisées qui sont les plus lues aux États-Unis et qui devraient intéresser les

exportateurs canadiens. On en trouvera la liste à l'annexe 9.
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