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COMMEN4T-
ECOULER RAIDÉMENT VOTRE STOCK et
FAIR[E DE BONS'PROFITS.-
Montrez à 'vos clients les pneumatiques Partrdge.
Soullgnez.leur les caractéristiques qui donnent à ces
pneus, distinction, grâce et endurance.
Prenez par exemple sa surface massive à laquelle on
peut se fier avec ses fortes tendances d'adhérence à la
route.
Démontrez le rebondissement et la robustesse nerveu.
se de tout le pneýi-g4 qualité à l'intérieur.
D)ites-leur que rien autre chose que les matières pre-
mières les plus belles et de choix n'entre dans la ta-
brication des Pneumatiques Partrldge-et que la ME.
Partrldge Eubber Company garantit chaque pneumati-
que Partrldge.
1lexpérience a démontré que les -acheteurs -sceptiques
et exigeants sont maintenant les recommandeurs les
plus enthousiastes du pneu Partridge.
Vendes les Pneumatiques Partrldge pour votre propre
bénéfice et celui de vos clients.

En i4vant àux ennonoeurs, Mentionnez. "Le Prix Courant", s.v.p.
:J. ~
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