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FAITS SAILLANTS 

Le secteur mexicain de l'outillage sur mesure offre d'excellentes possibilités aux 
fournisseurs canadiens : 

• les programmes du gouvernement mexicain ont accrû la concurrence et mis 
l'accent sur la modernisation des industries qui utilisent de l'outillage sur 
mesure; 

• le Mexique n'a pas de secteur national important dans ce domaine et il 
importe plus de 90 pour cent de ses besoins; 

• le secteur du plastique prend rapidement de l'expansion alors que ce pro-
duit remplace les autres matériaux; et 

• le contrôle numérique en est encore à ses débuts et offre des possibilités de 
croissance à long terme alors que le secteur du travail des métaux rénove 
ses infrastructures. 
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LES POSSIBILITÉS 

L'outillage sur mesure sert au fabricant à 
mettre en forme ou à fabriquer des pièces 
constituées de produits comme le plastique, 
le caoutchouc et le métal Cet outillage 
comprend les outils et les matrices utilisés 
pour percer, étamper et mettre en forme le 
métal et les moules et les matrices pour met-
tre en forme le plastique et le caoutchouc. 

Les efforts du Mexique pour moderniser son 
secteur de la transformation et le rendre 
plus concurrentiel à l'échelle internationale 
génèrent une importante demande pour ces 
outils sur mesure et leur fabrication. Cela 
fait apparaître d'excellentes possibilités 
pour les producteurs canadiens étant donné 
que le Mexique importe plus de 90 pour 
cent de ses besoins en outils sur mesure. 

La consommation mexicaine de ces outils a 
plus que doublé au cours des deux 
dernières années pour atteindre un montant 
évalué à 266 millions de dollars US en 
1993. la croissance du marché devrait, en 
1994, baisser à moins de trois pour cent 
par année à cause d'une économie ralentie 
mais on s'attend à revoir apparaître une 
croissance soutenue au début de 1995. 

Les fournisseurs canadiens n'ont pas encore 
réussi de percées importantes sur le marché 
mexicain : les exportations de 1993 étaient 
inférieures à 14 millions de dollars US. Le 
Canada est encore perçu comme un pays 
éloigné, mais cela changera rapidement 
alors que les Mexicains en apprendront 
davantage sur le Canada et ses industries. 

L'image des producteurs canadiens est 
rattachée à la technologie de pointe et 
ceux-ci ont la réputation d'être des gens 
justes en affaires. Les entreprises tentées 
par l'exportation d'outils sur mesure peuv-
ent tirer parti de cette réputation quand 
font affaires au Mexique ou choisissent un 
partenaire. 


