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LA VENTE SYSTEMATIQUE DES
PEINTURES

Autrefols le public avait de forts pré
jugés contre l'emplol des peintures pré-
parées, car ceértains manufacturiers pev
scrupuleux inondalent le marché de mé-
langes sans valeur et les fabricants hon-
nétes se trouvalent alnsi dans une si-
tuation trés désavantageuse, car un
client trompé une fols est fort enclin &
se défler de tous les articles de la méme
catégorie. Aujourd'hul, c'est le contral-
re qui a lleu. La majorité des personnes
qui achdtent et emploient des peintures
non seulement n'ont aucun préjugé con-
tre les peintures préparées, mals les
préférent aux mélanges de blanc de
plomb et d’hulle faits & la main. Le tra-
vall fait par les manufacturiers pour
monhtrer au public la sypériorité du mé-
lange mécanique des peintures sur leur
mélange A la main a produit les mell-
leurs résultuts. Il va sans dire que ce
travail a 6té aussl avantageux et méme
plus pour les marchands. Non seule-
ment les peintures préparées cofitent
moins .cher A tenir et & garder, et sont
avantageuses A mettre en étalage; elles
donnent aussi plus de profit, ce qul est
la partie importante du commerce. On
sait fort bien que la plupart des mar-
chands font peu de profits sur le blanc
de plomb et I'huile de lin Il n’est donc
pas étonnant que la mise sur le marché
des peintures préparées ait été accuelillie
avec satisfaction par tous. Les mar
chands nettoyérent leurs magasins et
leurs vitrines et, voyant combien 'empa-
quetage de ces peintures était attrayant,
les placérent 12 ol le public pouvait les
voir; {ils devinrent prosplres.

Les préparatifs faits et le stock arri-
vé, il s'agit d'obtenir la clientdle. Soyez
certain d'une chose, c’est qu'il faut aller
2 la recherche de toute affaire qui en
vaut la peine, sans attendre qu’elle vien
ne vous trouver. Pour aller 4 la recher-
che des affaires, i1 est nécessaire de le
faire systématiquement pour obtenir les
meilleurs résultats.

Un bon systdme & sulvre dans le com-
merce des peintures consiste & ne pas
perdre de vue le client, méme aprés que
celui-cl a acheté de la peinture et I'a em-
ployée pour sa maison. Pour cela on peut
se servir d'un registre 2 feuilles déta-
chées, une seule feuille étant destinée 2
chaque client. Sur cette feuille, une
place doit &tre réservée aux conditions
atmosphériques pour la raison suivante:
pour que la peinture fasse une bonne
durée et donne satisfaction, il faut I'ap-
pliquer sur une surface parfaitement sa-
che. Si la moindre trace d’humidité y
est laissée, le soleil la fera évaporer et
attirera avec elle la peinture. Tous les
peintres savent cela, mais beaucoup d’en-
tre eux, pour faire un ouvrage au plus
vite & cause de la concurrence, appli-
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quent la peinture en des endroits trop’

humides pour produire de bons résultats.
Aussi au bout d'un ou deux ans, le pro-
priétaire se plaint de la peinture, et ce-
pendant celle-ci n'est pour ‘rien dans les
mauvais résultats obtenus. Si l'on tient
un journal des conditions atmosphéri-
ques, |l sera faclle de prouver qu'il a
Plu un peu avant le moment ol la pein-
ture a été appliquée et que 'humidité de
la surface est la cause du.mauvals ré-
sultat obtenu. Un tel registre imposera
silence A toutes les réclamations mal
fondées et aldera & donner un bon renom
4 la peinture.

Une autre bonne chose consiste A faire
photographier toutes les maisons peintes
avec votre peinture. Ces photographies
peuvent &tre prises par un employé du
magasin, mais doivent montrer autant
de détails que possible de la maison.
Faites un album de ces photographies en
inscrivant au-dessous de chacune le nom
du propriétaire et la date A laquelle la

peinture a ét6 employée. Cet albu-, ayg
mentera de valeur chaque année, car vous
pourrez montrer & vos clients des pho
tographies de malsons peintes un cer-
tain nombre d’années auparavant, et cela
les convaincra de la durabilité et de la
popularité de vos peintures.

Quand la partie principale d'une com-
mande a été faite, n'oubliez pas doffrir
les accessoires en vente: pelnture i plan
chers, vernis pour portes et fendtres
émaux pour moustiquaires, peinture or
et argent pour poéles, radiateurs, etc.
poll pour grilles et garde-feu, peinture A
bon marché pour cloture de cour, pein-
ture spéclale & toiture, si cette dernier:
n'a pas été comprise dans la partie prin
cipale de la commande. Tenez aussiune
bonne ligne de pinceaux,, et vendezen
tant que vous pourrez. Ce sont ces ar
tilces qui rapportent de réels profits

N'oubliez pas le papler & tapisser. e
sont d’habitude les femmes qui en font
le choix, soignez leur-clientdle. Il n'ect

.

La cloture illustrée ci-hant est celle qﬁe vous voulez acheter, celle que tous
le cultivateurs achétent. La cloture que vous voyez érigée sur tous les Che-
mins de Fer Canadiens

‘LA CLOTURE IDEALE”

Et pourquoi I'achéterez-vous t

Parce que vous savez que vous aurez la meilleure valeur, pour le moins

d'argent.

Parce que sa construction irréprochable, vous garantit une grande résis-

tance et une longue durée.

Parce que vous savez que le matériel. qui entre en sa confection. est de la

meilleure qualité, que le nceud d’attache maintient chaque fil solidement en
position, que la galvanisation est la meilleure, et qu'elleaméliorera de beaucoup
l'apparence et la valeur de votre propriété. Nesont-ce pasdes raisonstuffirantes
pour que vous préfériez la Cloture Idéale a toute autre 1

Lorsque vous examinez soigneusement sa construction. n’étes-vous pas cons-
clencieusement convaincu qu'en achetant la Cloture Idéale vous achetes ce qu'it -
ademisux: Uum[re‘g‘renve de sa supériorité vous est fournie par les Com-
pagnies de Chemins de Fer, elles veulent toujours avoir la meilleure, elles
examinent deux fois ce qu'elles achétent, et cela non sans raison, elles emploient

toutes ‘LA CLOTURE IDEALE",
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Notre commeroe ton{oun augmentant aver les culfivatenrs, est bien Ia meil-
leure preuve de la ténacité, ils achétent assez de Cloture ldéale pour tenir nos,
deux manufactures & l'ccuvre pendant toute l'année,
lesquelles ont une capacité de fabrication de 30 milles de
long par jour. '
81 vous ne connaissez pas notre agent dans votre loca-

lité, écrivez pour notre Catalogue C. gque noue vous enver-
rons GRATUITEMENT.
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