
LE PRIX OURANT

LA VENTE SYSTEMATIQUE DES
PEINTURES

Autrefois le public avait de forts pré
jugés contre l'emploi des peintures pre-
parées, car certains manufacturiers peu
scrupuleux inondaient le marché de mé-
langes sans valeur et les fabricants hon-
nêtes se trouvaient ainsi dans une si-
tuation très désavantageuse, car un
client trompé une fois est fort enclin à
se défier de tous les articles de la nôme
catégorie. Aujourd'hui, c'est le contra-
re qui a lieu. La majorité des personnes
qui achètent et emploient des peintures
non seulement n'ont aucun préjugé con-
tre les peintures préparées, mais lea
préfèrent aux mélanges de blanc de
plomb et d'huile faits à la main. Le tra-
vail fait par les manufacturiers pour
motitrer au public la supériorité du mé-
lange mécanique des peintures sur leur
mélange à la main a produit les meil-
leurs résultats. Il va sans dire que ce
travail a été aussi avantageux et même
plus pour les marchands. Non seule-
ment les peintures préparées coûtent
moins cher à tenir et à garder, et sont
avantageuses à mettre en étalage; elles
donnent aussi plus de profit, ce qui est
la partie importante du commerce. On
sait fort bien que la plupart des mar-
chands font peu de profits sur le blanc
de plomb et l'huile de lin Il n'est donc
pas étonnant que la mise sur le marché
des peintures préparées ait été accueillie
avec satisfaction par tous. Les xar.
chands nettoyèrent leurs magasins et
leurs vitrines et, voyant combien l'empa-
quetage de ces peintures était attrayant,
les placèrent là où le public pouvait les
voir; ils devinrent prospères.

Les préparatifs faits et le stock arri-
vé, il s'agit d'obtenir la clientèle. Soyez
certain d'une chose, c'est qu'il faut aller
à la recherche de toute affaire qui en
vaut la peine, sans attendre qu'elle vien
ne vous trouver. Pour aller à la recher-
che des affaires, il est nécessaire de le
faire systématiquement pour obtenir les
meilleurs résultats.

Un bon système à suivre dans te com-
merce des peintures consiste à ne pas
perdre de vue le client, même après que
celui-ci a acheté de la peinture et l'a em-
ployée pour sa maison. Pour cela on peut
se servir d'un registre à feuilles déta-
chées, une seule feuille étant destinée à
chiu clieni. Sur cette feuille, une
place doit être réservée aux conditions
atmosphériques pour la raison suivante:
pour que la peinture fasse une bonne
durée et donne satisfaction, il faut l'ap-
pliquer sur une surface parfaitement sè-
che. Si la moindre trace d'humidité y
est laissée, le soleil la fera évaporer et
attirera avec elle la peinture. Tous les
peintres savent cela, mais beaucoup d'en-
tre eux, pour faire un ouvrage au plus
vite à cause de la concurrence, appli-

quent la peinture en des endroits trop-
humides pour produire de bons résultats.
Aussi au bout d'un ou deux ans, le pro-
priétaire se plaint de la peinture, et ce-
pendant celle-ci n'est pour 'rien dans les
mauvais résultats obtenus. Si l'on tient
un journal des conditions atmosphéri-
ques, il sera facile de prouver qu'il a
plu un peu avant le moment où la pein-
ture a été appliquée et que l'humidité de
la s4rface est la cause du mauvais ré-
sultat obtenu. Un tel registre imposera
silence à toutes les réclamations mai
fondées et aidera à donner un bon renom
à la peinture.

Une autre bonne chose consiste à faire
Photographier toutes les maisons peintes
avec votre peinture. Ces photographies
peuvent être prises par un employé du
magasin, mais doivent montrer autant
de détails que possible de la maison.
Faites un album de ces photographies en
inscrivant au-dessous de chacune le nom
du propriétaire et la date à laquelle la

peinture a été employée. Cet albu. tug
mentera de valeur chaque année, car vous
pourrez montrer à vos clients des iho
tographies de maisons peintes un cer-
tain nomb2re d'années auparavant, et cela
les convaincra de la durabilité et d1v la
popularité de vos peintures.

Quand la partie principale d'une con
mande a été faite, n'oubliez pas d'offrir
les accessoirýs en vente: 'peinture -à plan
chers, vernis pour portes et fenêtres
émaux pour moustiquaires, peinture or
et argent pour- poêles, radiateurs, e'tc.

poli pour grilles et garde-feu, peinture i
bon marché pour clôture de cour, pvmn.
ture spéciale à toiture, si cette dernièr-
n'a pas été comprise dans la partie prin
cipale de la commande. Tenez aussi une
bonne ligne de pinceaux,, et vendez en
tant que vous pourrez. Ce sont ces ar.
tilces qui rapportent-de réels prof itr

N'oubliez pas le papier à tapisser. Ye
sont d'habitude les femmes qui en font
le choix, soignez leur-clientèle. Il nYrt
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