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L'ALÉNA : DÉJÀ DIX ANS — RAPPORT PRÉLIMINAIRE 

1.1 LES PARTENAIRES DE L'ALÉNA - STATISTIQUES FONDAMENTALES 

Les différences considérables que l'on observe 
entre le Canada, les États-Unis et le Mexique 
représentent l'un des aspects distinctifs de 
l'accord commercial liant les trois partenaires. 
Pour ce qui est de la taille de l'économie, les 
États-Unis dominent manifestement avec 
88,4  P.  100 du produit intérieur brut (PIB) de la 
zone de l'ALÉNA (10,4 billions de dollars US). 
Le Canada, avec un peu moins d'un dixième de 
la taille des États-Unis, en détient 6,2 p. 100, 
tandis que la part du Mexique s'élève à 
5,4 p. 100. 

En termes démographiques, les États-Unis sont 
aussi le premier partenaire en importance, mais 
à un degré moindre que pour le PIB. Ce pays 
représente légèrement plus des deux tiers de la 

population de la région de l'ALÉNA, soit 
68,6 p. 100, contre 23,9 p. 100 pour le Mexi-
que et 7,5 p. 100 pour le Canada. Le Mexique 
possède également une population beaucoup 
plus jeune et en croissance beaucoup plus 
rapide que ses deux voisins du Nord, ce qui 
engendre un ensemble de possibilités et de 
défis unique pour ce pays en Amérique du 
Nord. 

Figure 1.1.2 
Partenaires de l'ALÉNA — Population 
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L'aspect peut-être le plus révélateur est l'écart 
observé entre les trois partenaires de 
l'ALÉNA au niveau du PIB par habitant. Ici 
également, les États-Unis se distinguent. Me- 
suré selon le taux de change du marché, le PIB 
par habitant des États-Unis ressort en tête 
à 36 200 dollars US. Le Canada suit derrière 
avec un PIB par habitant de 23 400 dol- 
lars US, tandis que le Mexique vient assez 

loin en troisième place à 6 300 dollars US par personne'. L'utilisation d'une mesure du PIB par 
habitant fondée sur la PPA réduit l'écart entre le Canada et les États-Unis : de 12 900 dollars US 
par personne sur la base des taux de change du marché à 4 700 dollars US par personne avec les 

3  Le PIB par habitant mesuré aux taux de change du marché, tout en étant un indicateur utile de la taille potentielle du 
marché, repose en partie sur des taux de change volatiles. Le PIB par habitant mesuré à l'aide des parités de pouvoir 
d'achat (PPA) constitue une meilleure mesure du bien-être et du niveau de développement parce qu'il tient compte 
également des prix relatifs. 
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