
Selon l'hypothèse de Linder (1961), les pays ayant des niveaux semblables de revenu par
habitant devraient avoir des préférences semblables et des produits semblables mais
différenciés, ce qui les amèneraient éventuellement à commercer entre eux. Helpman (1987) et
Helpman et Krugman (1989) ont montré que l'intensité des échanges commerciaux entre deux
partenaires avait un lien positif avec le produit du PIB des deux pays. Selon cette théorie,
les consommateurs apprécient la diversité des produits qu'ils consomment. En d'autres termes,
les entreprises évoluent dans un contexte oligopolistique et les produits sont différenciés par
entreprise et par pays. En conséquence, la somme du PIB par habitant du pays i et du pays j
devrait avoir un effet positif sur l'intensité des échanges commerciaux. Helpman et Krugman
(1989) soutiennent donc qu'une similitude entre les partenaires au niveau du PIB et des taux de
croissance favorise une intensification de leurs flux commerciaux réciproques. Cette conclusion
vient contredire la théorie standard du commerce élaborée par Hecksher-Olin, selon laquelle
des écarts importants dans les ratios capital/ travail et le PIB par habitant devraient favoriser un
accroissement des échanges entre partenaires commerciaux.

Plus récemment, des chercheurs chevronnés ont appliqué des modèles de gravité -
chacun spécifié pour les besoins de l'étude entreprise. L'un de ces chercheurs, Krugman (1991a),
a utilisé des modèles de gravité pour expliquer la géographie économique, en insistant sur le
rôle des coûts de transport et de transaction pour expliquer les flux commerciaux entre des
économies régionales ayant des rendements d'échelle croissants. Krugman (1991b) a par ailleurs
montré l'importance des antécédents historiques dans l'explication des profils d'échanges
commerciaux à l'aide du modèle de gravité.

Dans des applications empiriques plus récentes, Gould (1994), Frankel, Stein et
Wei (1998), Bayoumi et Eichengreen (1998), Krueger (1999) et Frankel et Rose (2000) ont centré
leurs recherches sur les blocs commerciaux régionaux et leurs effets sur les échanges
commerciaux. Thursby et Thursby (1987), Tamirisa (1998) et Krueger (1999) ont appliqué des
versions spécifiques du modèle de gravité à des données sur les droits de douane pour
expliquer l'intensité des échanges commerciaux.

SPÉCIFICATION DU MODÈLE

La technique d'estimation employée est celle de la régression par les moindres carrés ordinaires
(MCO). Afin de corriger l'hétéroscédasticité présente, des variables nominales ont été ajoutées
pour les divers secteurs et l'on a renoncé à un coefficient unique pour la coordonnée à l'origine'.
Le recours à des variables nominales pour les secteurs se justifie par. les importants écarts entre
secteurs dans l'échelle et les aspects dynamiques du commerce. En outre, les régressions ont été
corrigées pour tenir compte de la présence d'un terme d'erreur autocorrélé de premier rang.

' Voir Judge et coll., p. 574-576, pour plus de détails.
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