uteur évolue en Allemagne
ntreprises qui souhaitent exporter en

ne y parviennent en formant des alliances
entreprises avec des fabricants
lemands de produits complémentaires.

Sources d’information -

annover Industrial Show, Hanovre, du 23 a
w.t annovermesse.de

Dans I'ensembile, le marché allemand de fa machinerie
offre de trés bonnes perspectives pour les entreprises
canadiennes qui ont soigneusement étudié le marché
et qui offrent des produits et des services de bonne
qualité. Bien que les colts d’entrée sur le marché
soient élevés, le succés est possible pour les entre-
prises disposées a appliquer des programmes
soutenus de commercialisation pendant une
période prolongée,

Les entreprises canadiennes ont I'habitude de trouver
un agent sans trop de difficulté aux Etats-Unis. En
Allemagne, le choix est plus fimité et le processus est
plus long et plus codteux. L'établissement d’un bureau
d'affaires nécessite une connaissance générale du
droit international ainsi que des pratiques commer-
ciales et de I'environnement culturel de I'Allemagne.

Il faut aussi accorder une attention spéciale aux ques-
tions budgétaires, étant donné fe cotit élevé de la vie,
de la main-d’ceuvre et la force du mark allemand.




