
Une occasion d'affaires au Venezuela 
T a société Miner and Partners, qui exploite un centre de recyclage de l'acier 

d'une capacité approximative de 5 000 tonnes par mois et une firme d'importa-
tion qui approvisionne les entreprises œuvrant dans l'industrie de la construction, 
est à la recherche d'un fabricant canadien de pièces interchangeables pour engins de 
terrassement qu'elle pourrait représenter au Venezuela. La société possède une 
expérience considérable dans le secteur des grands travaux de génie civil et 
représente déjà plusieurs fabricants d'équipements utilisés dans la construction. 

Pour plus de renseignements, communiquer avec Michael V. Major, directeur des 
ventes, Miner and Partners, Av. Sucre Figarella - Urb. Don Miguel, QI, Puerto Ordaz, 
Edo. Bolivar, Venezuela, tél./fax : (58-86) 628-442, courriel : mmajor@etheron.net  

CanadFxport 

Invitation à participer à une coentreprise 
en Arabie saoudite 

L 'ambassade du Canada à Riyad nous a communiqué l'occasion d'affaires suivante : le groupe Al-Alawy est à la recherche d'un asso-
cié canadien pour créer une  coent  reprise pouvant se charger de l'entretien complet du matériel utilisé pour exploiter les gisements 

de pétrole en Arabie saoudite. 
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L'industrie 
Le groupe Al-Alawy se propose de 
répondre aux besoins des entreprises 
de l'industrie lourde installées dans la 
province de l'est de l'Arabie saoudite 

— y compris la société pétrolière d'É-
tat Saudi Aramco et le géant pétro-
chimique SABIC, qui appartient aussi 
à l'État. 

À l'heure actuelle, ce marché est 
desservi par plusieurs multinationales 
ayant leur siège social à l'étranger. Or, 
les entreprises saoudiennes — et 
surtout les entreprises publiques — 
préfèrent de loin faire affaires avec 
des fournisseurs saoudiens afin de 
favoriser une diversification de l'écono-
mie du pays. Une coentreprise entre 
Saoudiens et Canadiens serait de façon 
avantageuse considérée comme une 
société saoudienne. 

Eentretien général du matériel et des 
biens corporels n'a jusqu'à présent pas 
été considéré très prioritaire en Arabie 
saoudite. Toutefois, le ralentissement 
économique occasionné par la baisse 
des prix du pétrole oblige le secteur 
privé à porter un intérêt accru à cet 
aspect. Au même moment, les entre-
prises cherchent à réduire leurs coûts 
et le recours à l'impartition est par con-
séquent de plus en plus fréquent. 

L'entreprise 
Le groupe Al-Alawy chapeaute des entre-
prises qui ont des activités diversifiées, 
notamment une société spécialisée dans 
la photographie aérienne et l'arpentage, 
une division de produits pour la sécu-
rité et la sûreté ainsi qu'une société 
spécialisée dans le nettoyage industriel. 
C'est d'ailleurs pour cette dernière que le 
groupe Al-Alawy a des projets d'expansion. 

Al-Alawy a besoin de pouvoir s'ap-
puyer sur les technologies et l'expé-
rience de sociétés étrangères pour mener 
à bien ses plans. Les entreprises cana-
diennes intéressées par un partenariat 
doivent avoir une expérience à l'échelle 
internationale dans le domaine et être 
suffisamment importantes pour pouvoir 
fournir une partie de l'investissement  

initial que le groupe Al-Alawy doit faire 
pour construire une usine et acheter du 
matériel. La société saoudienne fournira 
des services de logistique, de commer-
cialisation et de dotation sur place. 

Pour plus de détails, communiquer avec 
Alain Young, directeur, Expansion de 
l'entreprise, Groupe Al-Alawy, C.P. 94640, 
Riyad 11614, Arabie saoudite, tél. : 
(966-1) 482-6138, fax : (966-1) 482- 
8625, courriel : atc@naseej.com  

Pour des renseignements généraux 
sur la conduite des affaires en Arabie 
saoudite ou pour de l'aide, communi-
quer avec Steven Goodinson, deuxième 
secrétaire (commercial), ambassade du 
Canada, C.P. 94321, Riyad 11693, Arabie 
saoudite, tél. : (966-1) 488-2288, poste 
3353, fax : (966-1) 488-0137. 

IFInet : Taillez-vous une part du marché des IFI 
Sur le site Web du Ministère (http://www.dfait-maeci.gc.ca/ifinet),  vous trouverez IFInet, qui a pour objet de vous 
aider à accroître vos chances de succès dans la poursuite d'occasions d'affaires offertes par les institutions financières 
internationales (IF!). Ce site vous permet d'avoir accès à des renseignements sur les projets financés par les 1FI et 
sur ceux que réalisent des entreprises d'experts-conseils canadiens pour les IFI, à une-liste des piolets de l'Agence 
canadienne de développement international (ACDI) et à des guides d'affaires pour les exportateurs. Aussi n'oubliez 
pas de consulter la nouvelle page « Projets d'investissement internationaux ». 
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