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Singapour — [l n'est pas facile de programmer
sa stratégie et de trouver des contacts com-
merciaux valables devant une vive concur-
rence internationale, mais |la difficulté n'a pas
arrété des entreprises canadiennes d'infor-
matique en décembre.

Ces sociétés participaient 4 Informatics 86,
un salon de cing jours réputé le plus important
a Singapour.

L'envergure de I'événement ne fait aucun
doute. Les organisateurs, la Singapore Feder-
ation of the Computer Industry, rapportent
que le salon a attiré 55000 visiteurs de
18 pays.

De plus, 300 entreprises de 23 pays étaient
représentées a 121 kiosques, pour conclure
des ventes de plus de 3 millions de dollars en
cing jours.

Lesalon a d'ailleurs remporté un tel succés
que I'on prépare déja Informatics 87 pour le
mois d'ao(it, le tiers des emplacements étant
deéja réservé.

Quatre sociétés canadiennes étaient repré-
sentées au kiosque du Canada a I'édition de
1986 etselon le haut-commissariatdu Canada
a Singapour, elles étaient des plus enthou-
siastes quant a leur participation et aux
résultats obtenus.

Toutes ces entreprises ont déclaré avoir
discuté ou effectué des contacts, des ventes,
des entreprises conjointes ou autres accords
importants avec des clients éventuels, non
seulement de Singapour, mais aussi de
Thailande, de Malaysie, duJapon, de I'lnde et
d’Australie.

Voici un bref survol des participants cana-
diens:

e |nternational Geosystems Corp. (IGC) —
La IGC, l'un des participants les plus popu-
laires, présentait son programme TianMa
pour la production d'idéogrammes chinois.
IGC a déja signé une entente avec une
entreprise japonaise.

e Accugraph Corp. — Cette entreprise axée
surlaCFAO aconcluunaccordderecherche
etde développement avec une société iocale,
la TrioTech International.

e Coggan Douserv Associates — La société
a présenté une démonstration réussie de son
logiciel éducatif Arrakis, rencontré un éditeur
local et présentera une proposition en vue
d’intégrer le logicie! Arrakis aux programmes
locaux d'éducation permanente.

e CT| Communications — Cette société,
spécialiste du vidéo interactif, a retenu les
services de représentation d'une agence
locale et a convenu de présenter des propo-
sitions officielles de systémes en collaboration
avec la Time Information Services et la
Decade Computer Services.

Pour en savoir plus long sur la prochaine

édition du salon Informatics ou sur les’

débouchés commerciaux dans la région,
communiquer avec M. Garnet Richens, Direc-
tion de I'expansion du commerce dans le
Pacifique (PGTF), MinAffex, au (613) 995-
8619; ou composer le numéro d'info-Export.

Ventes bien baties aux E.-U.

Boston — li est beaucoup plus facile de batir
desliens commerciauxsolides avec les Etats-
Unis en participant a des salons des matériaux
de construction au sud de notre frontiére.

C'est ce que sont en train de constater
45 fabricants canadiens de produits de
construction, qui ont exposé plus tot ce mois-
ci dans cette ville de la Nouvelle-Angleterre.

lis figuraient parmi plus de 300 exposants
présents lors du 93¢ Congrés annuel et Salon
delaNortheastern Retail Lumbermen’s Asso-
ciation (America East) organisé pour la
premiére fois dans le nouveau Centre du
commerce mondial a Boston.

Comme preuve du succés remporté par le

s i
Serres Solarium Ltée de Granby (Qué.) a
attire les vendeurs a America East.

Unsalonchaleureux

Saint-Louls — Si vous bralez d’accroitre vos ventes
sur le marché américain cet hiver, le salon du
chauffage au bois vous attend dans cette ville du
Missouri.

Le ministére des Affaires extérieures et I'lnstitut
canadien de I'énergie au bois seront sur place, pour
présenter conjointement un kiosque d'information
au congrés et salon annuels de la Wood Heating
Alliance.

Cet événement, qui aura lieu du 14 au 17 mars,
vise principalement les fabricanls de poéles, de
foyers et d'équipementetd'accessoires de chauffage
résidentiel qui font la promotion du bois comme
source d'énergie.

‘Le salon de I'an dernier, tenu & Reno (Nevada),
comptaitquelque 500 exposants, dont 25 participants
canadiens, qui ont attiré plus de 6000 visiteurs
spécialistes, surtout des détaillants et des distri-
buteurs.

Les entreprises désireuses de participer a cet
événement peuvent communiquerdirectementavec
les organisateurs, 8 Washington (D.C.), en compo-
sant le (202) 857-1181.

Les sociétés canadiennes qui ne sont pas en
mesure de participer directement au salon peuvent
néanmoins présenter leurs brochures et de petits
échantillons au kiosque d'information canadien.

Le matériel publicitaire, en jeux de 25 brochures
indiquant les prix C.A.F. en dollars américains avec
les droits de douane, doit &tre expédié d'ici le
26 fevriera M. Michel Samson, Directionde I'expan-
sion du commerce et de l'investissement aux Etats-
Unis (UTE), ministére des Affaires extérieures,
125, prom. Sussex, Ottawa K1A 0G2, ou encore
directementa MMeNatalie Cornell, Consulatgénéral
du Canada, 310 S Michigan Ave., 12th Floor,
Chicago, Illinois 60604-4295 E.-U.

Pour plus de détails sur le salon ou la fagon d'y
participer, composer le numéro de M. Samson, le
(613) 991-9476, ou celui d'Info-Export. ¥

Canada lors de ce salon, les 15 sociétés
canadiennes présentes dans le pavillon cana-
dien (les 30 autres participaient a titre per-
sonnel) s'attendent a réaliser des ventes de
prés de 10 millions de dollars en un an.

En outre, les représentants canadiens ont
répondu a plus de 300 questions sérieuses.

La ville de Boston, actueliement en pleine
reprise économique, a entrepris un certain
nombre de grandes rénovations et la cons-
truction d'immeubles commerciaux.

Les taux d'intérét exceptionnellement bas
et le vieillissement des quartiers résidentiels
favorisent également la construction domici-
liaire urbaine et suburbaine en Nouvelle-
Angleterre qui, avec 14 millions d’habitants,
représente un vaste marché amical et proche
en pleine expansion.

Le Ministere des Affaires extérieures
(MinAffex) décidera sous peu s'il y aura un
pavillon canadien lors du salon de l'an
prochain (du 10 au 12 janvier). Lesentreprises
désireuses de participer peuvent commu-
niquer avec M. Frangois Laberge, Direction
de 'expansion du commerce et de l'investis-
sement aux Etats-Unis (UTE), MinAffex, au
(613) 991-9474; ou appeler le centre Info-
Export.
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Parmi les autres salons de matériaux de
construction qui se dérouleront aux Etats-
Unis avec la participation du Canada, citons
le Building Products Buying Show a Charlotte
(Caroline du Nord) du 12 au 14 février. Les
entreprises canadiennes peuvent encore
expédier a la hate leurs brochures 4 M. Ken
Dewolf, délégué commercial, Consulat général
du Canada, 400 South Tower, One CNN
Centre, Atlanta, Georgia 30303-2705. Télex:
054-2676 (DOMCAN ATL). Tél.: (404)
577-6810.
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Leconsulatgénéral du Canada a Cleveland
tiendra également un stand d'information
(offrant des catalogues et des présentations
sur cassettes vidéo VHS) les 21 et 22 février
lors du salon commercial Mid-America a
Columbus (Ohio).

Organisé a 'occasion du premier congrés
conjoint de I'Ohio Hardware Association et
de I'Ohio Lumbermen’s Association, ce salon
exposera les produits ou services suivants:
bois de construction, quincaillerie, matériaux
de construction, matériel de jardin, centre du
foyer, fournitures de bricolage et moyens
d'économiser de '’énergie. )

Faire parvenir vos brochures a M. Greg
Bates, délegué commercial, llluminating
Building, Suite 1008, 55 Public Square, Cleve-
land, Ohio 44113-1983. Télex: 00985364
(DOMCAN CLV). Tél.: (216) 771-0150.
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Bien que les inscriptions pour le pavillon
canadien au salon National Home Centre,
McCormick Place, a Chicago, {(du 8 au
11 mars) soient closes, les sociétés qui
voudraient visiter le salon peuvent encore
communiquer avec Mme Linda Brazeau,
Direction de I'expansion du commerce et de
I'investissement aux Etats-Unis (UTW),
MinAffex, au (613) 991-9482.



