
LE PRIX COURANT

solliciteurs; toutes les places sont dé-
bordées. " -Mais dans l'assurance sur la
vie il y a assez de place pour tous ceux
qui veulent s'y attacher. Laissez-moi
vous le démontrer:

S'il n'y avait qu'un seul magasin de
nouveautés à Ann Arbor ou à Détroit,
cette maison ferait des affaires merveil-
leuses; mals s'il n'y avait qu'un seul a-
gent d'assurance sur la vie dans Ann
Arbor ou Détroit, ses affaires en souf-
friraient. Dans le commerce de mar-
chandises sèches il y a en premier lieu
une demande de la part du public. Nous
sommes certains que cette cité peut faire
profiter un certain nombre le magasins
de nouveaiMs, mais si nous doublons ce
nombre, les affaires seront forcément
di!les. Mais dans les affaires d'assu-
rance il n'en va pas de même. Tout a-
gent dans la carrière n'obtiendra que les
affaires qu'il recherche lui-même. Cela
ne fait aucune différence s'il y en a vingt
autres dans la même cité qui font la
même chose. Le seul agent d'assurance
sur la vie d]ans la cité le Détroit trou-
verait dur de faire des affaires. Le peu-
ple ne serait ni éduqué ni Intéressé, et il
trouverait la tâche difficile. L'agent
d'assurance sur la vie doit d'abord créer
la demande et ensuite y faire face. Donc,
en entreprenant le travail de sollicita-
tion d'assurance sur la vie, vous n'êtes
pas gêné par la concurrence. De plus,
il y a une plus grande demande pour vo-
tre travail dans le champ de l'assurance
sur la vie que dans tout autre genre d'af-
faires ou d'occupations. Chaque jour, les
compagnies d'assurance sur la vie des
Etats-Unis font entendre ce cri aux jeu-
nes gens: " Venez nous aider." C'est
une condition d'affaires qui n'existe dans
aucune autre profession. Ici il y a abon-
dance de places.

Toutefois, avant de vous décider à en-
trer dans cette carrière, je vous conseille
tout d'abord de considérer si vous avez
les aptitudes voulues pour ce genre d'af-
faires. Il -est vrai, cependant, que, dans
un certain sens, presque tout le monde
peut, dans une certaine mesure, faire

n'importe quelle sorte de travail. MUs
il est plus vrai encore que celui qui a
des aptitudes naturelles pour un certain
genre de travail ou de profession obtien-
dra le plus de succès dans cette profes-
sion et ceci est plus spécialement vrai
dans la carrière de solliciteur d'assuran-
ce sur la vie.

(A suivre.)
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COMPOSITION-POUR -CARTON.
PIERRE

iLes moulages en plâtre ont linii .. i
nient de la fragilité. Le carton-rr
est plus léger et bien plus résistatî aux
chocs que le plâtre, mais il revient plus
cher que celui-ci; il en existe dv nom-
breuses recettes; la suivante est faile
à exécuter. Prendre en poids:
Eau . . --.. .7. .. 750 c1-ri ,s
Colle forte blonde . . . 10 -
Huile de lin . . . . . 20
Litharge pulvérisée . . . 15-
B!anc de zinc . . . . . 35
Sciure de bois blanc très fine 35
Plâtre à modeler . . . . 45

Faire gonfler la colle forte dans àpe
près le tiers de l'eau, puis 'liquéfii r ;ti
bain-marie et incorporer, à chauid..ilîle.
puis la ii-tharge; ajouter le restant 1(»
l'eau, retirer du feu et' mélanger à la
colle le blanc de zinc et la sciure.

Ne faire l'addition de plâtre qu'aui mo
ment de mouler.

Les moules doivent être légèreient
huilés. Démouler avec précaution et me
tre à sécher doucement dans une piîre
bien aérée.

Utiliser le mélange le jour <le sa pria.
ration et, s'il manque de consistanci. a-
jouter un peu de seiure et de blanc de
zinc ou d'une ocre de coloration appro-
priée au sujet.

On peut remplacer la sciure de bois par
du liège en poudre, mais en moindre
quantité, parce que le liège est phs l.
ger et n'absorbe que très peu d'eau.

PETITES INVENTIONS

Lampe à pétrole économique

Une petite bouteille, une balle de fu-
sil, en plomb, et un peu de fil de cnton

constituent le matériel nécessaire. ()n
perce la balle de plomb avec une ouver-
ture de 2 millimètres environ, on passe
ensuite le fil de coton, puis on adapte
la balle sur le cou de la bouteille le nia-
nière à ce que le coton sorte seulennt
un peu. La bouteille est pleine de pé-
trole bien entendu.

La lampe sera alors prête à fonction-
ner.

Elle donnera une petite flamme éccr(c-
mique, ne répandant ni fumée, ni -leur


