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LA SEMAINE COMMERCIALE

il n'on faut pus parler . bien pou do ts
vorniers on tiennent de catholique.

Les législateurs ont affveusement né-
gligd cotto purtic.  Nous compronons un
peu pourquoi : l¢ rovenu des licences ap-
purtient aux autorités ;rovincinles, In
réglomentation du commerce est du ves:
sort fédéral.

Ce conflit do pouvoirs a soulevd des
proces retentissants, ¢t pendant quo les
gouvernoments se chicanent, les hiteliers
malhonndtes ont leurs coudées franches
ot on profitent pour empoisonner la clien-

tole,
Le wal est devenu sigrand que les

des débitants de liqueurs, qui se déclarent
incnpables de pouvoir supporter duvan:
tago In concurrenco des boissons frelatées.
Espérous que Pautorité finira par sémou-
voir. Une inspection sévére, organisée
comme on Angleterre ou en France,
ferait un grand bien,

En attendant, les journaux devraient
crier assez pour jeter la terrour chez les

coupnbles,
X

L’idde d'associntion fuit du chemin
Québec, nous sommes heurcux do le cons
tator. On en sent plus que jamais le be-
soin daus le commerce local, en fuce de In
concurrence effrénee qu'ongendre naturel-
lement Yadversité.

Tous les jours, nous entendons des
plaintes 4 propos do ceci ou de cela s'éle
ver danus les diverses catdgories de com-
merce ou d'industrie, et presque & chaque
fois le remide infaillible sernit Paction
commune des intéressés. L'idée de s'asso-
cier, de se concerter, est bien vue des
uns et dex autres, mais la difticulté est
de suvoir qui prendra Dinitiative du
mouvement, ct l'affaire en reste la.
11 faudrait fonder des associations distinc-
t2s de quincailliers, de marchands de nou-
veautds, ¢o tanneurs, etc. Jusqu'ici, il n’y
a guere que les débitants de liqueurs qui
so soient régulitrement organisés, et qui
manifestoot quelque esprit do corps en se
réunissant tous 12s ans & époque fixe pour
renouveler leur bureau,et en se concertant
pour surveiller de prés la  1égislation af-
fectant leurs intéréts,

Nous allons indiquer uno solution qui
nous semble trds pratique et qui  aurait
Peffet d’accroitre I'utilité de la Chambre
de Commerce. Celle-ci est le corps repré-
sontatif du commerce de la ville et du
district, dans lo sens collectif. Elle devrait
’dtre également, au point de vue des di-
verses spécialités, Aux comités élus cha-
que annde & V'assemblée générale, on de-
vrait ajouter des comités spéciaux repré-
sentant les divers groupes commerciaux
et industriels : on aurait ainsi de vérita-
bles associations permanentes pour cha-

.
a

secrétuiro ot cirectours. Appuyds du nom
de In Chambro do Commerce, ces comitds
auraient Lenucoup plus de forco pour la
rovendication do lours droits.

x
Comnmne on lo verra plus loin, le chan-
gemen? de décor qui s¢ prépare pour le
printomps dans le commerco de détail de
Ia ville dénoto une fidvro d’activité peu
commune.
Nous aimons 4 constater, particulitre-
ment & St-Roch et St-Sauveur un esprit
d’émulition et d'entroprise tout & fait
ravigotant. Quelle bellojeunesse quacelle
qui so trémousse dans la fourmilitre des
vastes bazars de ce quartier ! C'est 13 que
nous trouverons quelque jour lidéal de
nos théories d’¢ducation pratique, car it y
pousse une génération d’hommes d'affuires
recovant, soit comme teneurs de livres,
soit comme vendeurs ou acheteurs, l'en-
trainement nécessaire pour assurer le
succts dans toutes les branches du com-
meree, de V'industrie et de la finance,
Et comme cette jeunesse entend bien
les merveilles de P'nssociation ! L'indivi
dunlisme dgoiste fait peu & peu place &
I'idée plus lurge de la coopération. Clest
ainsi que naissent et prospérent des in-
dustries nouvelles, toujours plus impor-
tantes qu’clles ne le paraissent au début,
et des syndicats commerciaux dont le
sucets o déjd 6té prouvéd & Québec,

On aurait tort, suivant nous, de redou-
ter Pencombrement et la rivalitd, La
sainc éeonomie politigue enseigne que le
groupement crée 'attraction, et puis il
faut compter sur le progrés croissant, un
peu lent peut-8tre mais sfir, de netre
ville. Quand on songe qu'en 1867, lors
des modestes débuts de plus d’'un de nos
gros marchands, St Roch avait presque
honte d’acheter chez lui, on comprend
mieux la grandeur et les diflicultds du
mouvement inauguré par J. B. Laliberté,
Z. Paquet et d’autres célébrités locales,
Quel travail de géant il a fallu pour refou-

étrangers et les millionnaires américains !
Clest de ce vigoureux esprit d'entrepri-

Québec.
ger les coups d’aiguillon de Yexhortation.

ler le courant, non seulement pour retenir
St-Roch chez lui, mais aussi y attirer les

so qu’hérite aujourd’hui la jeunesse de
Nous aurions tort de lui ména-

AUX MARCHANDS DE LA
CAMPAGNE

——

Co qui va suivro nc s'adresso pasj §
tous les marchands de la campngne, ok
non, car on nousassure qu'il y a bien 5’
de ceute clnsso qui échappe aux roproche
que nous allons formuler.
Nous avons déja parlé des gens quine =
vépondent jumais aux lettres. On noy§
informo quo cet abus est trés souver: |
poussé beaucoup plus lain ; les échéunce P
clles-mémes sont affreusement négligde
Il y en a qui ne s'occupent pas plus ¢ B
leurs propres billots promissoires que ds
Yhomme dans la lune.
On & beau les prévenir plusieurs joun i
A Pavance, peine perdue. Les trois joun
de grilce expirds, le marchand de gros ey
obligé de relever lui-méme les Dbillets ¢}
ses débiteurs.
11 serait pourtant si facile d’éviter cety il
confusion et ces ennuis, !
Lo premier devoir du client lorsqurfRli
signe un billet est de noter quelque i
dans son livee do Dbillets payables, fi{is
ce méme sur son culendrier, la date dijJK
chéance. Puois, quelques jours avant cei, i
date, il devrait calculer l'acompte quijii
peut donner il ne prévoit pas &étre )
état de tout payer, et faire un nouvey
billet pour la difiérence, en y ajoutant
montant de lescomspte. Méme si lufiR
wa pas d'argent & donner, un billet (i8N
renouvellement, accompagné duu
d’explication, donnera satisfaction, 0
sers au moins montrer qu'on s'occupe (i
son affaire. Le créancier, étant prjfiv
venu, saura comment disposer des forii
qu’il a en banque. 1l fora provis.on aff
conséquence, N
Si les négligents savaient & quel poixJl
ils se discréditent, ils se corrigeraient vig
Lesprit de méthode en affaires estuff
puissant élément de crédit et do colll
fiance. A
Frapchement, nous avons presque hox: "
d’avoir & donner des enseignements il
&lémentaires. Mais I'abus est tellem:s3l
général qu’il vaut mieux ne pas cacher Y
vérité.
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A vendre ou a louer
Excellent poste de corn-
mereo A Fraserville, en
face do Véglise, A proxi- *
mité des banques ¢t du
Palais do Justice.
voudr. .

mera

Sadresser ¢ G, E, POULIOT,

que catégorie importante, avee président, !

Vasto magasin avec han.
gar, deurio ¢t dépendan.
ces. Excellento chance
pourun jeune homme qui
prendre  com-

Fraserville

Bauureay, Bellzau

«nportateurs et Marchands en Cros de

M.rchandises Séchesil
Anglaises, Américaines et Canadiennes '

Coindes rues

ST-PIERRE, ST-ANTOIKE

Ou 3 oe burean,




