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N OMBRE de commerces de détail més-vous faites venir à votre magasinont pris pour point de départ la grosse clientèle des gens de votre lo-
d'une carrière de prospérité calité qui ont appris à connaître les mé-
l'adjonction de la ligne B-H, rites des Produits B-H et qui sont prêts

pacorder leur entière confiance à tout
Non pas que de prendre simpfemad fnarchand vendant de tels produits.

l'Agence B-H place un marchand sur le
chemin de la prospérité, A vous de faire le reste.

Mais parce qu'en faisant cela- Il est admis d'ailleurs que gagner la

Vous placez sur votre magasin I'éti.. eonfiance de la meilleure classe de

quette qui le fait considérer comme l'en- elientèle est un grand pas fait dans la
droit où l'on peut acheter les yeux fer- direetion d'un commerce prospère.

C'est parce que leurs rapports avec les

PRODUITS B-H
leur valent journellement la confiance des clients,
que les Agents B-H attribuent beaucoup de leur suc-
cès au fait qu'ils ont eu la prévoyance de choisir la
ligne correcte de Peintures et Vernis.
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