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pertinence toute particuli¢re face & I'Europe de 1992. Voici lés chiffres!! incompiets de 1988 sur
les ventes du volet agrospatiale-électronigue;

En milliatds

o SCAN FPoviceritaze
Ventes au total 6,28 100

Yentes au Canada 1,88 30

Ventes aux Etats-Unis 3,08 4G

Ventes aiilénis 1,32 21

dans le monde

31,7 % des ventes au total sont Liéeés A la défense, un pourcentage un pew plus élevé que.
d’habitude.

La prépondérance des ventes de produits civils demenre constante depuis
quelques années et devrait se maintenir, 8'apres les perspectives du plan quinguennal préparé par
'industrie elle-méme. .Par conséquedt, li plus grande. paftie de ‘notre comméree au fitre. de la
défense. se fait dans lé cadre de I'Accord du GATT relatif au commerce des aéropefs civils et
'Accord de POCDE relatif aux ciédits & I'exportation {"séronefs. Oo présume que le régime du
marché unique qui prendra place -apres 1992 sera conforme dux engagements pris par la
Communauié dans le cadre du GATT, en n'imposant pas de barrieres additioanelies auxquelles se
héurtent la plupart des entreprises dans ce secteur. |

Contrairemeént” gux . industries de défénse. de la plupart des autres pays,
I'industrie canadienne est largement aux mains d'entreprises &trangéres, Plus de Ia mioitié (54 %)
des sociétés.sont des filiales de. firmes américaines et 10 % d'entre elles appartiennent 4 des
intéréts evropéens, principalement britanniques. Ainsi, le commerce international dans ce secteur
répond 4 des impératifs de producticn territoriaux et, & I'occasion, mendiaux dictés par ies sidges
sociaux de ces compagnies. '
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DESS iry : _Statisti eport, ministére de I"Expansion
industrielle régionale, 1988. A noter que deux grandes compagnies; Cetiikon (Canada) et
Paramax, o'ont pas répondu au sondage qui s"adressait aux sociétés membres de I'AIAC et
c'est pourquoi sont aussi exclués GM et d'autres sociétés,



