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Deux raisons pour lesquelles les
| produits Eddy sont faciles a Vendre |

. N Quahté Le public salt que le nom d’Eddy est une garantie assurée de || :
. de la valeur pour l'argent. Et la qualité Eddy est toujours a
la hauteur de la réputation d’Eddy.

l 2. Publicité. Des annonces constantes faites aux consommateurs déve-
loppent la demande et font donner des résultats a tout éta- || B

lage d’Eddy. ¥

Ayez toujours en mains une bonne provision d’allumettes Eddy et d’arti-
cles en fibre durcie d’Eddy. Et faites savoir & vos clients que vous tenez :
et que vous recommandez ces produits célébres & juste titre. - 1

" The E. B. EDDY COMPANY, Limited

- " HULL, Canada

Les remeédes Chamberlain ont une réputation de pureté et de qua-
lité supérieure. Les vieilles personnes les ont toujours employés,
elles les connaissent et eni parlent — c’est une sorte de mot de passe
qui se transmet aux jeunes — car les produits Chamberlain ont été
les remeédes de famille depuis de nombreuses années.

Est-il étonnant que les gens insistent pour les avoir?

Comment est votre stock aujourd’hui?

Ecrivez-nous si vous n'étes pas bien approvisionné.

. GHAMBERLAIN MEDIGINE GOMPANY

" TORONTO.
CONTRE LA

RMEDE CHAMBERLAIN 95

En 6lvart biux' arihdhbeurs,” et Voud mentionnez lo KL Pm( Courant”, 'vous vous assurez un meilleur service.




