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“Cette Proposition

du Vendeur B-H

Parait Meilleure que Jamais!”’

““D’abord on y trouve la méme haute qualité qui a
placé le véritable blane de plomb B.B. de Brand-
ram, la peinture ‘‘Anglaise’’ B.H. et les autres pro-
duits B-H bien au-dessus de l’atteinte de la concur-
rence. Et cette qualité est mise dans certains nou-
veaux produits, tels que 1’Email B-H pour autos
avec le résultat que 1’'agence B-H devient plus profi-
table encore.”’

“Il y a ensuite la méme publicité faite sur une gran-
de échelle—avec de nouveaux bons véhicules de pu-
— bHeitéenpluss™—"—————

“Demandez & n’importe quel vendeur B-H ce qu’il
pense de notre coopération. Il vous dira qu’elle 1’ai-

BRANDRAM.-

de merveilleusement ;‘1 accroitre son commerce de
peinture et de vernis.’

“Ne vous contentez que des meilleurs produits, du
meilleur service, de la meilleure coopération de pu-
blicité.”’ ‘
““Avant que les ventes du printemps commencent
examinez la prnpommn B-H. Vous n’avez seule-
ment qu'a écouter ce qu’on vous dit — vous pouvez
voir notre assortiment complet d’aides pour le dé-
taillant, et le falt de ’examiner ne vous engage en
aucune facon.”

——————Permettez-nous.de vous envoyer notre voyageur avee

sa valise d’échantillons. Votre nom et votre adres-

se, s'il vous plait?

-HENDERSON

IMITED
MONTREAL " HALIFAX SAINT-JEAN TORONTO WINNIPEG
MEDICINE HAT CALGARY EDMONTON VANCOUVER




