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produits qui se vendent princtpalement
I'automre et 1'hiver. Btre blen assort]
en toutes marchandises de bonne vente
voila A quol doit tendre actuellement l'ef-
fort du marchand; cela vaut mieux pour
dul-que da_se surcharger de certaines
marchandises dans quelques lignes et de
manquer de certalnes autres. Avec les
facilités de communication, chaque année
plus grand:s, il est facile de se réappro-
visionner. 1l n'eat donc pas beso'n d'a-
cheter des marchandises qui devront res-
ter sur les tableites ou dans l'arridre-ma-
gasin pendant des mois, des marchandi-
88 qu'il faudra payer bien longtemps
avant de les avoir vendues.

Non, 1l est mieux de bien se rassortir
et d'acheter en quaniités suffisanteg pour
un temps déterminé et rilativement
court. Tou'es conditions étant d'ailleurs
égales, ce n'est pas le marchand qui
achéte le plus A la fols, mais celul qui
retourne le plus souvent son argent qul
fait 1o plus de profit.

Mals ce que nous recommandors le
pus aujourd’hui & nos lecteurs c'est de
se remettre aux affaires sans plus tar-
der. De tous cb6tés la confiance est
grande dans une reprise sérieuse et gé-
nérale des affares et ce'te confiance
nous paraft justifié:.  Que mar-
chands se préparent donc, en conssquen-
ce.

les

FORT—EMPAQUETAGE DE SAUMON

Dans un rappont relatant que les pé-
cherles de saumon de’la Colombie An
gialse sont fermées maintenant pour
la saison de 1908 et que divers établisse-
ments de conserves ont deéclaré |l
chiffre de leur empaquetage. le consu!
George N. West, dit: "La péche totale
du saumon sockeye s'éléve & 338.000 cais-
ges, réparties dans les diverses sections
d'empaquetage de la mamidre suivante:
Riviedre Fraser, 74.000; Maars, 27,000,
Skeena, 134,000; Rivers Inlet, 60,000 ;
ppoicts extérieurs 43,000. La péche est
en excédent de 24,000 caisses sur cell>
de 1907 qui s'élevait & 314,000 caisses,

Cet excédent est fourni en grande par-
tie par les établissements des riviéres
Fraser et Skeena, tandis qu'il y a une di-
minution marquée de la production de
Rivers Inlet. L'inspecoteur des pécheries
de la province rapporte que le nombre
des saumons atte.gnant leurs places de
frai, cette année, est au moins le triple
de ce qu'il était depuis plusieurs an-
nées.”

Conserves de légumes, fruits, poissons

— On en est votre stock de conserves
dans toutes les lignes: Légumes, fruits
et poissons? La maison Laporte, Martin
et Cle, Lbée, Montréal, a un stock consi-
dérable de ces marchandises dans les
manques les plus populaires et est préte
4 remplir toutes les commandes.

LE PRIX COURANT

DIRECTEURS D'UNE COMPAGNIE AU
CAPITAL DE $11,000,000

La Imperial Tobacco Company du Ca-
nada. qui a un capital de $11,000,000, a
réussi a placer sur le marché de Lon-

tiel A& 6 pour cent.

M. Mortimer Barnet Davisg
Présidert de la Mmperial Tobacco Co.

l.es directeurs de cette compagnie
sont:  MM. Mortimer Barnet Davis,
Montréal, président; Hugo Cunliffe
Owen, Londres, viceprésident ; George
Garland Allen, New-York; Henry Sy!
ney Burke, Montréal; Wm. John Brennan,
Mcrtréal; Chas. S. Campbell, K. C., Mont-

M. Ovila Stanislas Perrau]t
Directeur de la Imperial Tobacco Co.

réal; Arthur Chas. Churchman, Londres;
James Turner Farish, Granby, Quibec;
Thomas Gracey, Londres; Lawrence Hig-

nett, Londres; Chas. Tilden Hill, Londres;

Jes. Hood, Londres}; Albert Gustavus Jef.
fress, London ; David Caldwell Patter-
son, Montréal; Ovila Stanislas Perrault,

‘Montréal .

'

SERVEZ BIEN LES ENFANTS

Un marchand se faft sou..-
8ans s'en rendre compte et
fait mal, au point de vue (¢ ...
croyant bien faire.

1 tome
©1efois

ffaires

~dres; 831,918 actions de stock 'Dféfe'l'eﬁT"“”Dammﬁ&fﬁe‘l‘&pomllﬂn srrrontYeg———

mamans ayant beaucoup d'enfu ‘'« o o
cupées & quelque travail qu'- . . ny
vent quitter sans en étre déranc oox g
volent leurs enfants “falre | . e
slons” 3 1'"épicerie, & 1a bouheri v Yans
quelque autre magasin.

Il est des marchands qui 1.0 e,
vite et aussl blen les enfa. -
grandes personnes, ce sont ¢fs Hit hanls
1A qui sont dans le vrai. Dauti
traire, servent les grandes [.e1~onies da
bord, les premiéres comme v« 1
arrivées et ne s'occupent des . 'ars< g
quand {1 n'y a plus que des enfan'~ 3\ -
vir.

l€s enfants rentrent A la aa
trouve qu'ils ont mis bien du “engis A
faire leurs commissions, on léx .
s'étre amusés en chemin

Les deux ou trois premiéres fuis 5 a
maman est patiente, elle ne it s
grand'chose, mais & la fin elle veut sa
voir si son enfant ne la tromjw ju= ne
ment pas et elle observe. SI el g
I'assurance que l'épicier, le bho
tout autre marchand se fait un.
tude de ne pas servir les enfau!~ d .ur
tour de role, elle les enverra ai.. .~ i
on les fera attendre moing long' i~

L.e marchand se dit évidemu. " i
les enfants ont tout le temps ity
ne se froisseront pas et que, ~ii -~ 1
bord. les grandes personnes, celi~ !
dront comme une marque de d¢f #it
vers elles le soin qu'il a d- :
sans leur faire attendre leur tou:

C'est possible, mais parmi cex woin s
personnes il y a des meéres qu:. ..
ralent pas qu'on fit attendre
pres enfants et elles ne se f[n
pas si le marchand sert chaciua o =
rang.

Nous ne dirons rien des march i !
profitent de ce que ce soit un enfi -
vienne acheter pour lui passer
chandise défraichie ou de médio -
lité au méme prix qu'une marc'.:
de qualité supérieure. Un-—march '
vrait étre assez intelligent pou:
prendre que les parents verront
pareil acte un abus de confiance ¢
tireront leur clientdle ou de suite
premiére occasion. Que les parents
endettés ou non envers un marchi
n'est pas une raison pour mal serii
fant. '

L'enfant sait bien dire a ses i
8'il est bien ou mal traité chez te!
marchand et les parents agissent to.
en conséquence.

Les marchands tes plus Intelligent-
ceux qui ont des égards pour les enf: "’
leur disent un mot aimable que. 1"
ils accompagnent d'un bonbon ou
petite friandise.

"eon.
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