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Passé,

. maritimes,

Hier.
- Jadis, A ’époque ou le transport des

~ produits qui nous venaient du dehors

ne se faisait que par voies fluviales ou
le consommateur devait
forcément se contenter de la produc-
tion locale. Le producteur n’avait alors
‘4 redouter que Vaffaissement des prix
“par 'encombrement du marché. A cause
de Pextréme lenteur et du peu d’acom-
modation des services de. transport, le

" consommateur pouvait difficilement fai-

re venir, des autres provinces et de
l’étranger, les primeurs qu'il ne pouvait
trouver ici.

. Autant }a quiétude de 'un était peu
troubléa par les événtualités de la cons.
eurrence, autant les exigences de J'autre
étaient peu dév elopp(cs et faciles "+

_satisfaire.

En moins d’un sidele; les d(couwrte&w
et applications cc:entlﬁqucs ont “telle<*
ment révolutionné les modes de. trans-,
port, de conservétion-et de distribution:
des produits, que Jes fruits et légumes
les plus périssables peuvent aujourd’hui
nous Ctre quotidiennement expédiés
des centres de production les plus recu-
Jég du continent américain et nous par-
venir rapidement, en excellent état.

La multiplicité, la rapidité et le per-
fectionnement des voies de transport
‘devaient avoir pour effet de créer cu
d’intensifier 1a concurrence, en assurant
une meilleure distribution des produits,
et de forcer ainsi le producteur & modi-

ploitation et de vente. La spécialisation
devenait alors; pour lui, une nécessité.
Or, pendant que nos voisins, des
Etats-Unis et des autres provinces,
g’adaptaient aux conditions nouvelles,
en concentrant leurs cultures aux en-
droits les plus propices & chacune d’elles,’
de fagon A créer des centres de producs
tion uniforme répondant aux désiderata
du commerce et de 'industrie, ici l'on
continuait, comme par le passé, & pra-
tiquer, souventes fois en scl impropre,
un éparpillement de eultures et & culti-
= ver une diversité de variétés tout-i-fait

présent et futur de la cylture
et de l’mdustrze mqrazchéreo

nos- produits que sur les places de xhar-
¢hé; dans des conditions aussi humilian-
tes que désavantageuses.

Aujourd’hui.

Pieds et poirgs liés par les chainons
que notre imprévoyance ou ineenscience
nous a forgés, nous nous débattons
aujourd’hui contre la concurrence qui
nous étreint, conjurant les pouvoirs
pub]ics de s’empresser de nous dégager,
mais persistant toujours 4 ne rien modi-
fier de notre systémre, tout comme si les
mémes causes ne devaiént pas produire
les mémes effets.

Au lieu de chercher au dedans de
nous-mémec la €ause de notre assujétis-
sement; au lieu de chercher dans la
cbopérat)on la force qui nous permet-
trait de rompre les chaines de V'indivi-
dualisme et de la routine; au lieu de
chercher dans la concentration et I'in-
dustrialisation des cultures, dans la
“réduction de Jeur colt de revient, dans
la classification, l'emballage et la vente
én commun des récoltes, les armes par
excellence pour lutter efficacement con-
tre la concurrenée et reprendre nos
marchés‘ I'on attribue la mévente des
produits & D'exiguité dés halles et &
I'insuffisance " de protection tarifaire.
Et tandis que V'on cherche dans I’agran-
dissement des marchés urbains, un élixir,
et, dans I'augmentation du tarif, une
panacée, la production ma.ratchére des

provinces sceurs nous envabit annuel! e/‘p(
fier considérablement son systéme d’ex- ment par milliers de wagons, devient ©©

la favorite du cohsommateur et se subs-
titue & la notre. Se peut-il trouver de
preuve plus évidente que les remédes
dont nous attendons le salut ne sont
que des palliatifs?

Que sont, en effet, les gquelques
500,000 charges de produits charroyées
annuellement sur les marchés de la
Métropole, par les producteursde la
banlieue, en comparaison des quantités
que le commerce en gros de Montréal
recoit chaque année des autres provin-
ces! Et ge qui plus est, c’est que pen-
dant queJég halles ou marchés de cette
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se développer et s mdustn@hver qu’a Ja
condition d’étre mieux protégles gu’el-
les ne le sont.

Maijs pouvons-nous logiquement espé-
rer gu'ure augmentation méme consi-
dérable et probibitive des"droits doua-
niers nous mettrait 3 ’abri de la coneur-
rence dont nous nous plaignons si amé-
rement, quand on gait que nos’ plus
forts concurrents ne sont pas tant, eén
alité, nos voisins des' Etats-Unis que
ux du Canada.

Et d’ailleurs, & supposer méme que
nous subissions davantage Ja concur-
rence américaine que celle canadienne,
comment pourrions-nous, en toute justi-
ce, demander A un gouvernement d’aug-
menter, par des droits plus ¢levés, le
cofit de la vie du consommateur, lors-
que nous ne voulons pas nous-mémes
prendre les moyens de réduire notre
colt de revient et suivre en cela V'ex-
emple de nos plus forts concurrents ?
Demain.

Demain sera ce que nous laurons
fait aujourd’hui, comme  aujourd’hui

incompatibles avec les exigences du mar- ville souffrent d’encombrement et que est eé que I'a fait hier. En d’autres ter-

ché; pendant qulils se groupaient en
associations puissantes, pour réduike
au minimum leur cotlt de revient, pour
uniformiser leur production,par I'achat,
ia classification, 'emballage et la vente
en commun, chez nous les producteurs
de fruits et légumes continuaient de pro-
- duire et de vendre isolémhent, sans égard
& leur prix de revient, des fruits et des
Jégumes dont la disparité de variétés,
de classifieation et d’emballage con-
treignait le consommateur A leur préfé-
rer la. production étrangére;

alors que nous subissions, aux années

chés et de devenir les prineipaux pour-

\'oyeiu's de notre commerce en gros, icif
wn individualisme persistant nous inci- ¥ons-nous attendre d’'une augmenta—
tait & garder nos méthodes routinidres tnon de tarif ? -Sans doute, il est certais
“Nde production et de vente, paral)saxt le: nes productious, particuliérement celles
ui. nous. viennent ‘de létrangcr*pﬂur

le producteur doit alois y vendre 3 p:rte
ses fruits et légumes, ces mémes produits
sont vendus & prix élevés dans d’autres
de nos centres importants de consomma-
tion qui s’en approvisionnent soit dans
Ontario, en Colombie Anglaise on dans
les Provinces Maritimess-

Certes, les halles ou places de marché
jouent un roéle deé premidre importance
dans l'écouiement de la production
agricole et il'y va de l'intérét des villes
de les situer, de les aménager et de les

pendant anéliorer de fagon & y attirer et accon$
qu'ils industrialisaient leurs cultures, en moder le plus pocsiblc producteurs et
établissant des fabriques de Cons:irves consommateurs; mais il ne faudrait pas
destinées & expédier sur le marché leur plcndle la partie pour le tout et s’illu-
surplus de production, 4 des prix rému- sionner au point de ¢roire gu’elles cons-
nérateurs, ici nos entrepdts regorgeaient tituent le seul, le plus important et le
.+ de. produits manufacturés étrangers, plus rémunérateur des débouchés que
Clest
de récoltes normales, un encombrement pourtani ce que ’on semble croire puis-
du marché et des affa’ssements de prix que I'on ne prend pas du. tout les moy-
déprimants; enfin, pendant que la coo- ens de s'emparer et de"garder pour nous
pération des pmducteurs étrangers leur le commerce en gros des produite qu’on
permettait de s’accaparer de nos mar- laisso aux maing des étrangers qui en

nous ‘ayons dans la province.

profitent & notre détriment.

Dans de telles conditions, que pou-

mes, le reméde doit sortir 'du mal lui-
méme. Puisque les distances ne ¢comp-
tent plus, puisque notre consommateur
peut facilement faire venir du dehors et
particuliérement des autres provinces
Particle de choix qu’il ne péut se pro~
curer ici, puisqu'il exigte en dehors du
commerce en’détail fait sar les marchés
urbains un ¢ommeree en gros qui absor-
be annuellement des quantités de pro-
duits beaucoup plus considérables que
le précédent, puisqu'enfin nos cone
currents ont abandonné des méthodes
désudtes de production et de com-
merce pour s’organiser de facon i ré-
pondre davantage aux exigences com-
merciales et mdustrlclles, il né nous
reste plus qu'une chose & faire si nous
ne-voulons pas nous condamner. indé-
finiment & tenter de remplir un tonneau
de Danaides: c’est de faire comme eux.
La coopération, oui, 1a eoopératipn seule

mes, nous permettra de. reprendre nos
marchés et de rendre A nos concurrents
la récxproque A yvenir jusqu’ici c’est
elle qui a sauvé notre industrie laitidre et
I'a rendue prospére ¢’est elle également

que sur une moindre échelle; a rend
fermes. et rémuném_taw plusmura
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Nombre de wagons arrivés du 4 aofit au 10 aoht lnelus!vemut
1 de tomates, 28 de fruits et légumes mélangés, 1 de framboises, 2 de cerises.

22 d’oranges, 48 de bananes, 24 de fruits mélangés, 28 de poires, 20 de pommea, -
21 de melons, 4 de tomates 1 de légumes mélangés,

nous sortira de 1’1mpasse ol nous. S0Mms

qui, dans bien d’autres domaines, quoi-"

2 de prunes, 1 dé pamplerhousses, 2 de; .
J-H. L

g

et c’est encore ello qui nous permettra .

en peu de'temps-de nous emparer du

commerce-en gros des fruits et des 16~

gumes, d’en assurer une meilleure dis-

tribution dans tous les centres de don~

sommation de la provinee et de rému-
nérer comme 1l Je convient le dur labeur
du maraicher.

11 existe déjd dans la’ province une

coopéracive qui a pour nom “Coopéra—

tive Fédérée de Québec” et qui eStila -

seule ‘qui‘puisse présentement, A cause

de lorganisation et des ramifications

qu’elle posséde "dans nos principaux
centres de consommation, entreprendre
d’établir  solidement” notre' commerce
de fruits et de légumes.

i ['on croit pouvoir faire mieux en en
fondant une nouvelle et en souscrivant
le capital nécessaire A cet effet, rien ne'
s’y oppose. D'une fagon ou d’une autre;
cependant, agissons ou plutdt appre-
nons A réfléchir;- car dés lois que lon
sera bien convainous de l’urgence dn
changemeént radical"dans notre syftéme
d'exploitation et dé vente, Von aura t6t
fait de décider du reste.

£ ~J.-H. Lavoie,

Chef du bervnce de I"Horticulture. -
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posséder pour fai
«au prix de 100% 1
acheter et quatre
des manufactures

Cette machiné |
et 4 et cofite m

- porte quelle autre
pour donner sati

Prix

Avec le famew
" vrage comme 801
ainsi qu’avec coul

Nous vendons (
Ia commande et b
sur_billet.
Demandez nos
toutes grandeurs.
Nous fabriquo;
pour boltes No 1
Adressez-vous i
~dtée¢, St-Anselme

La_Fonderie

St-Anselme S



