
Le Canada utilisera divers instruments 
afin d’améliorer sa position en tant que 
partenaire commercial et de resserrer 
les liens économiques qu'il entretient 
avec la France. Il identifiera entre 
autres des débouchés pour les entre­
prises canadiennes qui recherchent la 
coopération commerciale et indus­
trielle. Il concentrera surtout ses efforts 
sur les secteurs suivants, parce qu’ils 
demeurent les plus prometteurs : agro­
alimentaire, bâtiment et génie civil, bio­
technologie, chimie, défense et aéro­
spatiale, distribution, machinerie et 
machine-outil, matériaux composites, 
matériel de sécurité et d’alarme, maté­
riel médical, micro-ordinateurs, pièces 
et accessoires automobiles, produits 
de consommation, produits de la 
pêche, produits forestiers, robotique 
et télécommunications.

• l’ensemble des produits d’équipe­
ment industriels d'application 
générale, hormis le matériel de 
manutention;

• l’ensemble des équipements spécia­
lisés pour des industries particuliè­
res, à l'exception des matériaux pour 
les industries alimentaires, mais 
avec mention particulière des maté­
riaux de bâtiment et de génie civil 
ainsi que des matériaux pour l’indus­
trie papetière;

• les équipements informatiques ■— à 
un degré moindre.
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Pour de nombreuses raisons 
d’ordre économique, politique, straté­
gique et commercial, la France sou­
haite récupérer son marché national et 
accroître sa part du marché mondial. 
Toutefois, il y aura toujours des débou­
chés commerciaux dans les secteurs 
où les compétences ou richesses 
naturelles françaises sont sous- 
développées ou inexistantes, ainsi que 
dans les autres secteurs de complé­
mentarité ou de compatibilité. Ainsi, 
les initiatives du gouvernement du 
Canada devraient permettre, dans une 
très grande mesure, d’augmenter la 
part du marché canadien dans divers 
secteurs. Le marché français offre en 
effet des créneaux importants qui 
pourraient être comblés en partie par 
les produits canadiens.

Afin de donner un aperçu de l’impor­
tance de ces secteurs et des nom­
breux débouchés qu’ils offrent, nous 
avons joint à ce dossier une série de 
fiches sectorielles, qui analysent en 
détail les différents marchés énumérés 
plus haut.
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