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La valeur des annonces

mseriez-vous d'un homme à qui l'on
Tait d'annoncer et qui nous répon-
on parce qu'il y a quelques années,
imployé les journaux pour faire con-
i marchandise et que les résultats
,té nuls ou à peu près: d'autant plus
commerce est purement local et que
èle est faite. Si, cependant, il se
la peine d'acheter un certain espace
journal et d'y faire distribuer d'une

"Le public est chez lui dans un magasin
dont il connait bien l'histoire, les façons de
vente, les prix. Il y entre confiant, il y fait
ses emplettes sans arrière-pensée, avec plai-
air, il en sort toujours satisfait, il y revient
inévitablement et de plus en plus nombreux.

"Bien raconter son histoire au public, la
lui raconter beaucoup, la lui raconter souvent
voilà tous les secrets du succès de la publi-
cité des magasins."

N'est-ce pas que toute la loi de publicité
se trouve condensée dans cette page?

profitable qu'autant qu'elle sera largement
annoncée,"

"Le moment de faire de la publicité, c'est
TOUJOURS!"

Puisse tous nos marchands, nos industriels
et nos commerçants, tenir compte des rensei-
gnements et des préceptes que je viens de
donner à leur intention!

ANNoNcnuR

iicieuse les difrentes
à vendre, il s'apercevr

ce ne peut manquer d'a
i de gens qui ignoraient
2andise et les prix à la

marca L'annonce est aujourd'hui le plus puissant
ait bientôt facteur de celui qui est dan les affaires. Il
ttirer chez ne faut pas oublier que l'argent dépensé
les qualités pour annoncer ceux que cela concerne, je
portée de dirai: Annoncez et annoncez souvent. C'est

article qui Jules Fortin qui disait: " est infiniment plus
publicité: profitable de passer une annonce cinquante

fois sous les yeux de la mme personne,
p l qu'une seule fois sous les yeux de cinquante."

mpote qi Quelques préceptes pour finir:
tin e soi "Savoir sonner est le secret du bonheur,
deviendra peu d'hommes le savent. Savoir annoncer

et le secret du succès en affaires, et trop de

secrets du commerçants l'ignorent."

la persis- "Ceux qui ne croient pas beaucoup aux
annonces ne les ont pas beaucoup essayées."

ersistance, "Il y a beaucoup d'excellents clients qui
ublic, finit n'ont jamais visité votre magasin, rendez
a aison. votre publicité un peu plus intéressante et
un endroit vous en attirerez un certain nombre."
ible et ses "S'il y a dans votre magasin aujour-
facilenment, d'hui quelque chose de mieux que la semaine
iison amie. dernière, cette amélioration ne vous sera
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