
LE PRIX COURAXT

.Les plumes d'a;utruche.vont 'être
beaucoup portées cet hiver, mariées
avec de large-% rubans 'de velours,
de satin et de double satin de cou-
leurs ombrées ou mniroitantes. Il y
.aùra aussi des-aigrettes de fa.ntaisie
et des ailes de Mercure de différents
matériaux.

MM. Thomas May &Cie., ont,' eu

en alerte pour répondre -à la nom-
breuse clientèle qui a visité leurs
magasins, lundi et encore ils ont du
--stexe ser-deI'iPosbltdefir
un meilleur -service. Jv~.John
MeLean, D. MéCall & Cie; Lindsay
Richardson & Cie, onten égalenment
beaucoup de monde.

La récolte de soie en Turquie
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Oeulement, ceux qui renississent i

ainsi, à peu près, ne sont guère que! CAUSERIE AGRICOLE
un ou deux sur cent qui faillissent.
Allez leur demander pourquoi il.4 FABRICITION DU FROMAGE ET SES
n'annobceflt pas. 'S'ils sont francs, XGICS
ils vous diront qufe l'annonce coûte
trop cher et qu'ils n'ont p as (Par. i(De la Gazette (les Camnpagnes.
gent à jeter par -les fenêtres. S'i1k ' L'mukjion01 que l'on constate
veulent biaiser, ilie- vous - diront, dans différents pays, ayant.pour but
qu'ils font assez d'affaires pour leur!i d'obteniir les meilleurs produits,
capital et qu'ils n'en désirent pas tant pour la-fabrication du fi-onnafe

-- ~-- -~rr piusr. - "autres prerenarojit que 'u pour celle du beurre comman-de la Chambre de Commerce de clientèle .- procifrée au moyen de de actu'ellemnent la sérieuse attention
Constantinople. "Si cette perspec- l'Iannonce ýne vaut rien -, que c'est le ldes fromagers et de tous ceux qui
tive se réalise,* et que les prix rebut des autres marchands, ceux à veulent encâour-ager- l'industrie lai-
actuels se maintiennent,' ceux qui qui tous le§ autres ont fermé leur tière.
s'occupent du ver à soie en retire- -compte. -- -_ [-Lca fabricants dcf _ae et de
ro*uut de- bnr0 bénéfile. Les fEuile Ce préjugé contre l'annonce est beurre peuvent être classés exi troisdemiersont-an antesce lIIlLtleen eriésutout chez les cattégories.- PaboiiI tous les--fabil--
assure un élément important pour: éoinsd 'vn-enèegn-cnsqiprlsmyn nlu
la -production à bon marché. > ngcat elaatdrir êé-cnsqiprlsmyn nlu

i~iii Lu~iuoesu sr vous~ donnentmI pouvoir, s e uent e~ produire le

La abrquede otonad delaune annonce; ils disent--et ils'en meilleur fromage et le meilleur
Merchants Manufactu ring Co., -est isont convaincus-que c'est pour-, beurre et qui, après avoir atteint ce

ail qi v agien. vous obliger, pour vous encourager. 'but *prennent les moyens d'obteniragrandie d'une aieqiv um Aussi, comme ils ne vous encoura- toits les resi ments pnssihltes

cetétalisemetse contentent d'un petit espace, du-4riê ; ils ont de plus recours à
id'une pétite carife perdue parmi les (les pratiques <le f',âbrication pouva-ut

MM. F. et J. Leclaire ont- de tire-l'oeil de leurs concurrents et, »davantage contribuer à augmenter
bonnes nouvelles de la situation de naturellement, ils n'en tlirent que la qualité du b .ourre et du fromage,
la .province à Ileýt de Québec où peu de bénéfice,,ce qui les confifime. au poitit de vue <le l'exportation sur
leurs voyaKqeus font de meilleuires encore-dans leur erreur. les marchés -étrangei s. Ces-abri-
ventes que depuis bien des années. 1Il - est évident, pourtant, il nous. cants doués d'une ambition bien

- .. -- 1lh"i1n -n -i -- u -myingi. iIiQtlilld> h ia N opu " 'nn o dn, A4.ý

S~~~~~~~~Die cie nmer ceure proposîin u a q-veutes enuenau e plnLAN~Oii...du moment qu'u marchand a quel-, acquièrent dle con naissancps quant à
il st eu e ctésde a - e~kseà-vendre, il est utile que, la fabrieation-du- beurre et du fro-

càts d lacarrière tous les acheteurs possibles le sa- .mage,- plus ils sont convaincus qu'il
commerciale que nos négociants et chenit. Or, pour arriverlà; il n'y a. y a encore be~.au apprndxre--

mariiads canadiens entendent si ,pas cinquante moyens. l.'1ens-igne pout- atteindre aussi près que possi-
peu générleilent que llanniee7;-U ---s l~ - Fore du,- magasin est une ble à la perfeiction (le ceS deux pro-
contraire, leurs concurrents de ian-. annonce qui parle an passant, pour duits,.quii n'ont une valeur commer-
gue anglaise sont.très entendus sur, peu 4ue le paissant regarde. autour 'ciale payante-que s'ils sont de pre-
cette matiè 're et ils se s *ervent de ce': de lui. 'Mais l'enseigne ne peut.- mière cînalité.
moyen de publicité avec une virtao- donnerqu'une idée générale, abs-. Il y a ue deuxième catégorie' de
sité qui-démontre une étude appro- - traite, du comnierce qui se fait dans fabricants (le beurre et de fromage
fondie et une grande pratique. 'le m9asi i'lt . umne-a u eeot

Le fit est que, dès «uun coin- circulaire, bien souyent, n'est pas riant des produits ile secoande~ quai-
merçant ou homme d'affaires quel', hie; elle est jetée au panier, ou en- té, soit en beurre, soit, en fromage,
conque -de langue anglaise vient, voyée à la cuisine - umer. le ou rvu qu'lils trouvent desacheteurs
s'établir quelque partJ l commence fpnT'nnnp as ilf leur ambition ne ;ya« p Ebaudelà.
par le fairesavoir à tous ceux aec conuaitr eq vous_ a- -Gpaat isn ~r~pas-à s'a- -

_4ufWld-éiire avoir des relations d'Ïaf- rae e détails î er et npPre Vni r qu il l t 0n.tPls-
-f~respou ateldrecétè lnil n faisaù tl ressortir les avntages lente et qu'ils .loivent se contenter

prend les moyens nécessaires: il met.-offerts, à une foule de gens qui nie; de l'offre qui leur est faite
lune enseigne à son magasin, et une passent pas dans vetre* rue et qui ne. d'un .centin. ou deux de moins
annonce dans le journal de sa localité lisent pas les circulaires. Le joue<-'que le prix du marché, et
on -dans le journal qui et lu par sa: rial est lu, c'est, un £sommis-vendeur, même moins qùant au beurré
future clientèle. C'est dira*-t-oli, un qevuenoeaudmclduui'stueéicre. .Ils considé-

act 'e dé simple bon seins. Cependant, client, qui est toujours bien accueilli
voyez u canadien-français dans la et qui lini parle comme 1l faut lui
même situation ; neuf fois sur dix, parler. -Vannonce dans les journaux
il néglige ce premier élément du est non seulement amsi utile que
succès et si, à force de travail et l'enseigne et la circulaire, mais elle
d'économie, il finit par rama'scrpetaubsirmlcren t

queluessou, l 1 o unaute -luitre.. Essayez-en, libéralement,4*
éclairé aurait *ramassé autant de iet vous ne tarderez pas àvous eni
piastregs, il ne manque pas de se, convaincre.
vanter d'avoir réussi sans annoncer.
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