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Fean Jnsqu ’au haut en ay&nt soin toutefois de me paa lais-

ser pénétrer l'eau dans le caoutchouc. Une petite carte
plaoée au-dessug du vase, expliquant que ces marchandi-
ses sont “1mperméables complétera 1’étalage. Placez cet
¢talege dans le centre de la vitrine. Si vous avez un vase

‘assez grand placez-y deux ou trois poissons dorés Vous

stimulerez ainsi V'intérét.

 FEtalez maintenant les diverses sortes de caoutchoucs
que vous avez en main. Il y a une grand nombre de ma-
gasins dans les grandes villes qui ne vendent qu’une cer-
. taine sorte de marchandise. Ils ne vendront, par exemple,
que des chaussures d’hommes. D’autres feront une spé-
cialité de chaussures pour dameg et d’autres ne vendront
que des chaussures pour hommes et femmes. Mais la trés
grande majorité des magasing dans les petites villes et les
villages et un bon nombre dans les grandes villes vendent
toutes sortes de chaussures pour accommoder tous les gens.
Il ont tous lintention de servir tout le monde. On trou-
vera dans ces établissementg des bottes de caoutchouc et
des lourds pardessus. Les bottes les plus lourdeg peuvent
étre étalées et les autres caoutchoucs, jusqu’aux modes les
Plus fines et les plus élégantes pour dames et pour enfants
peuvent étre disséminéeg entre les chaussures plus lourdes.

Une vitrine arrangée de cette fagon sera trés attrayante.

Cet - étalage pourra étonner le marchand dé chaussures lui-
méme qui ne ge rendait pas compte qu’il avait autant de
sortes de caoutchoucs en magasin. Cet étalage sera plus
frappant. ¢’il est; réuni dans un méme endroit, la vitrine.
Conjointement avec I’étalage dang cette vitrine, on pourra
.vendre nne gorte de caoutchouc & un prix epécial pour at-
~tirer la ohentéle Dans ce but, retrancher un tiers de pro-
fit eur cet article. Voug créerez une bonne impression par
-vos prix en vous servant de cette méthode.
Cette suggestion ge rapporte & tout étalage de caout-

choucs dang les vitrines, Les articles en cuir ne devraient -

pas paraitre dans cet étalage. I1 sera sage d’étaler dans les
vitrines aux chaussures quelques paires de claques, simple-
ment pour rappeler aux clients que c’est la saison des cla-
ques. Les claqueg les plus fines peuvent étre exposées avec
les chaussures les plug élégantes et dans les vitrines ol sont
exposées les chaussures en général, il sera 4 propog de pla-
cer quelques paires de claques et de bottes en caout-
- choucs.
A propos de caoutchoucs,

La plupart des stocks de caontchoucs sont entre les
~ maing de commercants qui ne cherchent maintenant que
" Yoocasion- de les mettre aux pieds de leurs clients. Jus-
qu'ici ’occasion n’a pas été bonne. Il n’y & pas eu de neige
et trés peu de temps froid, excepté dans 'Ouest o, heu-
reusement, il y a eu un peu plus d’activité dans le com-
merce de toutes sortes de chaussureg depuig une couple de
semainés. Les manufacturiers prétendent que jusqu’ici la
eaison pour leg artidles de sport n’a pas ét6 aussi bonne
qiie ladernidre, Apparemment, la tendance générale de
différer les achats g'est aussi. fait sentir dans le commerce
des caoutchoucs. Sans doute, la hausee ‘dans les prix;des
oaoutchoms a eu quelque chose & faire dans la diminution .

r

des ventes et les commergants ne peuvent comprendre
comment il se fait que le prix des caoutchoucg & augmen-
té, alors que le prix des chaussures a une tendance vers la
baisse. Les manufacturiers ici disent qu’ils n’ont avancé

les prix que de la moitié du pourcentage représenté dans

la nouvelle liste américaine et ils eont unanimes & dire
qu’ils ne font pag autant de profit qu’a la dernidre saison.
Iis prétendent que le marché an caoutchouc ne permet
aucune baisse.

Le marché du caoutchouc brut.
" Le marché au caoutchouc brut continue & fléchir et

. dernidrement il & atteint 20 sous la livre. C'est moins de

la moitié du prix qu'il était il y & un an et un quart du
prix qu’il se vendait il y & quatre ans. Les producctrurs
de caoutchouc se sont alarmés, spécialemert ceux qui s’ap-
provisionnent dans I’Amérique du Sud et dans ’Afrique
et qui prévoient la possibilité de Vextinction de leur com-
merce & cause du peu de profit qu'il rapporte. Leg pro-
ducteurs de caoutchouc se sont réunis & la Haye en Hol-
lande, 1a semaine derniére et ont décidé de réduire la pro-
duction de 25 p.c. Les statistiques montrent que ’appro-
visionnement est de vingt-cing pour cent plus élevé que la
demande possible pendant les deuze prochains mois. La
diminution dans le commerce d’automobile et la cessation
des activitée de guerre seraient responsables de ce surplus
de caoutchoue. ‘

LE MARCHAND DOIT-IL. ACCEPTER SA
PERTE MAINTENANT?

Opinions obtenues dans des. entrevues avec plus de
- vingt tanneurs de I'Est et des manufacturiers.
- Correspondance spéciale de Québec.

(Les tanneurs et les manufacturiers de chaussures en
sont & peu prés rendus & I'extréme limite de la baisse sur
le marché et n’ont pas réussi 4 etimuler le commerce de la
chaussure. Les représentants de cette brenche de com-
merce en sont venus & la conclusion unanime que le mar-
chand détaillant doit faire quelque sacrifice pour son pro-
pre -salut et le faire promptement.

Se rendant compte de cette situation, un représentant
du “Prix Courant” a interrogé un certain nombre.de tan- .
neurs et de manufactuners dce su]et et 11 donne ci-des-

-80us quelques opinions.

Comme la réaction doit se produire msémtablement, dit
un des messieurs interviewés, le public en général est deve-

- nu rassasié de ce quon a admis tre des. prix &levés et Te-

fuse d’acheter de nouvelles marchandises. Cette condition
ge trouve dans presque,toutes les branches de V'industrie—

.. meubles, vétements, modes.de toutes sortes,. pmmons et

méme automobiles. -



