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Aucun autre pays n'approche le 
Canada au chapitre des relations commerciales 
avec les États-Unis. Nous vendons plus aux 
Américains que le Japon, l'Allemagne, la France 
et le Royaume-Uni combinés. Il est intéressant 
de constater que les Américains eux-mêmes 
n'en sont pas conscients. Dans une étude 
récente, 64 % d'entre eux considèrent que le 
Japon est leur principal partenaire commercial 
alors que 16 % seulement savent qu'il s'agit 
du Canada. En fait, 78 % de nos exportations 
sont destinées au marché américain et les 
États-Unis nous envoient 22 % des leurs. Des 
échanges de cet ordre méritent une attention 
toute particulière. 

Ils feront donc l'objet de négociations 
commerciales spécifiques entre le Canada et les 
Etats-Unis. Cette initiative est en fait le prolon-
gement logique d'une tendance déjà manifeste. 
Les réductions successives des tarifs douaniers, 
prévues par les accords du GATT, permettront 
à 80 % de toutes les exportations canadiennes de 
pénétrer sur le marché américain en franchise 
de douane d'ici 1987. Cependant, les 20 % res-
tants continueront de créer de sérieux obstacles 
à de nombreuses entreprises canadiennes. 

Si l'on tient également compte de la 
montée du protectionnisme américain et des 
jalousies que suscite notre part du marché amé-
ricain, nous nous trouvons dans une situation 
où il est plus que nécessaire d'entreprendre 
des négociations permettant de rationaliser et 
d'assurer notre accès à ce marché. 
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