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Réajuster le
hautC-c.ut-.de la vie

les chines ne puvent pus continuer conmne
elles sont . m w Lecaip ~t fait gonfler~ les prir
et ies pri Wei fatgo er -les slaires jusqu'au
point où il faut- q'oe, produise quelque chose.
Beaucoup de ceux. qui ont la prétention de savoir
diset mimne que el va es produire bientôt,. Les
prix gonfés vonltr .. dégonIls et le procédé sera
doulbureux.

e'ii' e4stý une .ýhose -dont nous -pouvons nous
félicèr, ue'v- Ëm pdant 'les jourýs les

plue. difficiles, -leRasir -de -Sûreté Gillette a :main-
té iu. o prix d&avant-guerre de
$5.00, de sortte qu'il n'y a là au-
cune possibilité de "dégonfle-

ment". Iý mà'rchanil sait exac-
tement où il va et peut faire. se
plans pu pousser les ventes de
Gillettq avec toute la confiaùce au
monde.

La 'Demande pour
le.Big Fellow

Ceci est -un e sorte d'excuse, mais nons la fai-
sons avec fierté. Nous n'avons pau jusqu>à pré-
sent ét capables d'être à la hauteur de nos ordres
pouT le Big Fellow, le nouveau Rasoir de Sûreté
GiPlette de taille extra grande, en belle Wote de
bois verni qui-se -vend à $5.00.

Tout oe que nous avone pu faire, c'est d'expé-
dier au imoins une partie de chaque commande de
façon à ce que les marchands agressifs puissnt
répondre à la demande créée par notre grande
campagne d'introduction, Les ordres arrivent tou-
jours en -foule.

Concentrer les efforts sur
les articles de bonnes ventes

-Si vous êtes un marchand ordinaire, vous tenez
quelque chose comme 2,000 lignes différentes en
stock. Il va de soi que vous ne pouvez aller très
loin sans pousser. chacune des lignes de votremna-
gasin.

Pour avoir des résultats, -vous devez réserver
votre énergie pour les lignes rëllativement peu
nombreuses sur lesquelles vous pouvez compter
pour la meilleure .coopération. Sans être trop
modestes à ce sujet, nous vous référons à 'la publicité -
de Gillette, non seulement dans les journaux, mna-
gazines et affiches, mais aussi à ce genre de pu-
blicité beaucoup plus efficace quti provient de 20
maillions de consommateur satisfaits d'un bout à
l'autre de l'univers. Puis il y a les étalages dg
vitrines, les enseignes de magasins et les mille et
un moyens employés pour amener la clientèle aux
vendeursde Gillette. Par tous les moyens gardez-
vous de gaspiller votre énergie et concentrez-la sur
les articles de meilleure vente. (Yest ce que cela
-veut Mdre.

iLes Nouveaux Escomptes
Les nouveaux esconmptes sont très favorables

aux marchands.' Des commandes à partir d'une
douzaine de Sets de Rasoirs de Sùreté Gillette don-
nent droit à un escompte de 25%7 et 10% qur les
prix de la liste - ce qui. équivaut à un bénéfice de
plus de $1.60 sur une vente de 85.00.

Ce nouvel avantage est offert avec l'eepoir que
les marchands en profiteront largement pour pous-
ser les ventes; oar naturellement il faut qu'il y ait
une augmentation notable .des ventes pour que ce
changement nous. soit profitable.
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