Assurances

LE DECOURAGEMENT MENE A
L'INSUCCES.

Toute montagne a dQ &tre escaladée
une premiére fols;
ner, chercher,

quelqu'un a dQ tAton-
aller ¢d et 1A avant de
pouvolr se frayer avec pelne un passage.
U'n homme trouve toujours le moyen d'ar
river au sommet quand il est résolu A ne
pas rester en bas.

Io courage ne se lalsse jamals abattre;
c'est la chose la plus persistante de 'uni
vers,  Vous é&tes obligé de vous éElever
si vous n'abandonnez pas la partie lLa
patience et l'obstination sont des forces
Invincibles auxquelles rien ne peut résis
ter. Les laches seuls continuent A ne
pas réussir - plus fait pour
la civillsation que le talent. De tous les
marinsg qui ont atteint des terres incon
nues, aucun n'etait classé parmi les meil
leurs navigateurs de I'époque. Les tacti
clens ayant de l'école ont presque tou-
Jjours servi sous les ordres d’hommes sor
tis des rangs, avant la fin de longues
guerres. La lutte pour le progrds est
faite par des hommes tenaces qul s'en
tiennent & leurs {dées, malgré les échecs
et le déoouragement — {ls établissent un
précédent, quand ils ne peuvent pas allei
plus loin. lls conslddrent leg régles sim-
pl\ement cormme la limite de l'expérience
d'autres hommes et refusent de les accep-
ter comme derner mot. Quand ils se trou-
vent face a face avec des circonstances
sans précédent, leur détermination n'en
est pas affaibllie; ils emploient de leur
mieux leur intelligence, les ressources de
leur génie et leurs aptitudes.

L.e moment d'agir ne fait jamals dé-
faut si I'homme lui-méme ne fait pas dé
faut. Tot ou tard vient un moment dans
chaque carriére ol une circonstance im-
prévue se présente pour laquelle personne

- la rudesse a

n'a encore établi de plans. — circonstan
ce A laquelle les rdgles posées dans le
passé ne s'appliquent pas — aux jpossibi-

lités de laquelle il n'y a pas de limites,
sauf celles reconnues par l'individu.
S'arréter alors parce qu'on est dans le
doute — parce qu'aucune régle n'a 6té
posée — abandonner l'entreprise parce
que l'essai peut entrainer l'insucces —
c'est s'avouer inférieur,

On découvre le plus souvent de nou-
velles choses 12 o0 les chemins battus se
terminent. On crée de nouveaux outils A
cau:e de l'inefficacité des anciens. Votre
esprit n'a pas une occasion réelle d'agir,
tant que vous n'étes pas forcé de résou
dre une question entiérement par vous-
méme — vous n'étes pas soumis A une
épreuve avant que vous ne deviez essayer
quelque chose de nouveau. Ce que l'on
vous a appris tend & vous classer dans la
foule de ceux qui ont subi le méme en
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SMET & des taux raisonnables,
des Polices absolument modernes,
assurant les personnes contre les
accidents et la maladie, des Polices
contre les pertes causées par le vol
avec effractiun.
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tralnement; cet enselgnement vous {den
tifie comme faisant partie d'une Catégo
rle d’hommes pouvant &tre appelés A faire
un service donné pour un salalre donné
Si vous continuez A aglr sulvant des i
gnes établies 8! vous restez dans l'or
nidre, & vous sulvez les cheming tout
tracés, ne demandez pas au monde plus
que vous ne lul donnez essayvez d'a
voir de Torlginallté.  Tant que vous es
salerez, vous ferez des

progrés;  aucun

eftort n'est perdu; les essals sont un
exerclee et donnent de la force
Ne comptez pas le nombre de fols que
vous avez échoué. Sl vous ne vous en
gouvenez pas, perronne ne s8'en gouvien
dra.  Sf votre attitude ne dénote pas voe
insucces, ceux<l ne flgureront pas sur
vos états de service, quand vous attein
drez le but que vous vous &tes proposé.

POLICE DE DOTATION ET POLICE
ORDINAIRE.

“Vous me demandez comment je me
suis assuré sur la vie”, disaft un homme
d'affaires. “Eh blen! j'al deux
d'assurance. J'al malintenant

polices
35 ans et,
il n'y
a que dix ans environ que jai recu la
A cette
ma femme et mon enfant dépen-

aussi étrange que cela peut sembler,

visite d'un agent d’assurance
époque,
daient de moi pour leur existence. J'a-
vais alors fortemena l'idée de placer, cha-
que année, A la banque, une certaine
somme d’argent; mais un agent s’arran-
gea pour me vendre une police de dota-
tion & vingt ans pour $2,000.
sur le coté placement, et javais peu d'i-

Il appuya

dée de la protection que je me procurais
ainsi.  Ce dont j'avais besoin, ¢'¢tait une
police d'assurance ordinaire sur la vle,
celle qui donne le plus de protection pour
I'argent placé. J'aurais pu avoir une as-
surance de presque $5,000 pour le prix
que je pavais pcur la police de dotation
Toutefois je ne l'appris que plusieurs an-
nées plus tard, quand un agent vint me
voir, et m'ouvrit les yeux sur le risque
que je courais. En conséquence, jai
maintenant une police & vie s'élevant A
un bon montant. Ma police de dotation
viendra trés & propos a échéance dans
dix ans, assurément; mais je frissonne en
pensant a ce qui serait arrivé A ma fa-
mille, si j'étais mort avant d'avoir obte
nu cette police & vie.”

Cela ne prouve pas que la police de
dotation n'ait pas un emploi légitime et
splendide. Elle est souvent a conseiller.
mais non dans les cas o0 la protection est
nécessaire.

L'annonce représente la vapeur qu'ac
tionne la machinerie, montez la vapeur.
La publicité est le lubrifiant des affai-
res, ne ménagez pas l'huile. La publi-
cité est le réveil-matin des affaires, son-
nez le réveil.
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