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mals entendu parler d'une chose pareil-
le. Mals in=crivez sur votre carnet les
noms et adresses de toutes les personnes
que vous rencontrez. Rerdez-vous aussl
agréable que possible. De noimbreuses
petites attentions peuvent_ étre échan-

gées, car un homme en vacance désire

toujours é&tre almatle pour ses compa-
gnons, €l casanler qu'il puisse &tre chez
Juf.

Voyons maintenant la conduite a tenir
aprés les vacances. D@s votre retour, en-
voyez & vos nouveaux amis des letires
qul szront toutes suivies d'une visite per-
sonnelle. Le souvenir de votre affabilité
vous donnera la possibilité de falre des
affaires avec eux. Le fait que vous ne
les avez pas ennuyés avec l'assurance,
servira beaucoup A l'obtention de leur
signature.

CHAQUE JOUR COMPTE

11 ne faut pas juger les hommes sur
leur apparence, mais sur leur genre de
vie et leurs oeuvres. Ne considérez donc
pas le présent & la 1égdre; ne persez pals
non plus que vous pouvez réussir par vo-
tre seule apparence. C'egt ce qu'on ap-
pelle vulgairemert du bluff, et le bluff ne
peut pas durer.

Les hommts sont jugés d'aprés ce
qu'ils produisent. Si vous vendez de
l'aszurance-vie, vous devez aspirer 4 vous
olasser parmi les meilleurs vendeurs.
Vous ne pouvez éviter 165 nrésultats de
votre travail. Ces résultats seront notés
et vous =eront favorablcs ou défavo-
rables.

Il est dans la nature humaine de se
croiser les bras et de dire: " Quard je
seral en traln, on verra ce quest mo:
travail. La semaine prochaine, le mols
prochain, vous verrez les résultats.” Je
crains que ce ne soit 14 une fausse {dée
sur laqu<lle il est dangereux de se—gui-
der. Il vaut mieux dire: “J'agirai imms4-
diatement. Je montreral & ma Compa-
gnie dés maintenant, aujourd'hui, cette
semaine, ce que j2 peux faire, et j'accom-
pliraj quelque chose, chaque jour.”

L’homme que vous sollicitez dira: " J)=2
ne peux m'assurer aujourd'hui; mais je
serai bientét prét.” Vous, M. I'Agent,
vous n'avez pas réus:i 2 le convaincre
qu'il Jul faut de l'assurance. Quand vous
avez fini d'exposer vos arguments, vous
devriez avoir crés, chez celui que vous
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POURQUOI

DOIT-ON S'ASSURER DANS

La Sauvegarde

lo PARCE S8es w sont anaaius_n_t
QUE eux que ceux de n'fiuporte
quelle compagnie.
20 PARCE Sespolices sont pluslibérales
QUE que celles de n'importe quel-
. le compaganie.
30 PARCE Ses ﬁmnties sont supérieu-
QUE res & la généralité de celles
_ es autres compagnies.
40 PARCE Lasagesse et l'expérience de
QUE sadirection sont une garnutie
de succés pour les années
utures.
80 PARCE Pardessus tout, elle est une
QUE compagn e canadienne fran-
aise et que ses capitaux es-
tent dans la province de Qué-
bec pourle bénéflcedeanodtres

Sidge sosial: 7 PLACE D'ARMES,

MONTRBRL.,

gollicitez, un tet désir de posséder ume
police d'assurance-vie, que ¥affaire se
conclurait facilement.

TOUR DU MONDE.—Journal des voya-
ges et des voyageurs.—Sommaire du No
47 (21 novembre 1908).

10 Les péches 4 vapeur en Amngleterre
et en Ecosse, par M. Léon Berthaut.

20 A travers le monde: Chez les Tuck-
omans de la Perse, par M. J. L. Dantan.
—la lutte économique: Les profits de

‘T'élevage de l'autruche au Cap.—Une idée

francaise A reprendre dans mnos colo-
njes.—A travers la mnature: Le mouve-
ment des glaciens de 1'Oberland bernois
pendant l'année 1907.—Civilisations et
religions: Le chien infirmier militaire.—
Comment on élgdve les enfants au Maroc.
—Parmi les races humaines: Faut-l re-
douter ou désirer 1'expansion industrielle
commerciale du Japon.—Darts le monde
du travail: L'horloge parlante.—Livres et
Cartes.—Mouvement géographiques et co-
{onial, .
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Nous accusons réception de i’ Almanach
Rolland 1909, 43iéme &dition, dans lequel
ce trouvent réunis les almanachs
cole et des Familles.

Cette édition contient, outre le calen-
drier ordimaire des almanachs, des éph&
mérides, la liste des membres élus aux
dernitres élections locales et fédérales
avec la majorité; de plus des matiéres
et nécits trés intéressants tels que ““ Une
Missive Inattendue”, par A. D. DeCelles;
“Un Enlévement au 17iéme =idcle”, par
R. Girard et ‘“Ma Derniére Menterie”,
par J. J. Grignon, etc.

Cet almanach est en vente chez tous
les libraires au prix de 10c. I’exemplaire,
ou 15c. par la malle franco.

Agri-

La Banque d’Epargne de la Gité
et du Distriet de Montréal.

Avis est par le présent donné qu'un dividende
de Dix Dollars paraction sur le Capital de cette
Institution a é1¢ déclaré et sera payable 4 ron
Burean-Chef, 4 Montréal, lc et aprés samedi, le
deux janvier prochain, anx actlonnaires enre-
gistrée ala cloture des affaires, le 15 décembre
prochain.

Par ordre du Conseil de Direction.
A.P. LESPERANCé :

Gérant.
Montréal, le 30 novembre 1908,
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