
LE PRIX COURANT

mais entendu parler d'une chose parei.
le. Mais Intx-rivez dur votre cairnet les
noms et adresses de toutes les personnes
que vous rencontrez. Ren!dz-vous aussi
agréable que possible. De noiinbreude4
petites attentions peurvent&ét!re échan-
gées, car un hoflnme en- vacante désire
toujours être aimable pour ses compa-
gnons, £i casanier qu'il quiçse être chez
lui,

Voyons maintenant la conduite à tenir
afprès 'le vacances. Dès votre retou.r, en-
voyez à vos nouveaux ami.s des lettres
qui earrt toutes suivies d*une visite per-
son-nelle. Le souvenir de votre affabilité
vous donnera la possiblité de taire des
affaires avec eux. Le fait que vous ne
les avez pas enfla &3 avec lîassu-rance,
servirta beaucoup 'l'obtention de leur
signature.

CHAQUE JOUR COMPTE

Il ne faut pas juger les hommes sur
leur apparence, mais sur leur gen-re de
vie et leurs oeuvres. Ne con-s'd.ret donc
pas de présent à 'la légère; -ne pensez pai
non plus que vous pouvez réussi-r par vo-
tre seule apparence. C'est ce qu'on. ap-
pelle vulgairemert du blutif, et le bluff ne
peut pas durer.

Les bommus sont jugés d'après ce
qu'ils produisent. Si vous vendez de
l'ass'urance-vie, vous devez asipirer à vous
clamser parmi les meilleurs vendeurs.
Vous ne pouvez éviter le7à-rèsutltats de
votre travail. Ces résultats seront ýnotés
et vous ceront favorabld, ou défavo-
rables.-

Il est dans -la nature humaine de se
croiser les bras et de dire: "'Quard je
serai en -train, on verra ce qu est mou
travatil. La semai1ne prochaine, Je mois
prochain, vous verrez -les résultats." Je
crainis que ce -ne soit là uine fausse idée
sur -laqu lie il est dangereux de se--gui-
der. l vaut mieux dJre: "J'agis-ai hm-
d!atement. Je montrerai à ma Compa-
gnie dès maintenant, aujourd'hui, cette
semaine, ce que j2 'peux Éilre, et J'accom-
plirai quelque, chose, chaque jour."

L'hotume que vous solicitez dira: *--Jl2
*nbë peux m'assurer aujourd'hui; mals je~
serai bientôt prbt." Vous, M. l'Agen'.
vous -n'avez pas réusi- à le convaincre
qu'il lu.i faut de J'assurance. Quand vous
avez fini d'exposer vos arguments, vous
devriez avoir c'ré, chez celui que vous

Bell Main 8141 Marchands 642

Chartrand & Turgeon
COMPTABLES- --

55, rue St-François*Xavier
MONTRBAL

ALEXe DESMARTEAU
COUP1TAULE, AUDITRUU

SPÉCIAITÉ.-Liquidation de Faillites
Compromis effectues

64 à 60, rue JIotre-Dame Est, MONTREAL

COMPAcxii n'Assucmuoi 1111111HLLE 00 COMMERCE
CONTRE L INOINOIE

Bureau principal: 131 rot aIROUARD, S-ysclath.
Actif dépassant *rao.ooo oo

Cette Compagnie n'assume que des rlsqdes com-
mer. taux dans les villages, et opère sur dB2 bases
strictement mutuelles. C'est Pourquoi ions les8
marchands et rommerçants de cette Province

rdolient bénéficier de ses avantages.
T A. ST-GERMAIN, Sec.-Gérant
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solicitez, un te~ délair de posséder 'Ume
police d'aissurance-vie, que l'affaire se
conolurait tacitement.

TOUR DU MONDE.-Journai des voya-
ge.s et des voyageur.-6emma--lre du No
47 (21 'novesnbre 1908).
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<rançaitse à reprendre dans nios colo-
nles.-A travers la nature: Lie mouve-
ment des glacions de ÙXOberland bernois
pendant l'année 1907.-Oivbisatlons et
religionki: Le chien 1-nlirmter militaire.-
Comment on élève les entente au Ma.roc.
-Paii les races bs>mainee: Paut-1l re-
douter ou désirer Vempansion industrielle
commerciale du Japon.-Dans le monde
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Cartes.-Mouvement géographiques et co-
lonlal.
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28 fr. Six mols, 16 fr. Lie -numéro: 50
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cltette et Cie, 79, boulevard Sant-Ger-
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Bibliographie
Nous accusons réception de l'Almanach

Rolland 190W, 43lésne édition, dans lequel
se trouvent réunis les ainienalchs Atri-
cole et des Flamlles.

Cette étdition contient outre le calen-
drier ordinaire des almanachs, des éiphb-
mé rides, la alte des membres élue aux
,dernières élections locales et fédérales
avec la majorité; de plus desa matières
et -récits très intéressants tels que "U-ne
Mlissive Inattendue", pair A. D. DeCeliles:
"Un Enlèvement au 1lème *ioepar
R. GiraTIù et "Ma Dernière Menterie",
par J. J. (lrignon, etc.

Cet almaanach est en vente chez tous
des libraires au -prix de 10c. I'exemivlaire,
ou l5c. par la malle franco.

La 13006o d'EDargHO dg la Gito'
et du D1str1ot de Montréal.

Avis est par le présent donné qu'un dividende
de Dix iJollars par action sur le Capital de cette
Institution a été déclaré et sera payable à Fou
Rureani-Cbet. à Mnntréal, le et ap rès samedi, le
deux janvier prochain. aux actionnaires enre-
gistrée à la clôture des affaires, le 15 décembre
prochain.

Par ordre du Conseil de Direction.
A. P. LESPÉRANCIC,

Gérant.
Montréal, le 30 novembre 1908.
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L ES Débits d'une Compagnie d'Assurance Industrielle forment UNE MINE NON DÉVE -
LOPPÉE pour l'ASSURANCE ORDINAIRE. Notre Contrat. à Salaire et à Commission
off re des occasionss exceptionunelles aux hommes qui peuvent faire à la fois de l'Assurance-

Industrielle et Ordinaire.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
Bureau Principal: EDIFICE UNION LIFE, TORONTO. 47 Succursales au Canada, de Vancouver à Haifax.
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