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La nécessité de collaborer

Selon l'un ou l'autre scénario, les pays et les continents seront
interdépendants - nous seront tous entraînés par les vagues du
désordre ou nous profiterons tous des avantages de la
collaboration .

Comprenez-moi bien : je ne prétends pas qu'en collaborant, nous
pouvons régler tous les problèmes, atténuer toutes les
souffrances et créer un ordre parfaitement prévisible au moyen
d'un autre plan social à l'échelle internationale. C'est
impossible .

Toutefois, nous pouvons créer un cadre pour la coopération
internationale, fondé sur les meilleurs enseignements que nous
avons tirés au sujet des gens, qui servira au mieux nos intérêts
économiques et politiques .

Le continent nord-américain doit promouvoir cet effort,
s'appuyant encore une fois sur les valeurs et les espérances qui
ont amené des millions de personnes à immigrer dans le nouveau
monde .

Par idéalisme, nous devons déployer cet effort, en tenant compte
toutefois de notre propre intérêt, conscients que le
multilatéralisme est la seule façon pour nous d'assurer la
sécurité dont nous avons besoin pour régler nos propres
problèmes .

À l'heure actuelle, les problèmes économiques préoccupent
beaucoup les dirigeants politiques du Canada et des États-Unis,
mais aussi des autres pays du Groupe des sept .

Reprise économique

Dans l'immédiat, ce qui compte c'est de donner du travail aux
gens, et nous avons sans doute compris que ce n'est pas avec des
politiques nationales qui se font la concurrence que nous y
arriverons .

Il ne faut pas craindre la concurrence . D'ailleurs, le Canada
n'en a pas peur, et la preuve en est qu'il est prêt à étendre au
Mexique son accord de libre-échange conclu il n'y pas si
longtemps avec les États-Unis, et ce, malgré les pommes de
discorde de taille suscitées par cette entente .

Mais qu'elle soit multilatérale ou bilatérale, la concurrence
doit être loyale . Il est temps - parce qu'ils n'en auront
peut-être plus jamais l'occasion - que les dirigeants des
principales nations commerçantes du monde s'en convainquent .


