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dien, et méme d'y agir d'une maniére plas

stendue, et les suggestions sulvantes
sont faites
(a) Des efforts devraient étre faits

pour promouvoir et encourager des fac

lités de transport et de communications
rapides et & bon marché. Une grand?
partie du commeroce canadien se fait in-
dubitablement avec les Etats-Unis, non 3
cause de la supériorité des produits des
Etats-Unis, mals parce que jes marchan-
diges exigées peuvent atre obtenues plus
rapidement de ce pays que du Royaume
Uni. Un abaissement des taux de com
munications télégraphiques est aussi 4%
sirable.

(b) Les manufacturiers britanniques
devraient étudier les conditions du com
merce canadlen et ne pas g'en rapporte’
autant qu'ils Tont fait dans le passé i
des commergants ou A des agents. s
doivent sulvre l'exemple de leurs compé
titeurs américains et allemands, en e"
trant autant que possible en commun .-
cation directe avec les acheteurs cana-
diens.

(¢) Le manufacturier britannique doit,
ou visiter le marché lubméme—et cecl
est la chose la plus désirable—ou cholalr
Jes hommes absolument les meilleur.
qu'il puisse se procurer pour rencontrer
les commis-voyageurs américains et lut-
ter avec eux sur leurs propres lignes. "
doit tre préparé A exploiter le marché
en faisant un petit gain (peut-étre mém
vne perte) pendant un temps consueTa
ble.

() Le manufacturier britannique do't
fournir a la demande canadienne et pro
duire les marchandises de mandées par le
Canada. Les acheteurs canadiens savent
ce qu'lis demandent €t, sl les manufa:
turiers britanniques ne fournissent pas A
cette demande, les Canadiens s'adresse
Les manufacturiers britan
marchandises

ront ailleurs
niques produisent
quelquefols trop bonnes pour le marc hé

des

particulier

(e) Un point important est la ques
tlon des étalons, particulidrement pour
1 fer et I'acler. Le Canada a adopté les
étalons américains; les ingénieurs etles
architectes connaissent bien et les
mwanufacturiers britanniques  doiven
adopter les mémes étalons pour les mar
chandises destinées & ce manché, On peut
ajouter A cela l'adoption, pour les affai-
1es traitées wvec le Canada, de la mon
pate, des polds et mesures canadiens,
qui sont semblables A ceux des Btats
Unis.

(f) Les catalogues devraient étre plus
complete et plus détaillés. Les poids e!
mesures devralent 8tre ceux du Canada
et les prix devralent toujours étre spécl-
fiés, soit en monnale canadienne, soiten
monnaie canadienne ¢t en monnale ster-
ling.

En ce qui concerne la publicité, 1!
semble désirable qu'on apporte plus de

les

TISSUS ET NOUVEAUTES

sélection des journaux dans les-
annorces sont insérées et, d e
sujet, on devrait prendre lavis des Ca
radiens n A souhaiter que %
changements qui ont été faits dans ‘e
turif postal alent une influence pour
avgmenter la circulation des journaux
commerclaux anglais 12 of, jusqu'icl, s

soin A la
quels les

est

Veston Sac, non croisé, a trois boutons

journaux des Btats-Unis avalent le champ
grandement ouvert & eux seuls. Ce3
changements comprennent une réduction
sur les journaux, les magazines et les
jcurnaux commerciaux provenant du Roy
aume-Uni; ocette réduction est de 1l
pour 4 onces (anclen taux) & 1., pour 6§
onces, et elle a été mise en vigueur le
premier mal 1907, tandis qu'au 8 mal 1907

un amendement A la convention entre le
Canada et les Btats-Unis fixa e tarit
postal pour la correspondance provenant
des Btats-Unis A 1 cent pour 4 onces on
fraction de 4 ances

Un résultat remarquable est offert par
12 quantité de journaux regus du Rov
sumeUni, directement, par steamersca-
padiens. En juin 1906, le nombre de
sacs de journaux recus & Winnipeg étalt
de 191, et, en 1907, pendant le méme
mols, il était de 793 sacs; c'est une aug-
mentation de 318 p. ¢. A London, Ont,
I'augmentation a été de 300 p. ¢} a To
ronto, de 184 p. ¢.; & Ottawa, de 197
p. ¢.; & Montréal, de 236 9. ¢.; A Medict
ne Hat et Nelson, de 181 p. ¢.; & Calgary
et Vancouver, de 272 p. ¢. L'augmenta:
tion des sacs de lettres, via New-York,
quoique trda considérable, n'a pas 68
aussi grande

9.—L/adoption des méthodes employées
par les manufacturiers des Etats-Unis et
leurs agents, pour rester au courant de
I'état financier des matsons canadiennes,
peut étre ndée aux cants
anglais, car elle peut permettre & ces
derniers de satisfaire (plus quiils ne l'ont
fait dans le passé) avx besoins des Ca-
padiens, en ce qui concerne les conal-
tions de crédit, ete.

Représentants du Board of Trade Britan-
nique sur place

5—On a indubitablement besoins de ce
qui peut étre appelé “représentation com-
merciale nationale” au Canada. On ne
peut mettre en doute les services lmpor
tants rendus au commerce des Etats
Unis par les consuls répandus dans tout
Je Canada; & présent, le Royaume-Uni
est entidrement dépourvu d'une telle re-
présentation. La nomination de consu's
britanniques, dans le sens ordinaire du
terme, au Canada, est donc évidemmeni
néoessaire. Ce qu'on trouve générale-
ment nécessaire, c'est la nomination de
représentants commerclaux compétent s,
qui, n'ayant pas A faire beaucoup du tra-
vail ordinaire des comsuls, auraient plus
de temps & consacrer aux intéréts com-
merclaux du pays qu'ils représentent. La
nomination de correspondants commer-
claux, tels que le Board of Trade se pro-
pose de le faire, est considérée comme
une mesure importante dans la bonne di-
rection. 1l est ausst hautement désira-
ble que toutes les mesures possibles
solent prises pour permettre aux organi
sations industrielles et commerciales iu
Royaume-Uni et du Canada de se main
tenir au courant des conditions économi-
ques et commerciales qui régnent dans
les deux pays. Les boards of trade cana-
diens—qui sont 1'équivalent des cham
bres de commerce du Royaume-Uni —
sont bien approvisionnés par le gouverne-
ment des Ptats-Unis de ses publications
ot ont ainsi constamment devant les
yeux le spectacle de la grandeur com




